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Classe A ader e aos segur os massificados
(N&o Assinado)

Os seguros massificados direcionados as classd3 j@ a0 uma realidade no Brasil. Em varios cadtoBais,
pessoas podem contar com protecdo contra desempeggatia estendida, assisténcia residencial,dgdorma
simples, &gil e, principalmente, com baixo custo.

Porém, essa modalidade esta conquistando outrces¢gmaia populagdo — a camada mais alta. Mas pdssjpie
acontece? Com a economia aquecida e as vendaseemwsalarejistas, em sua maioria, comecaram a@bdlhos para
este segmento, que consome bem e produtos cowa#ito E, assim, encomendam produtos financeiraoastoras
de seguros, de acordo com o perfil de seu puliigmrque ndo oferecer um seguro para reldgio, éaugoéias, por
exemplo?

Esta ideia ainda comeca a engatinhar no Brasiénppobasta raciocinarmos para ver que € esta pateglapulacéo
tem interesse nesses seguros. Afinal, ao adquirproduto de alto valor, como auto ou imével ums plameiras
coisas a se pensar é na necessidade de se fageguro, certo? E no caso de um relégio de alta¥&orque néo sair
da loja com o produto ja segurado? A partir degteestdes, percebemos que os seguros massificarldses@ionados a
todo tipo de publico, esteja ele em qualalesse social.

Para termos uma nogéo da importancia do segment@ssificados, somente em 2010 deve movimentar it do
em prémio, o que significa um crescimento de 20%edatdo ao ano passado. E pouco perto dos R$Hg@sido
mercado de seguros geral, mas é promissor e deseecr30% neste ano.

Porém, o seguro em si ainda € um problema culbar&rasil, prova disso € que ele representa ceredddo PIB
brasileiro. Enquanto em paises de primeiro munoimocna Europa, comprar seguros é uma realidadenadrasil, a
maior parte destes produtos esta concentradaasses|A e B, com maior poder aquisitivo. Segundquisa da FGV,
a compra de seguros de todos os tipos pelas classgsltas respondem por 46% da demanda de tpdiso

A oferta de seguros massificados traz ao segmaemdontiassa de pessoas que consomem produtos. NORg@E@N0S,

o0 setor de seguros no Brasil deve triplicar. N@aiss seguros direcionados a relégios e 6culo® daidertura em caso
de quebra, riscos ou mesmo roubo. Porém, em taoasms, € preciso estar atento ao que se estatandb, uma vez
que o servigo deve realmente ser Util & necessidiadada pessoa.

* Rubens Nogueira Filho é diretor presidente dassitaCorretora de Seguros. Formado em administide&ompresas,
possui especializacdo nos segmentos de Segure@Varexecutivo esta ha trinta anos no mercadaradgr e desde
1993 no comando da Classic Corretora de Segurds, ioplementou, de forma pioneira no Brasil, umhdide
produtos de seguro massificado, com foco no varagional.



