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Prazo elimina candidato a fornecedor

Se quiser vender para as grandes empresas, empreendedor precisa provar que a companhia é financeiramente sauddvel

Fornecer para uma grande
marcaestaentre os desejos de
muilos micro ¢ pequenos
vmpreendedores brasileiros.
Mas, paraseintegrar aessese-
leto grupo, 0 empresario pre-
<isa estar preparado para es-
ticar o prazo df pagamcnlo.

Segundo Ana Luiza da
Uruz, gerente de compras da
rede de loyas de roupas Tou-
lon, no Rio de Janeiro, o pra-
0 de pagamento compativel
comacapaadade daempresa
aliado 2 pontualidade na en-
trega das mercadorias, a qua-
lidade do produto fornecido
¢ a persisténcia para chegar a
companhia-cliente sio im-
prescindivels na operagio.

Na Toulon, o prazo de pa-
gamento elimina candidatos
4 fornecedores. "Para forne-

cer para a rede, as empresas
tém que provar que conse-
guem ficar 120 dias diretos
sem receber”, afirma Ana
Luiza. Segundo a executiva,
alguns empresarios nao tem
folego de caixa para ficartodo
esse lempo sem receber,
principalmente, nos primei-
ros meses de fornecimento,
A Toulon esta ha 30 anos
nomercado e tem 30 lojas es-
palhadas pelo Brasil. Hoje, a
rede ndo tem mais fabrica
propria. "Todas as mercado-
rias, de calca jeans a chavei-
ros, sio tornecidos por ter-
ceiros”, atirma Ana Luiza.
Antes de chegar aos consu-
midores, as roupas da marca
passam por teste de qualida-
de. As pegas sao submetidasa
provas de resisténcia a lava-
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wem. Ate o nivel de cloro da
agua usado pelofornecedor e
checado pela rede. "Se o for-
necedor falha, e substitmido
poroutre”, diz Ana Luiza,
Prazer em fornecer - O
empresario Atonso Furtado,
done da contecgao Conves.
de Sio Joio Nepomuceno,
em Minas Gerais, esla entre

osiempreendedores que se
deram bem tornecendo para
grandes marcas. Hoje, ele
fornece para redes como
C&A, Sibeniam e Luigi Ber-
tolli. Segundo Furtado, o se-
gredo paraserum fornecedor
de grandes marcas e combi-
nar confiabilidade, qualida-
de e prego. "A empresa que

Ensino interfere no lucro da empresa

Uma pesquisa da FGV

(Fundacao Getulio Vargas),
do Rio de janeiro, divulgada
na ultuma sexta-feira, apon-
tou fateres que interferem no
lucro das micro e pequenas
empresasbrasileiras. Boa for-
magio educacional e falta de
credito para o setor estao en-
tre ositens identificados pelo
cconomista Marcelo Neri,
coordenador do trabatho,

() estudo ¢ baseado nas in-
tormagoes do IBGE (Institu-
to Brasileiro de Geografia e
Lstaustica) colhidas com
45.642 empresas, que cmpre-

gam até cinco funcionarios.
Essa ¢ a primeira fase da in-
vestigagao, que deve ser con-
cluida no final do ano.

Os dados da pesquisa mos-
traram que cada ano de estu-
de do dono da empresa re-
presenta um aumento de
5,8% no lucro da companhia,
quando comparado aempre-
sdrios que nao se preocupam
com a educagio.

Segundo Nert, a assisténcia
de entidades como o Scbrac
(Servigo Brasileirode Apoioa
Micro e Pequenas Empresas)
ebancoscomoodo Povo,em
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5do Paulo, contribuemparao
aumento do lucro.

(s empresarios que nao ti-
Vveram acesso aos programas
desses orgao tiveram rendi-
mentos 25% mais baixos do
que os empreendedores que
receberam orientagioeajuda
de profissionais.

Objetivo — Um dos obijeti-
vos do estudo da FQY. e ma-
pear os problemas finaceiros
cadministrativos dos peque-
nos e MiCcTo empresarios bra-
silerros. "Vamos identificar
as dificuldades que podem
ser solucionadas ¢ devem
contribuir para o crescimen-
to daempresa”, afirma Neri.

Empreendedorismo- As
dificuldades dos empreende-
dores brasileiros tambem es-
tao sendo debatidas pelos in-
tegrantes do projeto GEM
{Global Entrepreneurship
Monitor). O grupo de estudo
e resultado de uma parceria

entre a London Business
School, da Inglaterra, ¢ «
Babson College, dos Estados
Unidos.

O estudo do GEM ouviu
duas mil pessoas, em 27 cida-
des brasileiras, distribuidas
em diversos estados, entre
2000e2001. Osentrevistados
tinham entre 18 e 64 anos ¢
eram donos de empresas.

Combase nas respostas dos
empreendedores, o grupo
apontoumedidas que podem
contribuir para o desenvolvi-
mento. Entre elasestao ades-
burocratizagae do sistema de
credito para os empresarios,
adiminuigaodoscustodoca-
pital para investmento ¢ 4
necessidade de se promover
programas locais de auxiho
aos empreendedores,

As informagoes do GEM
mostraram e necessario ade-
quar os projetos as realidades
locais. (CM)

Nao tem esse Lrinomio esta
tora”, atirma kFurtado.

O empresario vende 10 mil
pecas mensais para a rede
C&A - 25% de toda a produ-
¢ao da empresa. Sio blusas,
calgas ¢ outrosartigos. Furta-
do tornece mercadoria paraa
varelista americana desde
1986, A entrega e feia, sem
atrasos, na central de com-
pras, no Rio de Janeiro.

Alem da qualidade do pro-
duto, o prazo de 60 dias para
o pagamento concedido por
Furtadoa C&A foiimportan-
¢ para v empresario conse-
guir ganhar a conflanga dos
compradores. "Ao ficar sem
receber por 60 dias, provei
quea minha empresaera sau-
davel”, afirma Furtado.

empresario fez acordos com
os tornecedores de tecidos,
techoselinhas usadas parafa-
zer as pegas. "Pago os meus
tornecedores a cada 60 dias
tambem", diz Furtado.

Em geral, para fornecer a
grandes marcas, e necessario
entrarem contato comacen-
tral de compras da compa-
nhia e marcar a entrevista.
Muitas empresas, como a
Toulon, pedem que o candi-
dato a fornecedor leve um
produto para ser examinado.
Aaprovagiao depende dequa-
lidade tecnica empregada e
deanalise financeira. No caso
de confecgoes, o ideal é pro-
curar as empresas antes da
entrada da nova colegio.

Para dar o prazo a C&A, o
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[Pl e Aspectos da restituicio ¢ compensagio - O curso ¢ direcionado
aempresanios que querem esclarecer duvidas sobre o ressarcimentoea
compensacao dv 1P| ¢ de outros tnibutos. Duragao: | 2 horas, das 8h30
as 18h00 no pruneiro dia e das 8h30 as 12h30, no segundo dia , Local:
OB Thomson, rua Corréa Dias, 184, Paraiso. O evenlo comega na
quarta-teica (1 7) e termunaquinta-feira (18). Prego: R$ 420 (assinantes
| 1OB) e RS 495 (nao assinantes 1. As inscrigoes devem ser feitasaté hoje
pelo teletone DBOO782755

Gestaode pessoul no servigo publi

Ocursoedirigidoas 3
diretores. chetes, servidores de prefeituras e camaras municipaisda ad-
mimstragao. Duragao: 1o horas, das Bh30 as 18h0O no primeiro dia e
| Qs BB30 & 12030, no sepundo dia . Local: I1OB Thomson, rua Corréa

Drids, 184, Paraiso. O evento comega na quarta-feira (17) e termina
‘ quinta-teira C18). Preco: RS 255 (assinantes IOB) ¢ RS 295 (ndo assi-
nantes). Asinscrigoes devem ser feitas até hoje pelo telefone
NROD7R2755.
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P parao C 1w E
osprali paraacxportagio
de produtos. Duragao: oo horas, das 8h30 as [8h00. Local: 10B
Thomson, rua Correa Dias, 184, Paraise, O curso acontece na quinta-
fewra (18). Prego: 08 210 rassinantes IOB) ¢ RS 240 inao assinantes ). As
inscrigoes devem ser feitas ate hoie pelo teletone OB00782755
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