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1. Introducao

O Centro de Politicas Sociais (CPS) apresentou séne de estudos que
colocaram no mapa a Nova Classe Média brasileira,coesce de 37% para 50,5% da
populacdo entre 2003 e 2009 e atinge 55% em 20%fas Eevidencias foram
consolidadas e estendidas no livro “A Nova Clasgdi&t O Lado Brilhante da Base da
Piramide”, lancado pela Editora Saraiva em 201lin@ediente fundamental deste

periodo é a expansao trabalhista, que daria agiabdia obra.

Em novembro de 2008, o CPS lancou pela Editorauda&cao Getulio Vargas
o livro “Microcrédito, o Mistério Nordestino e o &neen Brasileiro: Perfil e
Performance dos Clientes do Crediamigo”, que awaidesafios do microcrédito e do

maior programa em operagao no pais.

O objetivo deste texto é combinar estas duas linleapesquisa, de forma a
colocar em perspectiva o cenério de crise credititial e a agenda futura de politicas
publicas na area de criagdo e aproveitamento deunjades, em particular na oferta
de microcrédito e de geracdo de renda, agora ndcadd programa fedearal Crescer,
lancado em 2011 sob forte inspiracdo da experidvena sucedida do Crediamigo e do

Agroamiga.

As principais perguntas enderecadas pela pesciisdsiais sédo os padrbes de
mobilidade econdmica dos brasileiros? Qual o pdpsl| pequenos empresarios e do
emprego formal na formacdo e consolidacdo da niasse média brasileira? Qual é a
importancia relativa das atividades de subsisténdas atividades empresariais no bojo
do grupo de microempresarios? Como identificar @aaspo grupo com potencial de
crescimento? Qual o impacto do microcrédito na egf@a do negocio e na ascensao
econbmica familiar? Qual o impacto esperado daragéb crediticia em curso e das

acoes na area de microcrédito na atenuacao deetkysgéo econdmica esperada?

Estas questbes podem ser parcialmente respondidagsa da andlise de
algumas medidas de desempenho: i) niveis e fluasagds lucros dos negocios; ii) em
termos familiares, através dos movimentos da Hisg&o dos microempresarios entre

diferentes classes econdomicas (i.e., AB, C, D e iig);finalmente mudancas de

1 O trabalho estende o escopo e o periodo temperaltres anos tratado em Neri e Teixeira (2012)
publicado em Barbosa, Damasceno e Teixeira (2@4fadeco a assistencia de toda a equipe do CPS e
a de Tiago Bonomo, em particular.



segmentos especificos de microempresarios em diragadiferentes posicdes na

ocupacao.

Esta andlise, por sua vez, é feita em dois niweisaber: i) a andlise de
movimentos agregados e de grupos especificos go ibmtempo - por exemplo, qual a
evolucdo da participacdo dos microempresarios sbrmbs na nova classe meédia?; ii)
um segundo tipo de andlise exige dados longituslipara seguir as trajetérias dos
microempreendedores individuais e/ou de suas fasnéio longo do tempo. Por
exemplo, no primeiro caso o movimento dos contgidpara atividades consideradas
mais precarias, como os trabalhadores sem cadeita@balho, pode indicar uma baixa
qualidade da ocupacgdo de conta-propria. Similareperg conta-proprias que migram
para a posicdo de empregadores indicaria um segnnémico constituido de
embrides das futuras microempresas empregadorasii@ia, voltando ao exemplo de
classe econbmicas definidas com base na rendaidgmiual € a transicdo de
microempresarios da classe E para C (ou vice-v&iSajia algo comane diga para

onde vas que eu te digo quem és.

Metodologia -Tragamos um quadro nacional informativo a partirRiNAD,
mas as respostas mais diretas sdo tracadas adaadmalise de microdados publicos
recentes, como a PME, e da base do maior programmicrocrédito do pais, o
CrediAmigo. Uma caracteristica da abordagem acplizadla € o uso de dados que
acompanham a trajetéria das mesmas pessoas fgizadicas (incluindo as informais)
ao longo do tempo. Isto permite ir além da comaragde fotografias estatisticas de
grupos da sociedade brasileira para tracar o efptdrao de mobilidade individual no

periodo recente.

A analise das probabilidades de mudanca entreedties estados (de lucros,
classes econbmicas e posicbes na ocupacao) poubarirad natureza do trabalho
exercido pelos conta-proprias e empregadores,svid#ananeira separada, agregada ou
subdividida em outros grupos. Estas probabilidagesansicdo podem ser calculadas a
partir do carater de painel rotativo da Pesquisaddiedo Emprego (PME). Isto é, o fato
da PME permitir acompanhar os mesmos individuospios intervalos de tempo nos
permite calcular os fluxos existentes entre diftsemiveis de lucratividade, de classes

de renda familiar ou de segmentos do mercado tallra Desta forma, podemos



inferir sobre a din@mica em nivel individual docrempresarios, incluindo ndo s6 os
seus destinos, como também a sua origem e os ristiissecos das atividades

microempresariais.

Substantivamente, o trabalho examina até que mmnt@abalhadores por conta-
propria tendem a se tornar futuros empregadorefitonos desempregados. Dito de
outra maneira, a pergunta é se a tendéncia dgassperar ou regredir. Outra variavel
de interesse no presente estudo é o risco ineeentatividades microempresariais.
Buscamos quantificar a extensdo do risco ocupagienanémico e social dos conta-
proprias e dos empregadores através do calculopdasabilidades de saida de

diferentes estados.

Conforme foi apontado acima, quando mensuramasemsidade dos fluxos
entrando e saindo da posicao de conta-propriaesmgeegadores a partir de diferentes
origens e em direcdo a diferentes destinos, podeweosicar alguns aspectos
qualitativos de cada um desses grupos. Isto éalssarda composi¢cdo dos fluxos, ao
fornecer medidas da intensidade do processo deegg@c, nascimento, decadéncia e
morte das microempresas empregadoras, nos fornedalas qualitativas acerca da

natureza destas unidades produtivas.

Colocando o problema em perspectiva, procuramesnguir as principais
caracteristicas so6cio-econbmicas das atividadesoemtpresariais de subsisténcia
daquelas atividades com potencial de acumulacidcagéal e de crescimento. A
avaliacdo da importancia assumida pelo crédit@wss outros ativos familiares ou dos
microempresarios como capital humano (escolaridadexperiéncia) permite fazer
inferéncias sobre o papel desempenhado por peliticaditicias vis-a-vis outros

atributos no desempenho das atividades empresariais

O objeto central da nossa andlise sdo os dadgwadwama CrediAmigo. A
partir desses dados, tracamos um perfil socio-dexfiog da clientela do programa e,
posteriormente, rodamos um modelo multivariado Bspe outro com interacao
temporal para estimar equacfes de lucro da cleerdel CrediAmigo. O modelo
multivariado, ao controlar algumas caracteristicens permite analisar diferencas de
lucro (no caso do modelo simples) e da variacatudm ao longo do tempo (no caso
do modelo com interacdo) entre clientes com asctafaticas exceto a que estamos
interessados em comparar. Por exemplo, o modelperosite analisar o diferencial de

lucro, tanto estatico quanto ao longo do tempageanicroempresarios com as mesmas



caracteristicas exceto que um é do género femiminatro do masculino. Fazemos
também uma analise do Comunidade, extensédo dogmagCrediAmigo que tem como
principal objetivo atuar nos segmentos mais potlaesociedade.

Plano do Trabalho- Além desta introducéo, o trabalho apresenta mas tr
secbes, a saber: na segunda secdo, quantificamasvolucdo dos grupos
microempresariais, tanto em termos de distribuig@dical (%) como em termos de
lucro e rendas, a partir dos dados da Pnad. Na segfuinte, tratamos de quantificar a
evolucdo das diferentes classes econémicas e ddidadbe entre classes a partir dos
dados da PME. Na quarta sec¢éo, fazemos uma adaliperfil e do desempenho dos
clientes do programa Crediamigo a partir dos dattmsnesmo, incluindo modelos
multivariados simples e com interagdo temporal gsttmam equacdes de lucros. Ai
inclui-se uma analise de mobilidade de classestesimas, comparando o0s resultados
do programa com os dados dos microempresarios asbda PME. Ainda na mesma
secao, a partir dos dados do programa nordestzesmias uma comparacao de perfil
entre os programas CrediAmigo Original e o Comusédai envolvendo a comparacao
da proporcao de beneficiarios do programa Bolsailleraem cada um dos programas de
microcrédito do Banco do Nordeste. Por ultimo, faas uma conclusdo explicitanto os

principais pontos do trabalho.



2. Microempreendedores

Microempresa € o0 termo mais popular utilizado pa@racterizar o0s
empreendimentos de menor porte, embora ndo hajaniidade quanto a delimitacao
desse segmento. Observa-se, na pratica, uma \@eieldacritérios para definir esses
empreendimentos, por parte tanto da legislacdocEg@e quanto de instituicbes
financeiras oficiais e 6rgaos representativos dorsgue se baseiam ora no valor do
faturamento, ora no numero de pessoas ocupadasnorambos. A utilizacdo de
conceitos heterogéneos decorre do fato de a faddice 0s objetivos das instituicoes
que promovem seu enquadramento serem distintoslgregntacdo, crédito, estudos,

etc.).

Nesse estagio, comeca a ser tracada a evolucéduidaempreendedorismo no
Brasil a partir do processamento e da andlise dgua Nacional por Amostra de
Domicilios (Pnad). A Pnad, por ser anual e naciop@imite monitorar a evolugédo de
diversos indicadores relevantes. Em 2009, o0s nigpoesarios, ou seja, 0S
trabalhadores por conta propria e empregadoresawsm aproximadamente 22,43
milhdes de individuos. Apesar deste numero ser mtogque o referente ao ano de
2008, que era de aproximadamente 22,3 milhfes,oprigmalmente 0 numero de
microempresarios vem caindo nos ultimos anos.tit@z indigue que o mercado de
trabalho brasileiro, além de mais formal nos Ulsnamos como alguns apontam, ficou
também mais fordista. A taxa de microempreendeaiarisa populacdo total cai de
12,1% em 2003 para 11,9% em 2009, queda de 1,6% tags.

% de Microempresarios na Populacdo Total — Evolu¢cag003 a 2009
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE



A abertura dos microempresarios entre conta-prépriampregadores revela
movimentos distintos. Os conta-préprias cairam cpnopor¢do da populacdo, saindo
de 10,2% em 2003 para 9,8% em 2009 (queda de 3,&H)anto os empregadores
aumentaram em relacdo a populacéo total, indo @ &¢m 2003 para 2,1% em 2009
(aumento de aproximadamente 9,7%). Esses dadatetmm a ideia de que o Brasil

esté ficando mais fordista formal ao longo dosnds anos.

% Empregadores na Populacao Total — Evolugéo 200329009
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Renda Individual Média

O grafico apresenta a evolugdo da renda individiwhl média dos
microempresarios. Apos diversas flutuagdes, aumimtt092 a 1996 e queda até 2003,
a renda média voltou a subir no periodo de 200308,2mas néo atingindo os mesmos
niveis de 1996Percebemos ainda que a renda aumenta mais no Mo(8891% de
2003 a 2009) do que no Sudeste (6,33% de aumem@smo periodo).

Renda Individual Média dos Microempresarios Urbanos -
Evolugéo 1992 a 2009
2300 -
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—¢—Nordeste =—ll=Sudeste
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE
Variacdo 92-09| Variacéo 03-09
Nordeste 30,06% 23,91%
Sudeste 18,96% 6,33%
Lucro Médio

A seguir, temos um grafico mais importante, relagto diretamente a renda
dos microempresérios. O gréfico abaixo apresergaotucdo da renda individual do
trabalho média, que nesse caso equivale ao luadrabalhadores por conta prépria e
dos empregadores. Apesar de o lucro ser a vandaislimportante em termos de renda
dos microempresarios, percebemos que o padraootig;&e € 0 mesmo que o da renda

individual total H4 um aumento do lucro entre 1992 e 1996, qued®€é até 2003 e
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novo aumento de 2003 a 2009. Apesar do aumentalto®s anos, percebemos que o
lucro ndo atinge os mesmos niveis de 1996, tantdandeste como no Sudeste. Assim
como em relagdo a renda individual total, o aumelotducro de 2003 a 2009 € bem

maior no Nordeste do que no Sudeste (24,67% deepomontra 6,37% do segundo).

Lucro Médio dos Microempresarios Urbanos -
Evolucéo 1992 a 2009
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE

Variacdo 92-09| Variagéo 03-09

Nordeste 27,93% 24,67%

Sudeste 18,91% 6,37%

Exercicio Controlado

Realizamos a seguir modelo controlado de equacdacde (Neri 2008) para
isolar os efeitos temporais, regionais e o ternerativo no sentido de isolar os efeitos

de diferenca em diferenca conforme as notas exiptisaabaixo:
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Equacao Minceriana

A equacgdo minceriana de salérios serve de &daswa vasta literatura empirica
de economia do trabalho. O modelo salarial de Jatimloer (1974) é o arcabougo
utilizado para estimar retornos da educacéo, emiteas variaveis determinantes |da
renda do trabalho. Mincer concebeu uma equacdo pamdimentos que serja
dependente de fatores explicativos associadoscdaagdade e a experiéncia, além |de
possivelmente outros atributos, como sexo, por pkem

Essa equacédo € a base da economia do trabalhoroolpano que tange ags
efeitos da educacdo. Sua estimacdo ja motivou rentee estudos, que tentam
incorporar diferentes custos educacionais, comoostgs, mensalidades, custos |de
oportunidades, material didatico, assim como arieza e a expectativa dos agentes
presentes nas decisfes, 0 progresso tecnoldgiodjne@ridades na escolaridade
Identificando os custos da educacao e os rendimelttdrabalho, viabilizou o céalculo
da taxa interna de retorno da educacéo, que éaaltadesconto que equaliza o custo e
0 ganho esperado de se investir em educacao xa a¢aretorno da educacéao, que deve
ser comparada com a taxa de juros de mercado pteaminar a quantidade 6tima de
investimento em capital humano. A equacao de Mitar@bém € usada para analisar a
relagdo entre crescimento e nivel de escolaridagleurda sociedade, aléem dos
determinantes da desigualdade.

E‘D_\

O modelo econométrico de regresséo tipico decersatequacdo minceriana
In w =po+ Breduc Hoexp +pzexp? +y’' X +e
onde
w € o rendimento do trabalho recebido pelo individuo
educé a sua escolaridade, geralmente medida por anestudo;
exp € sua experiéncia, geralmente aproximada pel@idadndividuo;
X € um vetor de caracteristicas observaveis doiohaiy como raca, género, regiao;

€ € um erro estocastico.

Este € um modelo de regressdo no formato log-niged, €, a variave|
dependente — o salario — esta em formato logargn@ovariavel independente mais
relevante - a escolaridade — esta em nivel. PortasbeficienteB; mede quanto um ano|a
mais de escolaridade causa de variacao proporaioredlario do individuo. Por exemplo,f}€
€ estimado em 0,18, isso quer dizer que cada ammisade estudo esta relacionado, em média,
com um aumento de rendimento de 18%.

Matematicamente, tem-se que:
Derivando, encontramos qué (n w /¢ educ ) =B,
Por outro lado, pela regra da cadeia, tem-se que:
(0Inw/0educ) =0 w/oeduc) (1/w)=qw/0educ) / w)

Logo, B = (@ w / 0 educ) / w, correspondendo, portanto, a variacdoeptual do salario
decorrente de cada acréscimo unitério de ano ddaest
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Estimador de diferenca em diferenca
Exemplo de metodologia aplicada a dois periodosimtiss

Em economia, muitas pesquisas sao feitas analisaoslo chamado
experimentos. Para analisar um experimento naserapre é preciso ter um grupo
controle, isto €, um grupo que ndo foi afetado paldanca, e um grupo de tratamer
que foi afetado pelo evento, ambos com caracasstsemelhantes. Para estuda
diferencas entre os dois grupos sdo necessarias dedantes e de depois do eve
para os dois grupos. Assim, a amostra esta divididaquatro grupos: o grupo
controle de antes da mudanca, o grupo de conteol#gegois da mudanca, o grupo
tratamento de antes da mudanca e o grupo de tnattahe depois da mudanca.

A diferenca entre a diferenca verificada entre ois geriodos, entre cada U
dos grupos é a diferenca em diferenca, represeotaxda seguinte equacao:

g3 = (Y2,b — y,@) — (M,b — \,)

Onde cad¥ representa a média da variavel estudada paraacada grupo, con
0 numero subscrito representando o periodo da en(spara antes da mudanca
para depois da mudanca) e a letra representandopo go qual o dado pertenck
para o grupo de controleBepara o grupo de tratamento)ggé a estimativa a partir g
diferenca em diferenca. Uma vez obtidgszp determina-se o impacto do experime

~

D
de
ito,
r as
nto
e
de

m

natural sobre a variavel que se quer explicar.

O exercicio de diferencas em diferencas sobre agégude lucro permite isolar

de mudancas socio-demogréaficas e educacionais @ctmpdas variaveis tempo,

macroregido e o estimador de diferenca em diferemtge elas. A varidvel dummy

temporal demonstra que houve crescimento de 14r6fé 2003 e 2009 no lucro das

atividades microempresariais exercidas nas areasisrudas duas principa

is

microregides brasileiras. A dummy regional no®imfa que, nos dois anos tomados

conjuntamente, o lucro microempresarial no campaardeste foi 41% menor que no

sudeste. Por ultimo, e mais importante para noebjetivos, observamos aumento

relativo de 3,6% do lucro nas atividades do nosdegtano durante este periodo.

Metropolitano e Urbano

Parameter Estimate t Value Pr > [f|
anoo a2009 0.146 13.77 <.0001
RE Nordeste -0.410 -34.42 <.0001

anoo*RE a2009 Nordeste 0.036 2.36 0.0183
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Lucro Médio por Género

Ao analisarmos o lucro médio por género, percebegues embora o0s niveis
sejam menores, o lucro das mulheres cresce majsalo dos homens, principalmente
no Sudeste urbano. No Nordeste urbano, o cresanaentucro entre 2003 e 2009 foi
de 24,57% para os homens contra 28,55% das mulhkreso Sudeste urbano essa
diferenca € bem maior, sendo a taxa de crescintentocro no mesmo periodo 4,81%

para os homens contra 18,58% para as mulheres.

Lucro por Género no Nordeste Urbano -

Evolucédo 1992 a 2009
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE

Variacao 92-09| Variacdo 03-09

Homem 24,31% 24,57%
Nordeste Urbano

Mulher 52,22% 28,55%
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE

Variacdo 92-09| Variagéo 03-09

Homem 16,03% 4,81%
Sudeste Urbano

Mulher 51,21% 18,58%
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Panorama de Evolugao

Com periodicidade anual, a PNAD nos permite moartarevolucéo de divers(
indicadores sociais baseados em renda, sob as otical e urbana. Analisamos €

DS
M

detalhe os microempresarios formados por trabaleadmnta-proprias e empregadores

com até 5 empregados.

O panorama permite analisar uma série de indicaddaés como miséria
partir de diferentes linhas e conceitos), classesn@nicas (agregadas
desagregadas), renda, desigualdade e acesso s @giywoducdo ou consumo desd
inicio da década de 90.

Cada uma dessas variaveis pode ser analisada pamnjonto geral da
populacdo ou por subgrupos abertos: i) caracigssocio-demograficas, como: se
idade, anos de estudo, raca e posi¢do na fanijliearacteristicas do produtor, com
posicdo na ocupacao, contribuicdo previdenciadac&cdo e acesso a ativos digit

iii) caracteristicas do consumidor, como: acessr@s de consumo e servigos; e|i

atributos espaciais. Como: local de moradia, ameeetropolitana, urbana né
metropolitana e rural), estados, e de forma inorsgdm@pitais e periferias.

Medidas Sociais baseadas em Renda per Capita
Panorama de Evolucdo - Brasil - 1992-2009

Saiba mais como usar 0 panorama

Tema: Indicador:
Renda b Renda Familiar per Capita - Média e
* Regifo:
Jarde -
MNordeste urbano (conta pré’pna)
Mordeste uthano (empregador)

MNardeste rural bl

* Use a tecla 'Cirl' para selecionar até 2 regides para o comparative.

| Gerar tabelas | [ Limpar selegda | | Selecionar todas

Caracteristicas Sécio-Demograficas

Populacio Total [[] sexo [[] Faixa etiria

[] Maternidade ["] Posicsio na familia [[] Imigracio

[] torouraca

Renda

[[] Tem renda de todas as fontes [] Tem renda do trabalho principal ["] Tem renda da previdéncia

[[] Tem renda de outras fontes [[] Tem renda de programas sociais [[] Tem renda de todos os trabalhos

[[] tlasse econdmica [[] tlasses econdmicas [] tlasses econdmicas 2

Caracteristicas do Produtor

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/ncm temporal/ix@lerural.htm

Renda Domiciliar

Trajetdria diferente de lucros pode ser observadeenda domiciliaper capita

média de todas as fontes de rendimentos. Podenrasbpe que em relacdo aos

microempresarios, 0 maior crescimento da renda dlani per capitamédia foi no
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Nordeste urbano, cujos valores partem de R$548/82a03 para R$706,51 em 2009

(crescimento de 28,84%). Apesar de a renda doariciper capita dos

microempresarios ter crescido entre 2003 e 2009taas as regides, na regiao
Nordeste o crescimento da renda dos microempres@iionenor do que o crescimento
da renda da populacéao total, que por sua vez fobom#o que o crescimento da renda
da populagédo ocupada. Nas outras regides, no entantrescimento da renda dos

microempresarios superou o crescimento da rengapmldacéo total e ocupada.

Média RDPC :: Microempresarios
Nordeste N&o Nordeste
Ano Nordeste urbano N&o Nordeste urbano
2009 596,26 706,51 1305,77 1406,9
2003 4745 548,35 1045,41 1124,63
Variagao 25,66% 28,84% 24,91% 25,10%
Média RDPC :: Total
Nordeste N&o Nordeste
Ano Nordeste urbano N&o Nordeste urbano
2009 496,6 593,55 972,74 1033,99
2003 380,83 437,87 819,01 872
Variagao 30,40% 35,55% 18,77% 18,58%
Média RDPC :: Ocupados
Nordeste N&o Nordeste
Ano Nordeste urbano N&o Nordeste urbano
2009 598,41 719,41 1158,46 1229,81
2003 446,88 528,57 955,19 1022,03
Variagao 33,91% 36,10% 21,28% 20,33%
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Fontes de renda per capita

Entre os determinantes imediatos do bem-estar eaplacidade de tomada de
empréstimos dos empresarios, temos diferentes sfodée renda, indo desde os
rendimentos privados ganhos através do lucro doamegrenda do trabalho de outros
familiares, das transferéncias familiares ou da@a ativos até as rendas transferidas
pelo estado como aposentadorias, pensfes e prayrao@ais, cComo Sseguro-
desemprego, a previdéncia rural e o Bolsa Fanilk@ompomos aqui o crescimento da
renda domiciliar per capita média em diferentesef®nios microempresarios vis-a-vis a
populacao total. Partimos do nivel e evolugdo a @t da renda per capita de cada
tipo de renda para calcular sua respectiva taxeadacdo média anual. Repartimos a
renda dos individuos em cinco pedacos, incluindeseparacdo dos beneficios
previdenciarios em até e acima do piso associadeakwio minimo, seguindo nossa
sugestdo metodologica e de politica publica feita 998 - conforme a tabela.

Tragamos a andlise das rendas dos microempregarfperiodo de 2003 a 2009.

Nordeste Urbano

Populacéo Total

Renda b Previdéncia
todas | Renda | Outras Fiso
as | todos os!| rendas | Transferéncial previdéncig
Categoria| Regido Ano fontes | trabalhos | privadas| publicas * * Pés-piso *
2009 465,48 337,65 9,64 15,53 34,19 68,47
2003 318,89 234,38 7,97 4,14 24,9 47,51
Taxa
Crescimenta
Anual (%) | 6,519 6,27% 3,22% 24,65% 5,43% 6,28%
Contribuicdo
Relativa
Nordestd Crescimentq
Total urbano | Renda (%)| 1009 72,379 1,26% 5,02% 6,65% 14,69%

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE
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Microempresarios
Renda Pi Previdéncia
todas | Renda | Outras Fiso
as todos os| rendas Transferéncia) previdéncis
Categoria| Regido Ano fontes | trabalhos | privadas| publicas * * Pés-piso *
2009 598,84 478,03 14,5 14,26 32,44 59,61
2003 426,03 345,59 10,69 5,09 24,4 40,26
Taxa
Crescimentd
Anual (%) | 5,84% 5,56% 5,21% 18,73% 4,86% 6,76%
Contribuicdo
Relativa
Nordestg Crescimentq
Total urbano | Renda (%)| 1009 77,999 2,26% 3,87% 4,82% 11,05%
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE
Sudeste Urbano
Populacao Total
Renda B Previdéncia
todas | Renda | Outras Fiso
as | todos os!| rendas | Transferéncia| previdéncig
Categoria| Regido Ano fontes | trabalhos | privadas| publicas * * P&s-piso *
2009 790,56 606,5 14,29 7,16 28,59 134,02
2003 635,64 485,61 15,58 5,36 17,67 111,42
Taxa
Crescimentd
Anual (%) | 3,709 3,77% -1,43% 4,94% 8,35% 3,13%
Contribuicag
Relativa
Sudeste Crescimentq
Total urbano| Renda (%)| 1009 78,579 -0,96% 1,14% 6,32% 14,93%

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE
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Microempresdrios
Renda : Previdéncia
todas | Renda | Outras Piso
as todos os | rendas | Transferéncias | previdéncia
Categoria | Regido Ano fontes | trabalhos | privadas | publicas * * Pés-piso *
2009 1185,26 | 1007,04 24,41 6,99 26 120,82
2003 987,56 843,4 25,68 8,43 13,74 96,31
Taxa
Crescimento
Anual (%) 3,09% 3% -0,84% -3,07% 11,22% 3,85%
Contribuicado
Relativa
Sudeste | Crescimento
Total urbano | Renda (%) 100% 84,12% -0,72% -0,86% 5,12% 12,33%

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da Pnad/IBGE

Rendas provenientes do trabalho e da previdén@afas que impulsionaram o
crescimento da renda total dos microempresarioanod) que alcancou 5,84% no
Nordeste e 3,90% no Sudeste em médias anuais. Ktefe, o crescimento da renda
total foi superado em termos de taxas de mudarea pendas da previdéncia pos-piso
(crescimento de 6,76% a.a) e principalmente peladarede programas sociais
(crescimento de 18,73% a.a). Ja no Sudeste, oiroe#o da renda total foi superado
somente pelo crescimento da renda da previdéntja2% a.a do piso previdenciario e
3,85% a.a da previdéncia pds-piso). Podemos pearcgigeno Sudeste urbano ha uma
queda da renda de transferéncia publicas na order3,@/% a.a. Em termos de
contribuicéo relativa, ou seja, levando em conpardicipacdo de cada renda no total, a
renda do trabalho alcancou o maior indice, com ritmi¢do de 77,99% para o
crescimento da renda total no Nordeste e 84,12%umeste. Em seguida vem o
crescimento da renda da previdéncia poOs-piso, @umérilsuiu com 11,05% para o
crescimento da renda total no Nordeste e 12,33%udeste. Quando comparamos com
a populacao total, o crescimento da renda de cada € bastante préximo em relagéo
aos microempresarios, embora 0s niveis de crestimea renda total dos
microempresarios tenham sido menores do que naaggdutotal, tanto no Nordeste

como no Sudeste urbano.
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Panorama de Decomposicao da Renda (Rural e Urbanajn Diferentes Fontes

A péagina da pesquisa na internet disponibiliza amcb de dados interativo que
permite a cada um decompor e analisar os niveisridancas de diferentes fontes de
renda no campo e na area urbana, desde uma pergpeopria. Com informacgdes
disponiveis para diferentes classes econdmicag d&92, é possivel analisar o
crescimento da renda desagregada dos microempepari atributos socio-
demograficos, espaciais e aspectos do consumuimpeodutor.

Basta escolher ano, grupo e corte regional e ceagss®mica para gerar tabelas e
gréficos de forma interativa e amigavel.

Panorama de Decomposicdo da Renda em Diferentes Fontes

Regitio:
e | 18] ~
no: b n
= |Mordeste urbano (microempresarios)
QDDS Mordeste urbano (conta prapria)
Ion7 Mordeste urbano (ermpregador)
12006 v vy o
: Mordeste rural {microempresarios)
Mardeste rural (conta prapria) N
Grupos: Populagio:
Tatal ) | Populagéo total (sem RFPC missing) ¥
*Escolha T a 2 anos elou cartes ragionais para o cornparativo.
Gerar tabelas ] [ Limpar selegéo ] [ Selecionar todas
Caracteristicas Sacio-Demograficas
Populacio Total [] sexo [[] Faixa Etaria
[] posicio na Familia [] Maternidade [] Mora com a Mie
[ Tem Mie Viva [] Tem Registro de Nascimento [[] pobreza
Renda
[[] Tem renda de todos os trabalhos [[] Tem renda da previdéncia [[] Tem renda de outras fontes
[] Tem renda de todac ac fontes [] Tem renda de programas sociais [ ] Tem renda do trabalho principal
[[] tlasse econdmica
Caracteristicas do Produtor
[[] Frequenta escola particular ] Er ta ou fr curso superior ["] Tamanho da Empresa

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/ncm temporal/ix@lerural.htm
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3. Mudanca de Classe Econdémica

Viséo Geral e Defini¢cdes

Um primeiro passo da presente secdo é estendecassdio da pobreza (classe
E) e agora da nova classe média (Classe C) parasof#tixas econbmicas, leia-se
Classes D e A/B. A emergéncia da nova classe né&édia fendmeno nacional. Antes
do plano Real a mesma atingia menos de um terguopalacdo brasileira: 31% em
1993. A partir desse ano, passa a 36,5% em 19%&il @arescimentos e quedas até
2003, chegando a 37,6%. ApoOs 2003, ela sofre grascensao, chegando a 50,5% em

2009, atingindo um crescimento de 34,3%.

Achamos o exercicio de projecao Util, pois no am® em, estaremos,
inevitavelmente, colhendo os bons resultados @madget acima, embora o contexto seja
a partir de novembro o de desaceleracdo econ6minaacchegada da crise ao pais. A
combinacéo da defasagem de um ano dos dados da BNlADeversdo econdmica ora
em curso, gera confusdo. A maneira de lidar coma estjuizofrenia é projetar o
presente, a partir da combinagdo de dados maiss gerdesatualizados (i.e., PNAD)
com os mais localizados e atuais (i.e., PME).

Temos abaixo os limites das Classes Sociais exgwess renda domiciliar total

de todas as fontes por més, embora medidas emag@enaapita.

Definicdo das Classes Econdmicas

limites
Inferior Superior
Classe E 0 1085
Classe D 1085 1734
Classe C 1734 7475
ClasseB 7475 9745

Classe A 9745

*ajustado pela POF
** atualizado a precos de julho de 2011
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Medidas de Polarizagao

Este apéndice técnico busca, de um lado, ajudar arapreender o conceito
de polarizacao de renda. Por outro lado, usar meda$ de polarizagao na definicao
de classe média de medidas de classes econémicagddas em rendaAqueles nag
afeitos podem usar este capitulo apenas como mefangara questdes de mensuragao.

Polarizacdo — Saindo da esfera da desigualdadend@,ro conceito que nos interessa
para conceituar classe média € o de polarizacdion Ae diferenciar, lancamos méo de
um exemplo apresentado em Gasparini et all (20®&a uma sociedade simplificada
com seis pessoas chamadas de A, B, C, D, E e Fadas de R$ 6, 5, 4, 3, 2 e|1,
respectivamente. Suponha que se transfira um ed gara F e de A para C. As
medidas de desigualdade que respeitam o princgsidrdnsferénciasiecessariamente
vao cair.

Reparem, entretanto, que depois das mudancas terémda a distribuicap
polarizada em dois pontos, a saber: renda R$ 2gsapessoas D, E e F e renda R$ 5
para as pessoas A, B e C. A sociedade agora estéddiem dois grupos polarizadps
que sao internamente homogéneos. Apesar de mesiguia@e a sociedade se tornou,
apos estas transferéncias progressivas, mais zaalariem extremos que tendem 3 se
antagonizar uns aos outros, podendo levar a pierardblemas ligados a conflitgs,
violéncia e instabilidade politica, entre outrodesa

Usamos aqui a medida de polarizacdo proposta ptab&s e Ray (1994),
apelidada de ER, com o parametro alfa igual aQ,@rafico ilustra que a sociedagde
brasileira se torna menos polarizada de 1998 entedia

Medida de Polarizacdo ER com alfa=1.6
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

O exemplo artificial de Gasparini et all (2008) naguzido antes foj
propositalmente formulado para diferenciar os cibosede desigualdade e o de
polarizacdo. Em geral os dois caminham na mesnegatir Conforme o grafic
exemplifica, as séries comecam e terminam em patsnggustados semelhantes, A

(@)

2 Este principio nos informa que se transferimosaeto mais rico para o mais pobre sem que se invert
o ranking entre as pessoas a medida de desigualdadeair.
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Polarizacéo (escala a esquerda) tem queda maisssiya que a desigualdade até 2(

mas posteriormente acontece o reverso.

<--Polarizacéo (ER com alfa=1.3) e Desiguald&siai]j>
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE
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Conceituacdo da Classe Média

A nossa definicdo de faixas de renda, embora baseadintuicdo acima,
consistente e empiricamente préxima daquela datexaipelo conceito de polarizagao
proposto por Esteban, Gradin e Ray (2007), apadidldEGR. A estratégia EGR nps
interessa por gerar de maneira endégena os catesnda da distribuicdo de renda
observada na pratica. Os cortes escolhidos sdaemglhor distinguem 0s grupos no
sentido de tornar menores possiveis as diferentasas destes grupos de renda € em
contrapartida maximizar as diferencas entre estegog. Calculamos os grupos de
renda para 0 caso de trés segmentos, que € O (Q8e imeressa mais.
Complementarmente, segundo 0s autores aquele ga®ppaises analisados por eles
gue maximiza o critério de polarizacdo estendidedasNossa estratégia aqui € gerar
medidas relativas e depois mantemos constantesl@®y inicialmente arbitrados para
gerar mudancas absolutas das cldsses

Inicialmente, analisamos os trés grupos de rentleadps a PNAD 2002 com |a
metodologia descrita mais acima, de forma a cordpacdm a nossa metodologia.
Depois, tomamos emprestados os resultados do E@Girodeentre estes grupos, alem
de outros parametros institucionais como linhapal®@eza e de extrema pobreza, para
subdividir nossas classes econdmicas. Comecemass pé$ grandes grupos.

Em primeiro lugar, a combinacdo de nossas classasomicas D e E resulta
quase perfeitamente no estrato inferior do EGR, cpreesponde aos 52,3% mais
pobres contra 52,6% no nosso critério, de formaajdéderenca € desprezivel. Como
corolario, toda a andlise que fizemos de partiépaias classes DE na populagéo, ou de
seu complemento ABC, de forma mais frequiente, eetisistente entre a nossa
metodologia e a adaptacdo do EGR.

A combinacdo de nossa classe econO6mica central (82 8std 4 pontos de
porcentagem menor que o estrato intermediério gepath metodologia EGR. Isto
ao inves dos 34,95% da populacao estar na noss clatemos 38,95%, Estes exatos 4
pontos de porcentagem € a nossa medida de dissoréimce a nossa nova classe
média, que aufere a renda média, e o estrato do dweiEGR. Como corolario da
certeza que a soma das participacdes esgota adlanaaossa Classe AB esta distante
do estrato superior do EGR pela soma das diferemmasentadas nos dois primeifos
estratos vis a vis nossos grupos de classes. @Quaspppulacédo de nossa classe AB é
4,3 pontos de porcentagem menor que o estratoisumer metodologia EGR para
2002. Este intervalo equivale a dissonancia erdssaanova classe média e a aplicgcao
do EGR ao seu proéprio estrato superior de rend@eonos leva a criar este residuo de
4,3% para que a nossa classe C se converta ntoedtraneio do EGR. Chamarempos
esta classe de CO ou CB de forma a ilustrar a geissda classe C para B.

Similarmente, aplicamos a metodologia EGR de tr@snossa classe A
resultando nas classes B1 com 4,31%, A2 com 2,84% @&m 1,28%. No ambito d
estrato inferior do EGR, tiramos partido da coneamga de valores e subdividimos a
classe E da D usando a nossa linha de pobrezaitrzal, que em 2009 se aproximgva
do valor de entrada no Bolsa Familia. Utilizamasa@alizagédo similar adotando os R$
70 hoje, que corresponde ao valor mais baixo deé&etia do Bolsa Familia e que foi

% Cruces, Calva e Battiston (2009) aplicam uma siimetodologias alternativas ao contexto brasikeir

de cinco outros paises latino americanos inclusihiEeGR aqui citado. Neste aspecto a diferenca para
nossa abordagem é que usamos a medida relativ&sRopara calcular os cortes entre classes, depois
mantemos estas linhas de cortes constantes emsteeais ao longo do tempo de forma a gerar medidas
absolutas de classes econ6micas.
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adotado como linha nacional de pobreza no ambitBrdsil Sem Miséria, aplicado
época para definir a divisdo entre a Classe E2 e E1

Neste exercicio foram utilizados a PNAD 2002 conrex@io para diference
internas de custo de vida, conforme a metodologi€ES, e imputacéo de rendas I
reportadas rhissing$ usando equagOes mincerianas diferenciadas porAampande
vantagem deste sistema de imputacdo de rendadmaise manter a renda para os
respondentes em niveis razoaveis, € manter a giopalidade da amostra intocada
comparavel ao universo que a deu origem. Destaapotoda a mensuracao o
mudancas dos diversos segmentos da populacdogssedica mais consistente con
ocorrido na pratica. Todos os célculos sao feitm® dase em renda domiciliar p
capita, excluindo os membros néo efetivos dos déosc

Ajuste POF - A PNAD e referencia central neste e na maiogaedtudos sobre
distribuicdo de renda brasileira. Uma primeira paqie precisa ser construida € aqt
entre a PNAD e a Pesquisa de Orcamentos Familjlg@B), ambas levadas a cam
pelo IBGE. A POF € uma pesquisa mais rara, maipEemque a PNAD em termos
questionario de renda, pois inclui a renda ndo maoiae fundamental aos pobres.
renda de ativos reais e financeiros, que atingena@mr propor¢cao os segmentos m
abastados, também é melhor captada pela POF. Roffalicn coincidéncia estes da
problemas se cancelam em termos de desigualdadenda, de forma que a P(Q
apresenta niveis de desigualdade muito proximosbiesrvados na PNAD, conforme
sobreposicao das curvas de Lorenz das PNADs erdpshde 2002 e 2003 e da P
2002-03 abaixo demonstram.

Desigualdade de Renda Familiar Per Capita — POF XNPAD - Brasil 2002 E 2003

PNAD 2002-2003

===+ POF 2002-2003

«Rend 5
RENNNW a|U1010\0\\|\IOOOOOOLDkDO
OPLOONNORONNORONANORONAOORONAOO

Y333 RAR
Populagdo
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD &>@/IBGE

Complementarmente, os respectivos indices de Gasi duas pesquisas
equivalem, sendo 0, 591 para a POF e 0,594 paA® PDa mesma forma, os indic
Theil-T sdo 0,7149 para a POF e 0,7145 para a PN#D.outro lado, as médias
renda domiciliares per capita reais (deflacionagdasa a mesma data) sdao mu

distintas, de R$ 697 para a POF e R$ 484,71 p&dAD, uma diferenca de pouc

mais de 40%.

A boa noticia é que como a diferenca se resumeédsame as nossas clas
foram definidas pela distribuicédo relativa, é psecapenas multiplicar os valores
PNAD pelo fator da POF, uma vez que esta base sganoais acertada em funcao
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menores erros e omissodes de renda.
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Depois, € preciso apenas realizar ajuste na médiargla. Apos estes ajustes
faixa C, central, esta compreendida entre os R$ #64ds R$ 6950, uma renda média
R$ 4250 a precos de hoje na média nacional, apstpdlo custo de vida local.
mesmo tipo de ajuste pode ser aplicado a outreasfai

5, A

O

Panorama de Evolucao das Classes Econ6micas: Nortes Sudeste Metropolitano

O panorama das classes econdmicas, construidoassmb PME (Pesquisa Mensal
Emprego) mede a proporcéo de individuos que estdmada uma das classes econdmicas €
microempresarios e ocupados. Além das propor¢gesss@vel analisar também os niveis de
renda auferidos por cada universo.

Conteudo do Panorama: Escolha o universo de arfaliseoempresarios ou ocupado
entre 15 e 60 anos). Em seguida, é possivel vapasiodo e a Regido de interesse. Com b3
nessas escolhas iniciais vocé pode cruz

Classe Econdmica:
Classe B~
Clasze D
Clagse C

Macro contexto: Anilise:

Anual v Taxa v

varavel: Regifio: Filtro:
MNio definido Sudeste v Tatal b

* Segure a tecla 'CTRL para marcacdo de 2 classes simulidneas.

[ Gerar Tal)elas] [ Limpar selecao ] [ Selecionar todas ]

Caracteristicas Demograficas

Populacio total [ sexo [ Faixa etaria

Escolaridade [] Posicao na familia [] torou Raca

00 &

de no

Caracteristicas Socio-Econdmicas

Contribui para a Previdéncia [] Posig4o na Dcupacio [[] membro de Cooperativa

[] Freqiientaou Freguentou Algum Curso de

Qualificacio Profissional [ somada (Horas Efetivas)

Tamanho da Empresa

000

Tempo de Empresa

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/PME CLASSEMEDIA/ibdex-br.htm
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Evolucéo de Classes dos Microempreendedores (prageias pela PME)

A andlise por diferentes classes econdmicas rexal@aumento da parcela dos
microempreendedores situada nas classes mais AB&5, de 34,5% para 52% entre
2003 e 2011. Os graficos apresentam a composicdondocroempreendedores por

classe econdbmica.

Classes ABC no Brasil — Evolucao entre 2003 e 2011
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
Classe AB no Brasil — Evolucéo entre 2003 e 2011
25.0 4
20.0 -~
15.0 -
10.0 -
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Classe C no Brasil — Evolugéo entre 2003 e 2011
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Classe D no Brasil — Evolugéo entre 2003 e 2011
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Classe E no Brasil — Evolugéo entre 2003 e 2011
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Cenarios para 2014

“Usamos o periodo de 2003-09, como base para tracegnario de 2010 a
2104

“A pobreza cairia 40% e a classe AB subiria 4G%¢ 2014 .”

Tragamos projecdes para o periodo de 2010 a 2Gi&pelando o que as séries
de 2003 a 2009 previam, quando houve mudancas edglas de bem estar social
baseadas em renda ocorridas, fruto de uma raraicagdle em terras tupiniquins de
crescimento com reducdo de desigualdade sustemgdea, quéo razoavel seria esta
prospeccao do futuro baseada no passado? A apdlistonte de renda mostra um
crescimento da renda do trabalho no periodo 2008t@&e tdo forte quanto o das
demais fontes de renda, o que sugere alguma salstetede do processo pregresso de

crescimento com redistribuicdo, desacelerado masav&rtido com a crise.

Projetamos para frente o crescimento e a reducadesigualdade do periodo
2003-09 até 2014. Esse cenario é possivel de samtificado. A premissa é o
crescimento da renda per capita para cada estdao 2003 e 2009. Dentro de cada
estado, aplicamos o fator correspondente de crestinper capita até 2014 em todas as
observacdes individuais da PNAD. Isso nos perméteerf estimativas quanto ao

contingente de pessoas em cada uma das classésnecas

Como ultimo passo, cada fator de crescimento aickoi ajustado para
contemplar as desigualdades na expansao recentenda intra estados. Para cada
estado, ordenaram-se as pessoas pela sua renderiopoente dividindo-as em
cinquenta faixas. O ano inicial de referéncia fo02 Observaram-se como cada uma
destas faixas evoluiu até 2009. O ritmo relativ@o(absoluto) de mudanca observada
entre 2003 e 2009 foi entdo mantido (extrapoladoa o periodo de projecdo, que foi
até 2014.

Nossas projecbes levam em consideracdo os avaacdssigualdade, ou seja,
projetamos de forma diferenciada o crescimentoep@ado por cada subgrupo de
renda, assim como as particularidades regionaian(@s diferenciados para cada
unidade da federacdo). Os mapas abaixo ilustraimed se renda domiciliar per capita
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pela dltima PNAD de 2009 e o crescimento acumutimle 2001, que coincide com o
periodo de reducdo de desigualdade. Observamdsigares com a maior renda, hoje,
tenderam a apresentar menores taxas de cresciawmmladas.

Renda Familiar Per Capita (R$) por Unidade da Fedeacao

Variagdo de Renda 2001 a 2009 - Nivers Henda em 2009

il “ |
A

Aumento Acumulado da Renda
Familiar Per Capita - 2001-2009,

Renda Per Capita Média 200!
226.72 - 609.15
609.15 - 991.58

l:l Menos de 10%
de 10% a 20% -’ 991.58 - 1374.01
2 % “‘ R
e 30% a 40%
B vais de 40%
[ |
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Projecbes —

Percentual da Classe ABC — 1995, 2003, 2009, 2014

% Classe ABC 19 % Classe ABC 2

13.01 - 28.32 13.01-28.32
[ 28.32-4363 L] 2832-4363
[ 4363-5893 L] 4363-5893
L1 s8.93-7424 ] s803-7424
- 74.24 -89.55 B 7:24-8955
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% Classe ABC 2

13.01 -28.32
28.32 -43.63
43.63 - 58.93
58.93 - 74.24
74.24 - 89.55

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE
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Mobilidade de Classes

A PME usa a metodologia de painel rotativo que edafiiormacdes nas mesmas
residéncias ao longo do tempo. Este aspecto latigéldos dados de renda familiar
per capita do trabalho nos fornecera a evidéncia empiricicd&obre o padrdo de
mobilidade social observado a nivel individual. érgunta-chave aqui é: dada a minha
classe inicial, qual é a probabilidade de eu maateiinha classe e a de migrar para

cada uma das outras classes outra classe?

Na analise de transi¢cdo do periodo de 2001 a Z#rtebemos que hd menos
histerese dos microempresarios que comecam naeckssm relacdo ao total da
populacdo, com 55,5% de chances de se manterembnezp contra 60,41% do total.
As possibilidades de subirem para as trés demasses sdo maiores, em particular a
probabilidade de ir de E para AB (5,52% dos micneesarios contra 3,19% do total).
Abrindo por regides, o0 mesmo padrdo se observa taos microempresarios do
Nordeste quanto do Sudeste. Vale ressaltar queagomil principal representa a
permanéncia na classe em que o individuo se situayeeriodo inicial. Comparando a
diagonal principal dos microempresarios com a megae a populacdo total,
percebemos que os valores da populacdo total sédoresiaindicando que a
permanéncia na classe inicial € maior para a pofalaotal do que para os
microempresarios. Esse fato se confirma tanto thdaBrasil como no Sudeste e no
Nordeste, fortalecendo a ideia de que 0s microesapms possuem maiores riscos de

subir ou descer de classe, ou menores chancesrdanexer em sua classe inicial.

Mobilidade de Classes — Periodo Total 2001-2011
Matriz de Destino - Periodo Todo

Populacao Total - Regido Total

Periodo Final

Classe
Categoria | Classe E| Classe D| Classe C| AB

_ ClasseE | 6041 | 1788 | 1851| 319
E ClasseD | 1943 | 4182 | 3807| 067
g ClasseC | 6,06 797 | 7944 | 653
é Classe AB 3,8 0,52 17,4 78,29

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Nordeste

Matriz de Destino - Periodo Todo
Microempresarios - Regido Total
Periodo Final
Classe
Categoria | Classe E| Classe D| Classe C| AB
= Classe E 55,5 19,52 19,46 5,52
:E Classe D 21,02 41 37,06 0,93
'§ Classe C 6,21 8,17 77,69 7,93
E Classe AB 3,98 0,6 17,88 77,54
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
Matriz de Destino - Periodo Todo
Populacao Total - Regido Nordeste
Periodo Final
Categoria Classe E| Classe D| Classe C| Classe AB
B Classe E 66,12 17,39 14,77 1,73
E Classe D 28,25 36,18 34,76 0,81
'§ Classe C 10,49 10,8 71,55 7,16
é Classe AB 5,59 0,98 22,4 71,03
Matriz de Destino - Periodo Todo
Microempresarios - Regido Nordeste
Periodo Final
Categoria Classe E| Classe D| Classe C| Classe AB
= Classe E 63,17 18,52 16,3 2,01
:E Classe D 31,8 33,5 33,66 1,03
'§ Classe C 11,98 12,16 67,91 7,95
8_’3 Classe AB 5,21 1,22 23,02 70,56

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Sudeste

Matriz de Destino - Periodo Todo

Populacéo Total - Regido Sudeste

Periodo Final
Categoria| Classe E| Classe D| Classe C| Classe AB
= Classe E 59,5 18,02 18,96 3,52
:‘_g Classe D 17,72 43,53 38,13 0,62
'§ Classe C 5,45 7,61 80,6 6,34
é Classe AB 3,6 0,46 16,7 79,24
Matriz de Destino - Periodo Todo
Microempresarios - Regido Sudeste
Periodo Final
Categoria| Classe E| Classe D| Classe C| Classe AB
= Classe E 54,22 19,79 19,67 6,32
E Classe D | 18,83 43,11 37,21 0,85
'§ Classe C 5,41 7,74 79,21 7,65
E Classe AB 3,9 0,56 17,17 78,37

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Panorama de Mobilidade das Classes Econdmicas: Naste e Sudeste Metropolitano

O Panorama de Mobilidade permite obter a propodediadividuos que entram e saem
de cada uma das classes econémicas, aberto p@ntéfe atributos sdcio-econdmicos.

Conteudo do Panorama: Escolha entre populacag nutabempresarios ou ocupados
aquele grupo que vocé quer analisar (todos entee@lbanos). Depois de escolher o periodd
necessario que se aponte qual grupo econdmicavddad pertencia neste ano escolhido.

D

Com dados para Nordeste e Sudeste, permitem sabap@c¢ao de individuos em cada
classe econdmica no segundo momento. Lembranda dasse inicial foi fixada antes da
simulacao.

Panorama de Mobilidade das Classes Econémicas
6 Principais Regides Metropolitanas™*

Grupe de andlise: Classe inicial:

| Total ) v ECIasse E &
Perodo: Reqio:
| Total v | Sudeste »
| Gerar tabelas | | Limpar selegéio | | Selecionar tadas

Caracteristicas Demograficas

Populacio Total [] Sexe [l Raca

[ 1dade [l Escolaridade [[1 Posicio na Familia

| de no
Caracteristicas Socio-Econdmicas

[[] tontribuipara a Previdéncia [] Paosicio na Ocupacéo [[] Membro de Cooperativa
Fi denta Fi tou Al T d =

[ Ttamanho da Empresa [} Q':;‘I:;;“a;a:“pr:i‘l‘::nal“ gum tursn de [ 3Jomada (Horas Efetivas)

[0 Tempode Empresa

Caracteristicas Espaciais

[ Regio Metropaolitana

[ Gerar tabelas ] [ Limpar selegéo l [ Selecionar todas ]

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/PME Mobilidadeléx.htm
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4. O Programa Crediamigo

Institucionalidade

O CrediAmigo associado ao Banco do Nordeste canstimaior programa de
crédito produtivo popular do Brasil com cerca désdercos do mercado nacional,
sendo um dos dois maiores programas de microcréditdmeérica Latina. Aléem de
tamanho, o programa tem qualidade. Em 2008, o Eneido foi escolhido pelo Banco
Inter-Americano de Desenvolvimento (BID) entre ®de instituicbes do continente
para ganhar o prémio Exceléncia em Microfinangasno “instituicdo regulada”, que

corresponde ao prémio de microcrédito). A expamgAprograma para fora da Regiao
Nordeste, a comecar pelas comunidades de baixa tenchunicipio do Rio de Janeiro
como Rocinha, Rio das Pedras, Maré e Complexo dmad foi emblematica. O Brasil
estd acostumado a enviar recursos e tecnologia pafdordeste. Na verdade,
observamos recentemente outros fluxos invertidogaropo das politicas sociais de
tltima geracdo, como a ida do Grameen Bank e dogramas de transferéncia
condicionada de renda (isto €, o genérico do Bessaiia) para Nova York, ja a partir
do inicio de 2007. A crise internacional tendeu rapléar estes movimentos de
tecnologia social na direcdo contraria a usualmasseimida. Em 2011, o modelo do

Crediamigo foi adotado no ambito do programa fdderescer.

O arranjo institucional é o aspecto diferencialtediAmigo, pois como se vera
adiante, este lanca méo da infra-estrutura e filmsde um banco publico de
desenvolvimento, operando com incentivos privad@gr@s mais baixos que outras

taxas disponiveis no mercado, porém sustentaveis.

O CrediAmigo foi estabelecido em 1997, com o ammoBanco Mundial e a
assisténcia técnica da Accion Internacional, masade tudo em consonancia com o
projeto maior do Banco do Nordeste, garantindo-ssina 0 necessario apoio
institucional interno ao projeto. Ndo sO0 o apoideaxo da Accion, CGAP e Banco
Mundial, mas, em grande medida, as transformac¢éesmmbiente regulatorio do setor
do microcrédito ajudaram a moldar o desenvolvimengtitucional do CrediAmigo
sintetizado a seguir.
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Institucionalidade do Crediamigo

Grupo de Crédito

Tomador 1
Emprestadores
Banco Publico Federal oscip
Regional + Depésitt\ :,|>
Comp L Ageér;tes |
Crédito
Tomador N

Crescer se inspirou neste modelo

A estratégia de crescimento do CrediAmigo foi degamsédo rapida para
aumento de capilaridade e, por conseguinte, delaes&m outras palavras, o
crescimento do CrediAmigo requereu alto investimealtado a consideravel risco e
retorno demorado. Portanto, até o seu “break ewgn’mue ocorreu por volta de 2001,
foi primordial ter 0 acesso tanto a assisténciaitécda renomada Accion e CGAP,
guanto aos fundos do Banco Mundial e do prépriocBado Nordeste, para superar o
periodo inicial (principalmente entre 1997 e 19@8&xustos altissimos.

Impactos

O CrediAmigo, iniciado em 1997, é auto-sustentawed, taxa de inadimpléncia
da carteira em 31 de dezembro de 2008, ou sejgplema crise de crédito, era de
1,13%, caindo de 2,09% em 200Q. programa tem suficiéncia operacional e nao
depende de beneficios fiscais, gerando lucro dee&8 ao ano por cliente, calculado
usando o custo de oportunidade de juros de merpadm compor sedunding. O
programa se aproxima do que podemos chamar decacddivcial de mercado. Um
segredo do programa esta na sofisticada estruauracentivos. Em primeiro lugar, o
esquema de crédito solidario adotado no prograegyisdo o modelo notabilizado
pelo Grameen Bank, funciona como incentivo par@mamcado dos bons dos maus
tomadores pelos préprios participantes potenciaigrdgramaO esquema € ilustrativo
da possibilidade de solugbes simples e baratas aficaixar os problemas de
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informacé&o assimétrica e seu corolario em relac@staicdo de crédito dos produtores
pobres. Enganam-se aqueles que acham que o esdaamapo solidario “ndo pegou”

nas cidades brasileiras. Em segundo lugar, a paman a OSCIP Nordeste Cidadania
permitiu desatrelar os encargos e os incentivosagestes de crédito do programa da
legislacdo trabalhista publica. O agente de crégdéssa a ser motivado pela parte
variavel de sua remuneracdo associada ao tamaalmedormance de sua carteira. A
remuneracdo dos assessores funciona como um aat8éigiema de salério-eficiéncia,

estudado na literatura econémica. Em terceiro |ugas também importante, ha

separacao administrativa entre o CrediAmigo e tanés do Banco do Nordeste, o que
ajuda a manter a transparéncia operacional do @rage os incentivos a performance

dos gestores do comando do programa.

Além disso, qual € o impacto do programa para as skentes, sabidamente,
excluidos do sistema financeiro tradicional? Aborda isto através do que
provavelmente constitui a base de microdados nmaispleta sobre microcrédito no
pais, perfazendo até maio de 2012 um total de dwi$,2 milhdes clientes. A base
acompanha balancos e demonstrativos de resultadgdetos dos mesmos negocios ao
longo de longos intervalos de tempo, atingindo asoados clientes mais antigos mais
de uma década. O fato da base também incluir dielestoques de ativos e de fluxo de
despesas e rendas familiares permite calcularuezéliquida e a emancipacdo da
pobreza das pessoas fisicas e juridicas de mant#gagada. A evolucdo do programa
demonstra uma capacidade de atender clientes da neicial cada vez mais baixa. A
base de dados do Crediamigo nos mostra que, quantw o tempo de exposi¢cao dos
clientes ao programa, maior € 0 seu impacto. Rendtsemelhantes foram observados
para todos os conceitos operacionais dos negdpeass sejam reducdo da escala dos
clientes iniciais e aumento cumulativo do tamanbimegocio a medida que os clientes
permanecem no programa. Em suma, o programa redad¢andéncia de ganhar forca

no tripé sustentabilidade institucional, retorne aelientes e maior foco na pobreza.
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Lucro e Perfil dos Clientes do Crediamigo

Género
Heuristicamente, o microcrédito, em geral, e o (Gueigo, em particular,

funcionam como fonte de financiamento da chamadalugédo feminina ora em curso.
Apesar de serem 1/3 dos microempresarios urbanaoestmos, as mulheres sdo 2/3
(66%) dos clientes do CrediAmigo. A metodologia gtepo solidario, o foco e o
retorno maiores obtidos pelas mulheres, a exempl&ihmeen Bank, consagram o
CrediAmigo no cenario do microcrédito nacional. &dsiciativa de priorizar a
concessao do crédito para as mulheres vai de acordoa ideia de que as mulheres
compartilham e investem mais os seus ganhos ndidaprincipalmente com os filhos,
gerando maiores retornos em termos de bem estat. sdlém disso, as mulheres séo
tradicionalmente excluidas da sociedade, e o mi&ddo com foco no sexo feminino

também cumpre o papel social de maior incluséorfierai

Apesar de a maioria dos clientes do programa sesesto feminino, o lucro
meédio analisado € maior entre os homens, com ui@aedca de 54,6% favoravel a eles
(o lucro médio dos homens é R$2294 e o das muléeR$1484). Além de observamos
lucros maiores para os homens no momento finadriagdo do lucro entre o primeiro
momento de andlise e 0 momento final também é n@Eoe 0 género masculino.
Enquanto o aumento do lucro das mulheres foi de F@80R$933 para R$1484,
aumento bem alto), os homens apresentaram um aumeri3,3% (de R$1405 para
R$2294).

Regido Geografica

A maior concentracdo de clientes do Crediamigoaeain folga no estado do
Ceara, que abriga 34,38% da clientela no momentd fie avaliagdo do programa.
Apos o Ceara, os estados com maior concentragéliedées sdo Bahia (11,20%), Piaui
(10,46%), Maranhéo (9,07%) e Paraiba (7,28%). Netqtie estes estados estédo entre o
grupo dos mais pobres do pais, todos localizaddsad&ionalmente excluida regido

Nordeste.

Apesar da maior concentracdo de clientes nosasstaatdestinos citados acima,
0s maiores lucros da clientela do programa estdestado do Rio de Janeiro. No

entanto, este estado abriga menos de 1% da céefdgirograma.
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Mapa do Lucro Médio dos Clientes do Crediamigo

Lucro Ano 2

1400 - 1520
1520 - 1640
1640 - 1900
1900 - 2400
2400 - 3740
No Data

A

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Programa Cnad@BNB

Mapa da Porcentagem de Clientes do Crediamigo

% Clientes
0-0.01
0.01-0.05
0.05-0.1
0.1-0.2
0.2-0.35
No Data

il

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Programa Cnad@BNB
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Setor de Atividade

Em relacdo ao setor de atividade, como pode seragspe clientela do
Crediamigo se concentra no setor de comércio, hrigaa91,13% dos clientes contra
apenas 1,33% na industria. Apesar quase totalidaslelientes no setor de comércio, o
lucro médio dos clientes que trabalham na indusfia 19% maiores (R$1992 na
industria contra R$1674 no comércio). Essa difexede lucros favoravel ao setor
industrial pode estar por tras do fato de que sstw pode compreender uma maior

proporcéao de empregadores em detrimento de tratmakspor conta propria.

Tamanho do empreendimento

O objetivo do programa é chegar aos pequenos engwderes, agueles que
tradicionalmente sofrem com restricdo de crédifmezisam de alavancagem de renda
para dar o salto rumo a condicdes melhores de Wdlaando para os dados do
programa, podemos perceber que o objetivo de chagar microempreséarios é
cumprido com efetividade, dado que 97,94% dos tEgersdo empreendedores de
negocios de 1 a 4 pessoas, sendo que 0 negocigodssta € justamente o caso do
microempresario ser um trabalhador por conta progdiém da maior concentracéo de
clientes, o lucro médio dos empreendedores dedatieis com 1 a 4 (R$1756) pessoas
supera o dagueles com empreendimentos com 5 pessoaais (R$1579) no momento
final de analise. E importante ressaltar que no emminicial de anélise o lucro médio
dos microempreendedores de atividades com 1 a sbaesra menor do que o de
atividades com 5 pessoas ou mais (R$1123 dos @ltcnatra 1086 dos primeiros).
Enquanto o lucro dos empreendedores de atividamassoou mais pessoas cresceu em
média 40,6%, o lucro daqueles com empreendimemtdsal4 pessoas cresceu 61,64%
entre o periodo inicial e o periodo final de nossalise. Portanto, os “nano
empresarios” ndo s6 compreendem grande maiorialiglateta do programa como
apresentam rendimentos melhores do que os micreemgedores com mais de 5

funcionarios.

Escolaridade
Olhando agora para o nivel de escolaridade dateleedo Crediamigo, temos
gue a maioria dos clientes possui nivel educacidadl°grau (54,75%), seguidos pelos

clientes com 2° grau (34,46%) e por aqueles quensdbr e escrever, mas ndo tem
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instrucdo educacional (5,79%). Em relacdo a edocag@erior, apenas 4,08% dos
clientes possuem esse nivel de escolaridade. Carmteese esperar, o lucro médio dos
clientes cresce junto com o avanc¢o no nivel deagdie; sendo maior para aqueles com

nivel educacional superior.

Tipos de controles administrativos e identificacde negocio

Na experiéncia do Crediamigo, 56,83% dos negoOs#ms proprios, enguanto
29,27% sdo ambulantes (informal) e 13,65% alugddoBe essas categorias, 0 maior
lucro bruto no segundo ano de verificacdo de infmdes é dos alugados (R$ 2131,3) e
o menor, dos ambulantes (R$ 1600,25). Uma possipdicacdo para esta diferenca diz
respeito a formalidade das atividades. Os ambudamtgui considerados informais,
oferecem bens e servicos de baixo valor e qualjdadpie, em tese, ndo resulta em
lucros vistosos. A diferenca dos lucros entre oonegproprio e o alugado pode ser
explicada, entre outras coisas, pelos menoressastociados a propriedade, maiores

guando ha posse.

Dentre outros fatores essenciais ao sucesso deempmeendimento esta a
capacidade administrativa. Os dados sugerem que &1t controles administrativos
satisfatorios ou precarios, a vantagem é de 64% @aprimeiros, em média. Ainda
assim, 38,25% dos negdécios apresentam controlesarjpg, alertando para a
necessidade de melhora no treinamento/capacitac&bminiatrativa dos

microempresarios.

Lucro
Identificacdo de negdcio fixo Vertical Momento 2
aAmbulante 29,27%  1600,25
zProprio 56,83% 1744,35
bAlugado 13,65% 2131,3
Tipos de controles administrativos do negécio
zBom 11,08% 2022,94
bN&o tem 8,31% 1306,24
cPrecario 38,25%  1317,83
dSatisfatorio 42,36% 2162,68

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CrediafBignco do Nordeste
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Analise Multivariada

Além da andlise bivariada apresentada acima, fiiineda uma equacdo de
lucros multivariada que corrobora os principaisulteslos obtidos, indicando uma

robustez no nosso diagndstico.

A vantagem da analise multivariada é permitir caatros resultados com base
em caracteristicas individuais e do negécio. Ow,sejede diferencas de lucro,
comparando pessoas com 0s mesmos atributos, dexdeqam. Permite, por exemplo,
avaliarmos os diferenciais de género, comparandoehse e mulheres com demais
caracteristicas semelhantes. Sendo assim, o medgtnado mostra que os homens
possuem lucro controlado aproximadamente 30% supao das mulheres. Crescente
com a idade e educacao do sujeito, observamog, agtreles com curso superior, um

lucro controlado 42% maior que 0sS sem instrucao.

O modelo rejeita a hipétese de lucro diferenciad@ lientes com mais de 5
empregados. Outros setores, que inclui o setoredaces, € 0 que apresenta maior
lucro controlado, seguido por indUstria e coménmsasta ordem. Em termos espaciais, o
estado do Ceara é aquele com menor lucro contr@adaosso modelo estimado e o

estado do Maranh&o apresenta o maior lucro codtrpteguido pelo Rio de Janeiro.

Ainda pela modelo multivariado, ha indicagdo de ammento do lucro
controlado da ordem de 37,45% entre o primeiro(dtimo momento de analise dos
dados do programa. Em relacdo ao ano de entradpragzama, os clientes que
entraram ha mais tempo possuem lucros controladneres em geral. Os maiores

lucros séo dos clientes que entraram em 1997,d@geios que entraram em 1998.
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Lucro Bruto

Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

5.8176898|0.01534279 379.18 |<.0001
0.0000056|0.00000053 10.63 |<.0001
0.2939046|0.00462876 63.50 |<.0001
0.6711658|0.52901097 1.27 0.2045
0.0000000|0.00000000

0.0036909|0.00034568 10.68 |<.0001
0.2594617|0.00717924 36.14 |<.0001
0.4052713|0.01321822 30.66 |<.0001
0.4194264|0.02025927 20.70 |<.0001
0.4032939|0.01824338 22.11 |<.0001
0.0000000|0.00000000

0.0407439|0.00319252 12.76 |<.0001
-0.0158706 0.00518021 -3.06 0.0022
0.0000000|0.00000000

0.0430450|0.00687223 6.26 <.0001
0.2611289|0.00296527 88.06 |<.0001
-0.0581882 0.01209316 -4.81 <.0001
0.0000000|0.00000000

0.3514565|0.00820961 42.81 |<.0001
0.3820554|0.00618672 61.75 |<.0001
0.0704586|0.03209382 2.20 0.0281
0.4509736|0.00376022 119.93 |<.0001
0.0550511|0.00803361 6.85 <.0001
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0.2433327|0.00891059 27.31 |<.0001
0.2855465|0.00657783 43.41 |<.0001
0.1883213|0.00584446 32.22 |<.0001
0.4080222|0.05316187 7.68 <.0001
0.1295133|0.00513235 25.23 |<.0001
0.1740015|0.01144724 15.20 |<.0001
0.0000000|0.00000000

0.6408851|0.18744698 3.42 0.0006
0.3666466|0.02138402 17.15 |<.0001
0.0883118|0.02150916 4.11 <.0001
0.0765621|0.01773789 4.32 <.0001
0.0252070|0.01636392 1.54 0.1235
0.0415892|0.01312425 3.17 0.0015
0.0656238|0.00756344 8.68 <.0001
0.0969936|0.00754214 12.86 |<.0001
0.0940696|0.00755219 12.46 |<.0001
0.0535756|0.00756736 7.08 <.0001
0.0759446|0.00825824 9.20 <.0001
0.0904747|0.00959417 9.43 <.0001
0.0465487|0.01102477 4.22 <.0001
-0.00556370.01196916 -0.46 0.6420
-0.05435460.26410857 -0.21 0.8369
0.0000000|0.00000000

0.3745780|0.00393147 95.28 |<.0001
0.0000000|0.00000000
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-0.1549084 0.00526278 -29.43 |<.0001
0.1173523|0.00195854 59.92 |<.0001
-0.1480986 0.01050585 -14.10 |<.0001
0.0000000|0.00000000

-0.04958150.00149614 -33.14 |<.0001
0.0000000|0.00000000

-0.07889270.00159816 -49.36 |<.0001
0.0379825|0.00385386 9.86 <.0001
0.2538805|0.01758736 14.44 |<.0001
0.0000000|0.00000000

-0.27299550.00930934 -29.32 |<.0001
-0.223582( 0.00890601 -25.10 |<.0001
-0.0230256 0.00342449 -6.72 <.0001
-0.04774010.27075680 -0.18 0.8600
0.0000000|0.00000000

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BatNordeste

Ao incluir variaveis interativas nas equacdes derd bruto, passamos a
contemplar a influéncia de diferentes atributogea@bvariacdo do lucro bruto entre os
momentos 1 e 2. Como explicamos anteriormente nestdo, 0S exercicios séo
realizados controlando por certas caracteristiEzpecificamente para os modelos
fizemos diversos controles: feminino”,

abaixo, “microempresardo  sexo

“microempresario que sabe ler e escrever, mas m#o éducacdo formal”,

“empreendedor cuja microempresa possui entre kmpregados” e “empreendedor
gue mora no Ceard”. Em cada modelo de interac@op@@mmos microempresarios com
caracteristicas iguais exceto a caracteristicacég@e que queremos analisar. Por

exemplo, no caso do modelo de interacdo por géneroparamos a variacao do lucro
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bruto de microempresarios com as mesmas carac@asistxceto que um é do género

feminino e outro masculino.

Género

No caso da interacdo por género, apesar de ensrovieicro dos homens ser
aproximadamente 30% maior do que o das mulheredglmanultivariado completo,
sem interagdo, como Vvisto na ultima se¢ao) a \&wido lucro dos homens do momento
1 para o0 momento 2 foi 4% menor do que em relacawlheres com as mesmas

caracteristicas.

-0.040928

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CrediafB@nco do Nordeste

Tamanho da Empresa

Em relacdo ao tamanho da empresa, o resultado delonnos mostra que um
empreendedor de uma empresa com 5 pessoas ou awaiaumento de lucro do
momento 1 para 0 momento 2 aproximadamente 2% nuengue outro empreendedor
com as mesmas caracteristicas mas com um empresmdimie 1 a 4 pessoas. Esse
resultado vai na mesma dire¢cdo do modelo multigarsgem interacdes, que mostra que
os empreendedores de atividades com 5 pessoasisuemaum lucro menor do que

aqueles com negécios de 1 a 4 pessoas.
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-0.019768

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CrediafB@nco do Nordeste

Escolaridade

-0.047892

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CrediafB@nco do Nordeste
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Olhando para a escolaridade, percebemos que urnempresario com 1° grau
teria variacdo no lucro bruto entre os dois moneBtd% maior em comparagédo a um
microempresario similar que sabe apenas ler e wescreEm compensacdo, um
microempresario com educacao superior teria varidgducro 4,8% menor em relacéo
a um empreendedor com as mesmas caracteristia@sn gem grau de escolaridade

formal.

Estado

Os microempresarios cearenses podem esperar aon@idres variacoes nos
seus lucros em relagdo a microempresarios semethgué vivem em outros estados do
Nordeste, afinal, os coeficientes dos outros estado negativos. No total do Brasil,
nenhum estado teria variacdo de lucro maior doogQeara. Apos o Ceara, 0s maiores
aumentos de lucro sdo encontrado no Rio Grandealte ¢ Alagoas. O estado que
apresenta as menores variagdes de lucro em corépacagn o Ceara € o Espirito
Santo, com uma variagdo aproximadamente 24% mémis o Espirito Santo, o
estado que apresenta menor aumento do lucro emacagd@e com o Ceara foi o Rio de
Janeiro. Esse resultado vai na direcdo contrarisnddelo sem interacédo, no qual o
estado do Rio de Janeiro apresentava o segundo lneio controlado e o Cearéa era o

gue possuia os menores lucros do Brasil.
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CredjafBianco do Nordeste
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Simulador de Desempenho dos Clientes do Crediamigo

Construimos a partir de dados cadastrais e opemsiodos clientes d

Crediamigo, uma ferramenta capaz de simular vasale desempenho dos negaci

representados aqui pelo lucro obtido.
Basta selecionar a combinacdo de atributos

indivsduligados  ac

microempreendedor e o negdcio urbano, incluindm,sebade, educacdo, tamanho
negocio, area e numero de empregados, estadopedaace e ano do cadastro.
Apés definir as caracteristicas desejadas no f@maeubbaixo e dar inicio

simulacao.

Simulador dos Resuftados Atuais do Crediamigo

sexo: |Homem v
Idade: |35
2 Grau v

Educacio:

Ativo Total: 10000

[ 5|mu|ar] Reiniciar ]

Fonte: CPS através do processamento dos microdados do Crediamigo.

O grafico apresentado revela o lucro médio estimado

Lucro Bruto

Modelo Estimado

@ Cendrio Anterior Cendrio Atusl

a004
802
8004

o0+

6004

5004

4004

3004

200 4

1004

o — =
Lucro Bruto
Media
Fonte: CPS/FGV através do processamento dos microdados do Crediamigo.

Tamanho de empresa:
Setor de atividade:
Estado:

Ano de cadastro:

1 a4 pessoas ¥
Comercio
Ceara

22 v

Cendrio

Anterior
Sexo: Mazeuling
Ativo Tetal: 10000
Idade: 35
Educagiio: 2 Grau
Tamanho de

empresa: 1 ad
pessoas

Setor: Coméreio
Estado: Ceard
Amo: 2003

Cendirio Atual

Sexo: Masculino
Ativo Total: 10000
Idade: 35
Educaciio: 2 Grau
Tamanho de
empresa: 1 ad
pessoas

Setor: Coméreio
Estado: Ceard
Ame: 2012

Uma das barras represent&endrio Atual com o resultado segundo as caracteris

selecionadas; a outr@enario Anterior apresenta a simulagéo anterior.

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/credi novo/simula/inde&.htm

oS,

do

icas
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Panorama de Desempenho dos Clientes do CrediAMIGO

Construido a partir dos dados cadastrais do pragrdmponibilizamos no si

da pesquisa um panorama completo da clientelarddi&nigo, tanto do programa

original quanto do CrediAmigo Comunidade. Com edelgmos medir o desempen
financeiro dos negoécios, com base em indicadoreBlabeo (Receitas Operaciona
Lucro Bruto, Total dos Custos Operacionais, Lucpmei@cional, Outras Despesas
Familia) e Estoque (Ativo Total, Ativo Circulantdtivo da Familia, Passivo Tota
Passivo Circulante).

Vocé pode combinar suas escolhas conforme des€)ar. cruzamento
disponiveis sdo: ano de entrada, grupo (recebedouonBolsa-Familia), além d
produto oferecido (Crediamigo original ou o comuawi€) que podem ser vistos
forma conjunta ou separada.

As informacdes podem ser vistas para o conjunt@al ggg clientes ou pd
subgrupos, com base nas seguintes caracteristiGagacteristicas do Proprietar
Caracteristicas do Negodcio, Caracteristicas Espaflaracteristicas do Empréstimo.

Ano de entrada: Grupo: Descrigio do Produto: Estatistica:

Total - Total - CrediAMIGO Qriginal A Média A

Tipo de Analise: Anidlise:
Fluxo e Lucro Bruto - RS v

Gerartabelas ] [ Limpar selecéo ] [ Selecionartodas

Caracteristicas do Proprietédrio

Populacdo Total [] Escolaridade [] Estado Civil

[] 1dade [] sexc

Caracteristicas do Negdcio

[] Estrutura fisica do negécio [] Tipo de residéncia

Caracteristicas Espaciais

[] ur

Caracteristicas do Empréstimo

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/Credi.Performance2011/indexx.asp

o

=

o,
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A Evolucéao dos Clientes do CrediAmigo

A base de microdados do CrediAmigo fornece diveragsedientes que um
pesquisador empirico poderia almejar. Primeirop gaelmanho de sua amostra, de
694.790 clientes em dezembro de 2011. A base agcdradaalancos e demonstrativos
de resultados completos dos mesmos negdécios ao tmtempo, incluindo a primeira
observacdo que data, no caso dos clientes magoarfantes de 2003), de mais de uma
década desde o primeiro registro, e mais obsergagfeais para os anos de 2003 a
2011. A base inclui dados de estoques de ativos dudo de despesas e rendas
familiares, permitindo calcular a riqueza liquidacapacidade de emancipacdo da

pobreza das pessoas fisicas e juridicas de mamiigrada.
Indicadores de Fluxo

A evolucdo temporal demonstra uma tendéncia crescd® o CrediAmigo
atender a clientes de renda inicial cada vez nai@pconforme a tabela abaixo ilustra
quando olhamos o lucro anterior a operacdo dedatrécial no programa dos clientes
ativos em 2011. Essa tendéncia vale para os angsr@acantes, com excecao de 2009.
Por exemplo, o lucro bruto inicial de alguém qué&ra@nem 2003 no programa era
R$1872, caindo 20% em termos reais até 2011, quardoro de entrada passa para
R$1500. Consequentemente, conforme se poderiaaespkicro em 2011 daqueles que
entram depois também seja menor. Como a mesmia flstra, o diferencial entre o
lucro de entrada e o de 2011 cresce a medida dteenas ao ano de entrada. Ou seja,
guanto maior o tempo de permanéncia da clientef@ograma maior o ganho de lucro.
Por exemplo, aqueles que entraram em 2003 tiverarganho de 45,5% no lucro em
relacdo a 2011, enquanto os que entraram em 20drhrm uma perda de 4,7% em
relacdo a ultima observacdo no mesmo ano. Reparagjmenores variacdes de lucro
se dao nos cliente que entraram nos anos de 20&tidqle 4,7%), 2010 (aumento de
27,32%), 2009 (aumento de 11,95%) e 2008 (aumeatd8J48%). Entre toda a
clientela ativa em 2011 o ganho de lucro bruto olasio até a data foi de 24%.
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CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

LUCRO BRUTO

Operagcao Inicial
Em 2011 Variacdo
Ano Lucro
Total 1696,08 2104,27 24,07
2011 1499,84 1429,29 -4,70%
2010 1626,67 2071,03 27,32%
2009 1981,12 2217,82 11,950
2008 1763,16 2088,94 18,4806
2007 1610,81 2417,34 50,07
2006 1553,6 2085,98 34,27%
2005 1785,99 3378,94 89,19%
2004 1591,3 2634,08 65,53%
2003 1872,04 2724,18 45,52
Antes 2003 1877,49 2789,17 48,56P0

Resultados qualitativamente semelhantes foram wides para todos os
conceitos operacionais dos negocios, que S&o: tascepperacionais, custos
operacionais, despesas operacionais e outras desgafamilia. H4 uma reducdo da
escala dos clientes iniciais e aumento cumulatovéachanho do negdécio a medida que
os clientes permanecem no programa. Repare que€0f9ano atipico, uma espécie
de “outlier” em relacdo as tendéncias observadastaBelas abaixo nos mostram os

dados detalhados.
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CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

RECEITAS OPERACIONAIS

Operagéo Inicial
Em 2011 Variagcéo
Ano Inicial
Total 4101,21 4496,58 9,64%
2011 3375,36 3061,9 -9,29%
2010 3534,72 3946,02 11,64%
2009 4618,15 4793,43 3,80%
2008 4181,46 4426,09 5,85%
2007 3931,41 5780,84 47,04%
2006 3968,6 4715,25 18,81%
2005 5048,34 7533,98 49,24%
2004 4290,43 6015,38 40,20%
2003 5094,55 6598,17 29,51%
Antes 2003 5517,97 6194,5 12,26%

Repare que as menores variagdes da receita opeahdms clientes se dao nos
anos mais recentes, ai incluindo 2011 (com umacBduwe 9% das receitas

operacionais) assim como 2010, 2009 e 2008.

58



CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

CUSTOS OPERACIONAIS

Operagao Inicial
Em 2011 Variagéo
Ano Inicial
Total 354,09 418,8 18,28%
2011 323,05 322,87 -0,06%
2010 359,22 363,5 1,19%
2009 410,09 446,49 8,88%
2008 272,37 437,31 60,56%
2007 304,81 451,8 48,22%
2006 242,41 361,25 49,02%
2005 313,14 888,53 183,75%
2004 189,66 509,03 168,39%
2003 381,72 549,25 43,89%
Antes 2003 444,09 544,13 22,53%

Em relacdo ao custo operacional, nos ultimos aneariacdo do mesmo teve
uma tendéncia decrescente. Enquanto os cliengesrgraram no ano de 2009 sofreram
um aumento de 8,88% do custo até 2011, os cligntesentraram no ano de 2010
tiveram um aumento de apenas 1,2% e aqueles queragntem 2011 tiveram uma

queda de quase 1% nos seus custos.
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CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

LUCRO OPERACIONAL

Operacao Inicial
Em 2011 Variagéo
Ano Inicial
Total 1357,3 1685,47 24,18%
2011 1176,79 1106,42 -5,98%
2010 1267,44 1707,53 34,72%
2009 1571,03 1771,32 12,75%
2008 1490,79 1651,63 10,79%
2007 1306 1965,54 50,50%
2006 1311,19 1724,73 31,54%
2005 1472,86 2490,41 69,09%
2004 1401,64 2125,05 51,61%
2003 1490,32 2174,93 45,94%
Antes 2003 1540,49 2245,04 45,74%

Olhando para os dados de lucro operacional, temiéemelhante a das receitas
e do lucro bruto pode ser observada. Nesse caam de 2010 é um “outlier”, ja que a
variacdo do lucro de 2010 para 2011 foi muito a&a34,7%, indo contra a tendéncia

de variacdes decrescentes para 0s anos mais iecente

Por sua vez, quando comparamos 0 crescimento dgmesds familiares, o
crescimento tende a ser inferior ao das receitks @€lois conceitos de lucro utilizados.
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CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

OUTRAS DESPESAS FAMILIA

Operagao Inicial
Em 2011 Variagéo
Ano Inicial
Total 506,2 569,28 12,46%
2011 499,11 502,67 0,71%
2010 541,05 531,62 -1,74%
2009 527,96 577,41 9,37%
2008 499,56 534,72 7,04%
2007 533,34 648,65 21,62%
2006 438,19 636,45 45,25%
2005 470,49 745,5 58,45%
2004 497,44 731,63 47,08%
2003 432,31 692,5 60,19%
Antes 2003 474,06 649,18 36,94%

Indicadores de Estoque

A comparacao da evolucdo do Ativo Total das pegswaicas e fisicas com os
ativos de pessoa juridica como o Ativo CirculanteseAtivos Familiares mostra um
crescimento de todos 0s conceitos, sendo supearicaso dos conceitos associados as
pessoas juridicas. Repare que novamente temosi@éntéa de menores variacdes para
os clientes mais recentes, com 0s menores valam@sqs clientes que entraram nos
anos de 2011, 2010, 2009 e 2008 em todos 0s cosceit
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CLIENTES DO CREDIAMIGO 2011

ATIVO TOTAL
Operacao Inicial
Em 2011 Var

Ano Inicial

Total 45877,84 58097,02 26,63%

2011 51059,43 50571,83 -0,95%

2010 46403,85 48605,11 4,74%

2009 49367,08 58325,61 18,15%

2008 46528,78 60815,11 30,70%

2007 34982,39 62620,37 79,01%

2006 38029,57 58894,65 54,87%

2005 36260,42 81257,6 124,09%

2004 41039,85 85589,78 108,55%

2003 37400,23 77545,91 107,34%
Antes 2003 41054,54 73059,56 77,96%
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CLIENTES DO CREDIAMIGO 2011

ATIVO CIRCULANTE

Operacao Inicial

Em 2011 Var
Ano Inicial
Total 6582,95 8638,3 31,22%
2011 5388,5 5425,95 0,69%
2010 5702,88 6558,61 15,01%
2009 8146,15 10275,63 26,14%
2008 6247,77 9121,22 45,99%
2007 5565,83 11441,12 105,56%
2006 6260,22 8904,34 42,24%
2005 8491,01 18611,84 119,19%
2004 7854,52 14308,2 82,17%
2003 7874,43 16073,25 104,12%
Antes 2003 8561,72 11266,84 31,60%
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CLIENTES DO CREDIAMIGO 2011

ATIVO DA FAMILIA

Operacao Inicial
Em 2011 Var

Ano Inicial

Total 28946,48 38345,36 32,47%

2011 35689,65 36102,28 1,16%

2010 31380,4 32992,69 5,14%

2009 30898,64 37871,79 22,57%

2008 28888,61 38957,81 34,86%

2007 21045,29 38765,37 84,20%

2006 23931,04 39731,79 66,03%

2005 19477,99 49224,24 152,72%

2004 25140,76 53752,04 113,80%

2003 19161,93 45462,77 137,26%
Antes 2003 18561,21 46003,63 147,85%
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Bolsa Familia e CrediAmigo

A base de microdados do CrediAmigo permite estadaconexdes entre 0s
resultados de clientes do programa com o Bolsa llgandentificando sinergias entre
programas. Apresentamos abaixo a comparacao epwsigio inicial dos clientes em
todos os anos de entrada e a ultima posicdo de Ra&HLo total de clientes e para
aqueles que sao beneficiarios do Bolsa Familia. climntes do Bolsa Familia
apresentam indicadores dos empreendimentos ineifiilsais menores em termos de
fluxo reais em relacdo ao do conjunto de clierdes)o pode ser observado comparando
as receitas operacionais, o0 lucro bruto e o lugeracional dos dois grupos. No
entanto, em relacdo ao custo operacional e as shspemiliares, os clientes
beneficiarios do Bolsa Familia apresentam valoogersores do que o total de clientes
do Crediamigo, indicando maior vulnerabilidade dopg beneficiado. Por outro lado,
os beneficiarios do Bolsa Familia apresentam gapbosentuais de itens ligados aos
negocios como receitas e lucro superiores ao ti#atlientes do programa, ambos
ativos em 2011. As despesas familiares e o custcaojpnal, por outro lado, também
apresentam crescimento maior nos beneficiarios disaBFamilia, o que da uma

robustez para o fato de que esses clientes sao/alagsaveis.

CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011
Giro Individual, Solidario, Popular Solidario e Investimento Fixo

DEMONSTRATIVO DE RESULTADOS

Resultados
Em 2011 Var
Inicial
Receitas Operacionais 4101,21 4496,58 9,64%
Lucro Bruto 1696,08 2104,27 24,07%
Custo Operacional 354,09 418,8 18,28%
Lucro Operacional 1357,3 1685,47 24,18%
Despesas Familiares 506,2 569,28 12,46%
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CLIENTES DO CREDIAMIGO
E BENEFICIARIOS BOLSA-FAMILIA - 2011
Giro Individual, Solidario, Popular Solidario e Investimento Fixo

DEMONSTRATIVO DE RESULTADOS

Resultados
Em 2011 Var
Inicial
Receitas Operacionais 2701,93 3491,67 29,23%
Lucro Bruto 1103,44 1584,51 43,60%
Custo Operacional 175,92 252,41 43,48%
Lucro Operacional 936,75 1332,1 42,20%
Despesas Familiares 398,69 452,01 13,37%

A comparagdo analoga a anterior (antes da entradzrediAmigo e na ultima
observacdo de 2011) no caso dos Ativos Totais ®oétiFamiliares revela um
diferencial de acumulacdo mais favoravel aos werdo Bolsa Familia, mesma
tendéncia observada na analise anterior. Isso aostn maior potencial dos

beneficiarios do Bolsa Familia de alavancagem aos segdcios.

CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

ATIVO TOTAL
Operagao Inicial
Em 2011 Var
Ano Inicial
Total 45877,84 58097,02 26,63%
2011 51059,43 50571,83 -0,95%
2010 46403,85 48605,11 4,74%
2009 49367,08 58325,61 18,15%
2008 46528,78 60815,11 30,70%

66



2007 34982,39 62620,37 79,01%

2006 38029,57 58894,65 54,87%

2005 36260,42 81257,6 124,09%

2004 41039,85 85589,78 108,55%

2003 37400,23 77545,91 107,34%
Antes 2003 41054,54 73059,56 77,96%

CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011
ATIVO TOTAL
BENEFICIARIOS DO BOLSA-FAMILIA
Operacao Inicial
Em 2011 Var

Ano Inicial

Total 24655,45 37229,94 51,00%

2011 28626,71 30561,95 6,76%

2010 28419,19 29840,94 5,00%

2009 23248,56 32370,01 39,23%

2008 31756,52 39559,08 24,57%

2007 22573,89 36977,03 63,80%

2006 22105,84 47196,7 113,50%

2005 14275,92 35814,44 150,87%

2004 25835,05 65508,28 153,56%

2003 14281,52 43680,81 205,86%
Antes 2003 21374,66 46588,2 117,96%
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CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011

ATIVO DA FAMILIA

Operagao Inicial
Em 2011 Var

Ano Inicial

Total 28946,48 38345,36 32,47%

2011 35689,65 36102,28 1,16%

2010 31380,4 32992,69 5,14%

2009 30898,64 37871,79 22,57%

2008 28888,61 38957,81 34,86%

2007 21045,29 38765,37 84,20%

2006 23931,04 39731,79 66,03%

2005 19477,99 49224,24 152,72%

2004 25140,76 53752,04 113,80%

2003 19161,93 45462,77 137,26%
Antes 2003 18561,21 46003,63 147,85%

CLIENTES DO CREDIAMIGO - 2011
ATIVO DA FAMILIA
BENEFICIARIOS DO BOLSA-FAMILIA
Operagao Inicial
Em 2011 Var

Ano Inicial

Total 16988,75 26485,92 55,90%

2011 23187,6 25022,82 7,91%

2010 20840,63 21810,88 4,66%
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2009 16692,87 23364,74 39,97%
2008 23867,58 28323,67 18,67%
2007 16781,37 26702,55 59,12%
2006 14400,46 33459 132,35%
2005 8875,37 24227,73 172,98%
2004 13293,55 35753,9 168,96%
2003 8356,26 28792,43 244,56%
Antes 2003 10630,86 31146,29 192,98%

Em suma, em termos de resultados quantitativosodtope vista dos clientes,
estes apresentam um desempenho crescente com@derpprmanéncia no programa.
O programa se revela cada vez mais focalizado ptarcalientes nas empresas de
segmentos de menor porte. No caso da comparacimtadale clientes do programa
com aqueles que também sdo beneficiarios do Bdasailie (em 2011), os ultimos
apresentam maior tendéncia a crescer. Na nossagimbuantitativa, o desafio maior
do programa € chegar as pessoas de menor rendanch@md sustentabilidade do

programa e de sua clientela. Em 2005, apontandiiregdo de um publico de menor

renda, foi langado o produto Comunidade.
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Mobilidade entre Classes Econbmicas

Fazemos aqui uma andlise de mobilidade entre slassmomicas com o foco
na comparacgdo direta entre as familias do Credidrogn as familias da PME entre
2001 e 2011, controladas por caracteristicas coraimsomo género, idade, faixa de
escolaridade, tamanho de empresa, setor de atvigladgidao. Usamos aqui para este
fim um modelo logistico multinomial ordenado cotdod por estas varidveis. A
variavel de impacto relevante é aquela que ideatifie o microempresario nordestino
ascende em termos da classe econ6mica de suaafaorili mais intensidade em funcao
do crédito. A variavel de impulso crediticio € agaptada pela variavel dummy que
identifica se a informag&o provém ou ndo do setforinal metropolitano (i.e., sim € da
PME) ou se mais especificamente provém de client€kdiAmigo (i.e., ndo é da
PME). Num primeiro modelo da posi¢cdo em geral rgusdo periodo, a variavel de
impulso de crédito € positiva e significativa agpelenos 1% de significancia. A fim de
se estabelecer uma comparacdo em condi¢cdes de paidade, condicionamos 0
status do segundo periodo a variavel representpéilzaclasse econébmica do primeiro
periodo. A pergunta-chave aqui pode ser colocad&giainte forma: com mais acesso a
crédito, a possibilidade de ascensédo econdémicdidarseria maior? Neste exercicio,
nao rejeitamos a hipétese de que para os microsamws nordestinos com a mesma
educacéo, género, idade, setor de atividade, tam@mbmpresa e metropole de atuacdo
gue estavam inicialmente em 2001 nas Classes E e &;esso ao CrediAmigo
proporcionou maiores probabilidades de progressdoescala de classes econdmicas.
Em relacéo a classe D, o efeito é ambiguo. Enquaptobabilidade de ascenséo para
outras classes foi menor entre os clientes do Bneigio, a probabilidade de descenso
também foi menor para 0 mesmos. Para aqueles tasapsinicialmente nas classes

AB, o efeito é oposto.

A analise das matrizes de transicdo sem contralesi@smo periodo d4 uma

pista dos resultados encontrados.

Desde a classe E, a probabilidade de ascensd@askeslecondmicas entre os
clientes do CrediAmigo foi de 77,4% (i.e. 100% nmgene 42,6%% que continuaram na

mesma classe) contra 44,5 % dos microempresarios.

Desde a classe D, a probabilidade de ascensadidotes do CrediAmigo foi
34,65% contra 38% dos microempresarios em geral.pfababilidade de descenso em
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direcdo a classe E é quase um quarto menor entgeiesaptaram emprestimos no
CrediAmigo, 5,4% contra 21,02%.

Desde a chamada nova classe média (classe Chabjpidade de ascensédo dos
clientes do CrediAmigo foi 7,97% contra 7,93% dasroempresarios em geral. Nesta
faixa intermediaria a queda dos clientes do Credgane menos frequente, 11,17%
contra 14,38% do conjunto de microempresarios.

Finalmente, desde as classes mais altas A e Bsvistamjuntamente, a
probabilidade de descenso € maior entre os cliadde€rediAmigo, 28,09% contra

22,46% dos microempresarios em geral.

Matriz de Destino - Periodo Todo

Clientes do Crediamigo Original

Periodo Final
Categoria| Classe E | Classe D | Classe C | Classe AB
Classe E 42,6 43,84 13,3 0,26
=
'é’ Classe D 5,4 59,76 34,2 0,63
o
'g Classe C 0,69 10,48 80,87 7,97
=
g.) Classe AB 0,34 0,86 26,89 71,91
Matriz de Destino - Periodo Todo
Microempresdarios - Regidao Total
Periodo Final
Categoria | Classe E | Classe D | Classe C | Classe AB
Classe E 55,5 19,52 19,46 5,52
o
2 Classe D 21,02 41 37,06 0,93
(e}
'g Classe C 6,21 8,17 77,69 7,93
=
g.’ Classe AB 3,98 0,6 17,88 77,54

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Se ao invés de compararmos a clientela do Credidnasigm o total dos
microempresarios brasileiros da PME e passarmos oaparar com 0S

microempresarios nordestinos da PME, temos remdté@avoraveis aos clientes do

CrediAmigo para todas as classes iniciais.

Matriz de Destino - Periodo Todo

Clientes do Crediamigo Original

Periodo Final
Categoria| Classe E | Classe D | Classe C | Classe AB
Classe E 42,6 43,84 13,3 0,26
o
:E’ Classe D 54 59,76 34,2 0,63
©
'g Classe C 0,69 10,48 80,87 7,97
=
& [ClasseAB| 0,34 0,86 26,89 71,91
Matriz de Destino - Periodo Todo
Microempresarios - Regiao Nordeste
Periodo Final
Categoria| Classe E | Classe D | Classe C | Classe AB
Classe E 63,17 18,52 16,3 2,01
=
g Classe D 31,8 33,5 33,66 1,03
©
3 Classe C 11,98 12,16 67,91 7,95
‘=
& Classe AB 5,21 1,22 23,02 70,56
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Panorama de Mobilidade das Classes Econdmicas - éites do CrediAMIGO

Disponibilizamos também um Panorama de Mobilidade permite obter
proporcao de individuos que entram e saem de cadadas classes econémicas,
necessario que se escolha, primeiramente, qualiodpede analise, ou seja, 0 ano
que foi realizada a primeira operacao do clienégneseguida qual grupo econémicc
mesmo se encontrava nesse periodo. Lembrando queswsados apresentados |
colunas correspondem a proporcao de individuosagla classe econémica no segu

momento, j& que a classe inicial foi fixada antesichulagéo.

Gerartabelas ] [ Limpar selecéo ] [ Selecionartodas

Caracteristicas do Proprietdrio

Populagio Total

[] 1dade

[] Escolaridade

[] sexc

Caracteristicas do Negdcio

[] Estrutura fisica do negécio

Caracteristicas Espaciais

[] ur

Caracteristicas do Empréstimao

[] Ane da operacio [] Anc Banco

[] Estado Civil

o - . &
Panorama de Mobilidade das Classes Econémicas " FGV
Clientes do CrediAMIGO LitE)
Cantro de Politicas Sociais
Ano da operacio: Grupo: Descricio do Produto: Classe Econémica 13 operacio:
Total + Tatal A CrediAMIGO Criginal * A Total A

[] Tipo de residéncia

[] setor de atividade

http://www.cps.fgv.br/cps/bd/crag/Credi.ClassesZbiiexx.asp

em
D O
nas
ndo
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CrediAmigo Comunidade

Em 2005, foi criada uma versdo especializada dgranoa para o formato
“village banking (banco de comunidade) em que os empréstimosa- qagital de giro

de nano-negocios, primordialmente, informais - bosc

* Incentivar a formacgao da poupanca.

» Estimular a geracao de trabalho e renda.
 Empoderar as familias através do convivio grupal.
* Educar para o crédito.

* Reduzir a pobreza.

Portanto, nesta modalidade de empréstimo, a ime#égedo assessor é bem mais
intensa para qualificar os clientes para a ativedéidanceira formal, transmitindo
conhecimentos desde o inicio da relacdo, acompédokas ao longo do empréstimo.
Trata-se de uma mudanca de cultura dos clientesgxamplo, ao se incentivar a
poupanca, ainda que irrisoria (R$ 10 para a coteskrva, em alguns casos), e de um
processo de fortalecimento social que requer a&pgasdo assessor, a confianca mutua

e 0 apoio reciproco do grupo.

Além disso, outra inovacdo do Comunidades ¢é perngtie 20% dos
componentes do grupo sejam de micro-empreendedorgantes, ou seja, cujos
negocios nao tenham, necessariamente, 6 mesesstiénem. O risco, neste caso, é
controlado (i) pela poupanca dos demais particgsadio grupo e (ii) pelo aval dos
mesmos quanto a capacidade de pagamento do membiante. Nesse sentido, é
possivel afirmar que esta inovacéo ajuda a aprafumélicance do CrediAmigo na base
da piramide, oferecendo crédito ndo s6 a quem agésupgarantia real ou avalista, mas

também a quem ainda precisa adquirir experiéncenrmmreendimento.

O montante do CrediAmigo Comunidade vai de R$ 10®$a000 para cada
individuo que s6 pode contrair 0 empréstimo comonbre de um grupo - que pode
chegar a mais de vinte pessoas. No entanto, cabsti@par: quais 0s objetivos
estratégicos para a instituicdo? Em seus documemt®anco do Nordeste os esclarece

assim:
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1. Atingir a Base da Piramide Social Brasileira .

2. Contribuir para Atingir a Meta do Programa d&00.000 de Clientes Ativos
em 2011.

3. Preencher espaco no mercado néo atendido asaagemais produtos do
CrediAmigo.

4. Dar Suporte ao Programa para Cumprir sua Missao.

5. Apoiar o BNB como agente indutor do desenvolvitoesustentavel na
Regido Nordeste .

Box. Village Banking

O conceito devillage banking ou bancos comunitarios, se insere no ambitg
microfinancas ao oferecer empréstimos de baixorypkra a finalidade de capital
giro, a grupos entre 15 e 30 pessoas (tradiciomdaéfieque se conhecam e posS
avalizar o empréstimo alheio — assim, pode-se chrage perto da base da piramide

renda. Porém, além do crédito em si, 0s bancos miténios também tém uma funcd

importante ao revigorar as comunidades em gque wpe&@mo se vera adiante.

A metodologia devillage bankingse baseia na responsabilidade do grt
buscando a sua autonomia. Para que a iniciatizabsn-sucedida, portanto, € preg
admitir - antes de se cumprirem todos 0S outrosisgqs - que 0S pobres tém
capacidade de poupar:

‘So in [sic] the end of the day, | think it's craldor all of us to remember tha
most poor households are net savers. It's justitheit savings take the form of a gg
or a chicken or a half-built hut*

Assim, ao ratificar essa hipotese, estabeleceesmfzanca inicial para que 9
possa emprestar o0 recurso ao grupo. O passo segapis a autorizacdo de cé
empréstimo individual por membros do grupo, dipe&® a poupan¢a — ou, No caso
Comunidades, a chamada ‘cota reserva’ — que se i@fgequena porcentagem do vé
do empréstimo e tem o principal propdsito de atweno garantia monetaria contrg
insolvéncia do grupo. E praticada também por intzadno grupo, entdo, o habito
poupanca em espeécie, visando a mudar a culturanckiva e ensinar sobre
importancia da liquidez.

No entanto, o caso da cota reserva (como da poapaesm banco
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comunitarios fora do Brasil) ndo € incontroversbhi$ is because of the compulsi
that all clientes must save all of the time regassl of the business or other uses
they might have for these savings. In additionse¢hsavings are often made qu

on
hat
ite

inaccessible to the client. (...) While requiring @lents to save all of the time appears

to have important drawbacks, advocates of forcadngs argue that many clients la:
the willpower to save on their mi?.

Ck

A funcdo da cota reserva pode, em ultima instarseia educativa na medida
em que se construa o histérico de crédito positivas sua liberacdo deve ser analisada

e autorizada quando os clientes mostrarem matu@riflaenceira — no sentido de b
administragéo de seus recursos.

oa

* http://www.cfr.org/publication/16490/mi
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Percebe-se, de imediato, que — optando-se ou elaocpta reserva - resta a
operadora de microcrédito ndo sé a funcdo de cs@cede crédito, mas também |de
construir uma capacidade de intermediacao finam@sipecifica para garantir que esse
grupo de menor renda ndo apenas tenha acessodito,argas que o utilize da melhopr
maneira para melhora na qualidade de vida.

Dai, a importancia da metodologia de solidariedqus ndo s6 evita maiores
problemas de inadimpléncia, mas que também gersiveis ganhos nao-financeirps
para o grupo. Potencializa-se a metodologia meglianiso dos seus préprios membros
como multiplicadores: como se, fora das reunifes @ assessor de crédito, |0s
membros de um grupo possam se apoiar mutuamente.
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Comparando Clientes e Negécios: Comunidade e Credimigo

Dado o transcurso de tempo desde a sua criacaomur@dades j4 apresenta
alguns impactos que discutiremos na proxima segai@sentamos a seguir uma tabela

com a evolucdo do numero de clientes dos programas:

Panorama de Clientes Panorama de Clientes
Ativos em 2011 Ativos em 2011
CrediAmigo Original CrediAmigo Comunidade
Ano da operacéo Ano da operacéo
Categoria | Total 2011 |Categoria| Total 2011
1997| 25 0 1997 - -
1998 2595 0 1998 - -
1999 3102 0 1999 - -
2000/ 5673 0 2000 - -
2001| 10869 0 2001 - -
2002| 14778 0 2002 - -
2003| 17093 0 2003 - -
2004 19401 0 2004 - -
2005 23094 1 2005/ 381 0
2006/ 30238 0 2006/ 2650 0
2007| 43326 6 2007| 6211 0
2008| 66841 15 2008| 15037 0

A clientela dos produtos originais do CrediAmig@ @erca de quatro vezes
maior que o do Comunidade em 2008. Dada a naterabaonéaria do Comunidade e a
sua tendéncia de atingir grupos maiores e de nrenda inicial que os produtos mais
tradicionais do CrediAmigo, a riqgueza de dados @oovco-financeiros encontrada no

banco de microdados do CrediAmigo original ndo éoptrado no Comunidade. O
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banco de dados permite comparar os perfis sécimgeficos e de caracteristicas

empresariais de ambos 0s programas.

Caracteristicas Socio-Demograficas

O Comunidade possui clientes mais jovens que orddi@migo. A proporcao
de pessoas entre 10 e 29 anos é de 28% no Comemidatia 24% do CrediAmigo. A
propor¢do de solteiros também é maior no Comunjdddéo contra 40% do
CrediAmigo. Educacdo é uma variavel observaveiiquéarmente Util para tracar o
perfil dos empreendedores e dos negdécios. A clerte Comunidade apresenta um
menor nivel de escolariza¢do, com 11% dos clieattasxo do primeiro grau contra 5%
do CrediAmigo. Para o 1° e 2° graus, a diferen¢eeess programas € ainda maior. A
clientela do Comunidade, apesar de predominantenieminina com 63% dos clientes
desse género, ndo é mais feminina do que no cadorediAmigo, com 67% da
clientela sendo do sexo feminino. Em termos daostemografia dos programas, o
Comunidade tem funcionado mais como porta de emtmadmicrocrédito para pessoas

menos educadas (mais pobres) e mais jovens.

Socio-Demografia da Clientela do CrediAmigo Origial e do Comunidade

Panorama de Clientes Ativos em 2011

Populagdo Total

CrediAMIGO Original CrediAMIGO Comunidade
Populagdo % Populagdo %
Total 675697 100% 129823 100%
Sexo
Feminino 452417 67% 81867 63%
Masculino 223274 33% 47955 37%

Escolaridade
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Educagdo - Sem
instrugao

Sabe ler e escrever

Educacdo - 12 grau

Educacdo - 22 grau

Educacdo - Superior

Ignorada

Estado Civil
Solteiro(a)
Casado(a)
Separado(a)
Viavo(a)

Ignorado

Idade
0a9anos
10 a 19 anos
20 a 29 anos
30 a 39 anos
40 a 49 anos

50 a 59 anos

60 anos ou mais

21708

16647

368259

234771

27956

6356

270253

366143

24298

14983

20

9497

157023

201170

163747

94624

49631

3%

2%

55%

35%

4%

1%

40%

54%

4%

2%

0%

0%

1%

23%

30%

24%

14%

7%
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9082

5821

82238

29731

2373

578

56637

67836

2647

2702

2280

33769

36787

27800

17182

12001

7%

4%

63%

23%

2%

0%

44%

52%

2%

2%

0%

0%

2%

26%

28%

21%

13%

9%



Caracteristicas do Negocio

Refletindo as diferencas dos negdcios entre ospiogramas, percebemos que
a proporcao de clientes que exercem suas atividadpseendedoras em casa € maior
no Comunidade, com 59%, do que no Crediamigo, cdfb. AComplementarmente,
enquanto 20% da clientela do CrediAmigo trabalha adgum ponto comercial, o
mesmo dado para o Comunidade é de apenas 7% eoteslio que fortalece a ideia de
gue o Comunidade tem um publico alvo mais vulndréaveecessitado, com negocio
mais precarios em relacdo ao CrediAmigo Original.odharmos o tipo de residéncia

dos clientes, ndo ha grandes diferencas entreispamramas.

Como reflexo das diferencas de escala existenteys@ de controles
administrativos dos negécios € menor no Comunid@fs28% dos clientes do
Comunidade n&o recebem nenhum controle adminigiratcontra 8,31% do
CrediAmigo). Entre os que tém controles, a difegenle qualidade dos registros
administrativos entre os dois programas na avalidgd agentes de crédito € marcada,
sendo 11% dos controles considerados bons no GregoAe 8% no caso do
Comunidade (em relacdo aos controles consideramos satisfatorios, o percentual é
de 42,36% para os clientes do CrediAmigo contr@®®@,do Comunidade). As vendas
no Comunidade sao primordialmente feitas a vista,8(® contra 24,56% do
CrediAmigo). Isto €, os clientes do CrediAmigo fecem mais crédito a seus
compradores. No que tange a identificacdo de a@gdcio fixo, enquanto 76,65% dos
clientes do CrediAmigo possuem outro negocio, onmeesumero para os clientes do
Comunidade € de 89,27%, novamente indicando maioerabilidade dos clientes do

Comunidade, que precisam mais de outras ativida@l@sse sustentar.

Em relacdo ao registro como empreendedor indivicdeahos nimeros muito
baixos tanto para os clientes do CrediAmigo Originaanto para aqueles do
Comunidade. No entanto, os numeros sdo mais de&fsis ao Comunidade, com
apenas 1% dos seus clientes registrados como ampok®es individuais contra 5% do

programa original.
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Total

Estrutura fisica do negdcio
Barraca ou Banca
Unidade mével
Ponto comercial
Servigo a domicilio

Atividade na prépria casa

Tipo de residéncia
Alugada
Prépria

Emprestada
Mora com familiares

Ignorado

Identificado de outro negécio

Nao

Sim

Identificagdo de negdcio fixo
Ambulante
Proprio
Alugado

Ignorado

Tipos de controles administrativos do

CrediAMIGO CrediAMIGO
Original Comunidade
Populagdo % Populagdo %
675697 100% 129823 100%
34452 5% 4415 3%
25318 4% 3158 2%
136289 20% 9037 7%
183149 27% 37237 29%
296489 44% 75976 59%
61321 9% 9105 7%
503693 75% 94292 73%
14387 2% 2869 2%
36104 5% 6206 5%
60192 9% 17351 13%
162224  23,35% 11883 10,73%
532516  76,65% 98909 89,27%
203372 29,27% 39259 35,43%
394804  56,83% 61487 55,50%
94802 13,65% 9975 9,00%
1762 0,25% 71 0,06%




negocio

Bom 76968
Ndo tem 57700
Precario 265768

Satisfatério 294287

Tipo de prazo de venda

A vista 170640
15-30 dias 431706
31-60 dias 82470

Mais de 60 dias 9924

Registrado como Empreendedor

Individual
Nao 660029
Sim 34711

11,08%

8,31%

38,25%

42,36%

24,56%

62,14%

11,87%

1,43%

95,00%

5,00%
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8855

22469

47003

32465

36337

65492

8325

638

109706

1086

7,99%

20,28%

42,42%

29,30%

32,80%

59,11%

7,51%

0,58%

99,02%

0,98%



Distribuicdo dos Negocios

No que tange a distribuicdo setorial, os negécm¥dmunidade estdo menos
concentrados na industria (0,88%) e nos servicd2%3) do que o CrediAmigo com
1,35% e 7,59%, respectivamente. De qualquer forsialientes estdo fortemente
concentrados no comeércio, com mais de 92% dosteieem ambos os programas. O
mapeamento espacial das atividades revela que aidade esta relativamente mais
representado que o CrediAmigo nos estados do MaoarBahia e Paraiba, enquanto o

oposto ocorre no Ceara, Piaui e Rio Grande do Norte

CrediAMIGO Original CrediAMIGO Comunidade
Populagdo % Populagdo %

Total 675697 100% 129823 100%
Comércio 615217 91,05% 12386200% 95,41%
Industria 9091 1,35% 113700% 0,88%
Servico 51318 7,59% 482300% 3,72%
Ignorado 71 0,01% 100% 0,00%
Maranhao 60785 9,00% 22696 17,48%
Piaui 70797 10,48% 9008 6,94%
Ceara 233423 34,55% 23123 17,81%
Rio Grande do
Norte 39122 5,79% 3643 2,81%
Paraiba 48247 7,14% 18025 13,88%
Pernambuco 45988 6,81% 13384 10,31%
Alagoas 36563 5,41% 7451 5,74%
Sergipe 30105 4,46% 2616 2,02%
Bahia 75332 11,15% 26037 20,06%
Minas Gerais 27889 4,13% 3288 2,53%
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Espirito Santo 1527 0,23% 13 0,01%

Rio de Janeiro 636 0,09% 4 0,00%

CadUnico e Bolsa Familia

Ao analisarmos o percentual de clientes benefaséadio CadUnico, temos que
maior propor¢do de clientes do Comunidade séo h&éls do Cadastro (76,72%
contra 67,76% da clientela do CrediAmigo Original)gue da uma robustez para o
objetivo do programa Comunidade, que € atingir assrpobres. Apesar de possuir
cerva de 13% a mais de clientes beneficiarios diJ@o, a diferenca em relacdo aos
clientes beneficiarios do Bolsa Familia € muitoym (23,42% para os clientes do
Comunidade contra 23,23% dos clientes do programganal), 0 que nos mostra um
potencial no combate a pobreza ainda ndo explok&e.ressaltar que a proporcéo de
clientes gestores do Bolsa Familia vai no sentiderso da proporcao de beneficiarios
do programa federal, tanto no CrediAmigo Originaduto no Comunidade. Enquanto a
maioria dos clientes dos dois programas sao bédedie do Bolsa Familia, o inverso
ocorre para a proporcao de gestores do benefiderdk onde a maioria da clientela

nao é gestora do beneficio.

CrediAMIGO
CrediAMIGO Original Comunidade
Populagdo % Populagdo %
Total 675697 100% 129823 100%
Cliente Beneficidrio do CADUNICO
Nao 223998 32,24% 25795 23,28%
Sim 470742 67,76% 84997 76,72%

Cliente Gestor do Beneficio do Bolsa
Familia
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Sim

Beneficiario do Bolsa Familia

Nao

Sim

539285

155455

533355

161385

77,62%

22,38%

76,77%

23,23%

85

88536

22256

84850

25942

79,91%

20,09%

76,58%

23,42%
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5. Concluséao

O objetivo da presente pesquisa é disponibilizaa avaliacdo de impacto e do
monitoramento da economia a partir de dados dorgmg e do processamento de
outras bases de microdados oriundas de pesquisasildores como a PME e a PNAD.
Busca explorar as facetas do mercado potencialielees do microcrédito em todo
territdrio nacional e em areas especificas comfawslas cariocas, proxima etapa da
expansao do programa. O objetivo aqui € identifimencialidades do chamado setor

informal brasileiro.

Especial énfase foi dada as interacdes com pdaliidalicas diversas bem como
outros servicos de natureza nao financeira. E4sd@busca analisar o lado estrutural
de politicas compensatdrias, em particular o paaéde programas de transferéncia de
renda em ampliar o mercado de crédito e garanta porta de saida estrutural da
pobreza para individuos de baixa renda. A marcakipansdo de programas
governamentais de transferéncia de renda, entgaas o Bolsa-Familia é o principal
exemplo, abarcando atualmente 12 milhdes de faniaase um quarto da populacéo
do pais. Essas politicas atuam como alavanca doadwrde crédito, ao ampliar a
seguranca e o colateral dos pobres. Isto €, espegate um beneficiario do Bolsa-
Familia, com um fluxo de renda comprovado de fafieial, torne-se, aos olhos do
intermediario financeiro, um melhor tomador de e@spmos como conseqiéncia do

programa oficial. Isto sem falar nas possibilidadiesonsignacao.

Como argumentamos, o Brasil dispde de seu Gramaek, Bepresentado pelo
programa CrediAmigo que atua hoje ainda quase sxelnente no Nordeste mas
detém fatia de mais de dois tercos do mercado malcae microcrédito. O programa
tem a légica privada mas é gerido por um bancoigublo Banco do Nordeste - sem
subsidio. Para aqueles que acreditam que o miditer@ — ou deve ser pelo livro de
receitas — privado, o CrediAmigo acabou de ser @@oncomo a melhor experiéncia de

microcrédito regulado do continente americano gé

Analisamos os dados do programa CrediAmigo, contec@om a analise de
um modelo mutlvariado mais simples de lucro, cdatrdo por certas caracteristicas. A
vantagem da analise multivariada é permitir coatras resultados com base em
caracteristicas individuais e do negdécio. Ou segde diferencas de lucro, comparando

pessoas com 0s mesmos atributos, a excecdo deeamitd? por exemplo, avaliarmos
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os diferenciais de género, comparando homens eenaslltom demais caracteristicas

semelhantes.

O modelo estimado mostra que os homens, apesarelm 1/3 dos clientes do
programa, possuem lucro controlado aproximadani&fe superior ao das mulheres.
Crescente com a idade e educacdo do sujeito, @psesy entre aqueles com curso

superior, um lucro controlado 42% maior que 0s BEtnuGao.

O modelo rejeita a hipétese de lucro diferenciadi@ lientes com mais de 5
empregados. Outros setores, que inclui o setoredeces, € 0 que apresenta maior
lucro controlado, seguido por indUstria e coménsasta ordem. Em termos espaciais, 0
estado do Ceara é aquele com menor lucro contra@adaosso modelo estimado e o
estado do Maranh&o apresenta o maior lucro codtypteguido pelo Rio de Janeiro.

Ainda pela modelo multivariado, ha indicacdo de ammento do lucro
controlado da ordem de 37,45% entre o primeirotdtimmo momento de analise dos
dados do programa. Em relacdo ao ano de entradpragyvama, os clientes que
entraram ha mais tempo possuem lucros controladoner@s em geral. Os maiores

lucros séo dos clientes que entraram em 1997,d@geios que entraram em 1998.

Posteriormente aplicamos um exercicio de diferemgasdiferencas sobre a
equacao de lucro conforme as notas anterioresprdeafa isolar de mudancas socio-
demograficas e operacionais o impacto das variaeimteresse, tempo e o termo

interativo delas (o estimador de diferenca em €lifea).

Género —os homens apresentam ganho temporal de lucro 4%rnde que em

relacdo a mulheres com as mesmas caracteristicas.

Tamanho da Empresa -um empreendedor de uma empresa com 5 pessoas ou
mais teve aumento de lucro do momento 1 para o mimniz aproximadamente 2%
menor do que outro empreendedor com as mesmasterégicas mas com um

empreendimento de 1 a 4 pessoas..

Escolaridade - olhando para a escolaridade, percebemos que um
microempresario com 1° grau teria variacdo no lumdo entre os dois momentos
3,4% maior em comparacdo a um microempresario aingue sabe apenas ler e
escrever. Em compensacao, um microempresario cacaedo superior teria variagao
do lucro 4,8% menor em relagdo a um empreendedorasomesmas caracteristicas,

porém sem grau de escolaridade formal.
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Estado - os microempresarios cearenses podem esperar aunfgiores
variagcdes nos seus lucros em relacdo a microemesemelhantes que vivem em
outros estados do Nordeste, afinal, os coeficieshtesoutros estados sdo negativos. No
total do Brasil, nenhum estado teria variacdo deolumaior do que o Ceara. Apos o
Ceard, os maiores aumentos de lucro sdo encontcaB@m Grande do Norte e Alagoas.
O estado que apresenta as menores varia¢cdes deelaacomparacdo com o Ceara € o
Espirito Santo, com uma variagdo aproximadamer¥eraénor. Apds o Espirito Santo,
0 estado que apresenta menor aumento do lucro mipacacdo com o Ceara foi o Rio

de Janeiro.
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ANEXOS Parte I:

K) Equacdes de Lucro Bruto

1 - Modelo Basico

Equacéo do Log Lucro

The SURVEYREG Procedure

Regression Analysis for Dependent Variable LNreeeit

1358981

6.75689

91824919

1358980

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacéo -dgperada zSabe ler e escr

Nao aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goi@advihao Minas Gerais Paranga
Paraiba Pernambuco Piaui Rio de Janeiro Rio gdmdié Sergipe Tocantins
ZZZCeara

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012
92003

2771
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Identificacéo de

aAmbulante bAlugado clgnorado zProprio

negdcio fixo

Identificado de outro 2| N&o Sim

negacio

Tipo de prazo de vend 41a15-30 dias b31-60 dias cMais de 60 dias zA vista
Tipos de controles 5| bNao tem cPrecério dSatisfatdrio elgnorado zBom

administrativos do
negocio

55

363693

6612.60(

12872.5

1.36E6

698078

0.514

1.36E6

1061771

26792.9
1| 1397.45 <.0001
1 112.97) <.0001
2| 2018.57 <.0001
1 114.00 <.0001
4| 1028.82 <.0001
2 86.56| <.0001]
3| 2685.40 <.0001
15| 4093.35 <.0001
15/ 108.16 <.0001
1| 9077.67 <.0001
3| 1607.31 <.0001
1| 1098.24 <.0001
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1038.23

537.44

<.0001]

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858980.

5.817689§ 0.0153427¢ 379.18 <.0001]
0.0000056¢ 0.00000053  10.63| <.0001]
0.2939046 0.0046287¢  63.50] <.0001]
0.671165§ 0.52901097 1.27| 0.2045
0.000000¢ 0.0000000(

0.003690¢ 0.0003456¢ 10.68] <.0001]
0.2594617 0.00717924  36.14| <.0001
0.4052713 0.01321822 30.66] <.0001
0.4194264 0.02025927 20.70] <.0001]
0.403293¢ 0.0182433§ 22.11] <.0001]
0.000000(¢ 0.0000000(

0.040743¢ 0.00319252 12.76] <.0001]
-0.0158706 0.0051802]1 -3.06| 0.0022
0.000000(¢ 0.0000000(

0.043045(0 0.00687223 6.26| <.0001
0.261128¢ 0.00296527 88.06| <.0001]
-0.0581882 0.0120931¢  -4.81| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.3514565 0.0082096]1 42.81] <.0001]
0.3820554 0.00618672 61.75] <.0001
0.0704586 0.03209387 2.20| 0.0281
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0.4509736¢ 0.00376022 119.93 <.0001]
0.0550511 0.00803361 6.85| <.0001
0.2433327% 0.0089105¢ 27.31] <.0001]
0.2855465 0.00657783  43.41] <.0001]
0.1883213 0.0058444¢  32.22| <.0001]
0.4080227 0.05316187 7.68| <.0001
0.1295133 0.0051323%  25.23| <.0001]
0.1740015 0.01144724 15.20] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.6408851 0.1874469¢ 3.42| 0.0006
0.3666466 0.02138402 17.15] <.0001
0.088311§ 0.0215091¢ 4,11| <.0001
0.0765621 0.0177378¢ 4.32| <.0001
0.025207(0 0.01636397 1.54| 0.1235
0.0415897 0.01312425% 3.17) 0.0015
0.065623§ 0.00756344 8.68| <.0001
0.0969936¢ 0.00754214 12.86] <.0001
0.0940696¢ 0.0075521¢ 12.46] <.0001
0.0535756 0.0075673¢ 7.08| <.0001
0.0759446 0.00825824 9.20, <.0001
0.0904747 0.00959417 9.43| <.0001
0.0465487 0.01102477 4.22| <.0001
-0.0055637 0.0119691¢  -0.46] 0.6420
-0.0543544 0.26410857 -0.21| 0.8369
0.000000(¢ 0.0000000(

0.374578( 0.00393147 95.28] <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

-0.1549084 0.0052627§ -29.43 <.0001
0.1173523 0.00195854 59.92| <.0001]
-0.1480986 0.01050585 -14.10 <.0001
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0.000000(¢ 0.0000000(
-0.0495815 0.00149614 -33.14| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
-0.0788927 0.0015981¢ -49.36/ <.0001
0.0379825 0.0038538¢ 9.86| <.0001
0.2538805 0.0175873¢  14.44| <.0001]
0.000000(¢ 0.0000000(
-0.2729955 0.00930934 -29.32 <.0001
-0.223582(0 0.00890601 -25.10, <.0001
-0.0230256 0.00342449 -6.72| <.0001
-0.0477401 0.2707568( -0.18| 0.8600
0.000000(¢ 0.0000000(
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2 - Modelo Interativo (variavel sexo)

Equacéo do Log Lucro

The SURVEYREG Procedure

Regression Analysis for Dependent Variable LNreeeit

1358981

6.75689

91824919

1358980

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacédo -dgperada zSabe ler e escr

Nao aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Babhia Distrito Federal Espirito Santo Goi@avihao Minas Gerais Parang
Paraiba Pernambuco Piaui Rio de Janeiro Rio gdmdiéo Sergipe Tocantins
ZZZCeara

negocio

16/ 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012
92003
212zz1
Identificacdo de 4| aAmbulante bAlugado clgnorado zProprio
negacio fixo
Identificado de outro 2| Nao Sim
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Tipo de prazo de vend 4|al15-30 dias b31-60 dias cMais de 60 dias zA vista

Tipos de controles 5| bNao tem cPrecario dSatisfatério elgnorado zBom
administrativos do
negdcio

58

370926/ 6395.271 12579.8

1.36E6 690845 0.508

1.36E6| 1061771

58| 26141.0 <.0001

1| 10567.3 <.0001

1 111.91 <.0001

2| 7159.04 <.0001

1| 1036.15 <.0001

1| 1627.30 <.0001

4| 1001.66 <.0001

2 79.86| <.0001]

3| 2738.67) <.0001

15| 4135.07 <.0001

15/ 100.80 <.0001

1 32.92] <.0001

3| 1626.41 <.0001

1| 1352.10 <.0001

3| 1030.08 <.0001
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541.37

273.24

<.0001]

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858980.

5.1561466 0.0295901( 174.25 <.0001]
0.0000055 0.00000052 10.58| <.0001]
0.3228553 0.0042434¢ 76.08] <.0001
1.402982Z 0.01027754 136.51 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

0.0368504 0.0011448(¢ 32.19] <.0001
-0.000384¢ 0.00000954 -40.34| <.0001
0.2404615 0.0066613¢  36.10| <.0001]
0.4003864 0.0128932¢§ 31.05] <.0001]
0.403369¢ 0.0195663%  20.62| <.0001]
0.3988167 0.0178759( 22.31] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.0401427 0.00318347 12.61] <.0001]
-0.003579¢ 0.00503006¢  -0.71| 0.4767
0.000000(¢ 0.0000000(

0.0417524 0.00680951 6.13| <.0001
0.2555455 0.00286461 89.21] <.0001]
-0.0576262 0.01209129  -4.77| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.356707§ 0.0081970§ 43.52] <.0001]
0.3835482 0.00612334 62.64| <.0001]
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0.0759434 0.03171014 2.39| 0.0166
0.4515750 0.00372225 121.32] <.0001]
0.0615754 0.00805264 7.65| <.0001
0.2462991 0.00883525 27.88| <.0001]
0.2877141 0.00652553 44.09| <.0001]
0.191592¢ 0.0056875(  33.69] <.0001]
0.4126474 0.05229654 7.89] <.0001
0.133143(¢ 0.00513525 25.93] <.0001]
0.179426¢ 0.01138567 15.76] <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

0.6362376 0.1911487¢ 3.33| 0.0009
0.390933]1 0.0212217§ 18.42] <.0001]
0.097885¢ 0.0214262¢ 457 <.0001
0.084401§ 0.0176863] 4.77| <.0001
0.0284937 0.01633604% 1.74| 0.0811
0.0422603 0.0131149¢ 3.22| 0.0013
0.0641687 0.00755333 8.50, <.0001
0.0952131 0.00750554 12.69] <.0001]
0.0941966 0.00750755  12.55| <.0001]
0.0568703 0.00754207% 7.54| <.0001
0.0837786 0.00828141 10.12] <.0001]
0.102939§ 0.00968942 10.62| <.0001]
0.0668705 0.01126329 5.94| <.0001
0.0215987% 0.0123505¢ 1.75] 0.0803
0.050069¢ 0.27009367 0.19| 0.8529
0.000000(¢ 0.0000000(

0.3774190 0.00336442 112.18 <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

-0.1527634 0.00513329 -29.76| <.0001
0.116315§ 0.0019476(¢  59.72| <.0001]
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-0.148608§ 0.0104818§ -14.18 <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
-0.0546884 0.00148727 -36.77| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0773785 0.00158664 -48.77| <.0001
0.0371237% 0.00379517 9.78| <.0001
0.2494491 0.01722092 14.49] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
-0.2681833 0.0090545§ -29.62 <.0001
-0.2202531 0.00868695 -25.35 <.0001
-0.0232283 0.0033852§ -6.86] <.0001
-0.0305365 0.2700329¢  -0.11] 0.9100
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0409286 0.00301869 -13.56| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
-1.519603¢ 0.06531797 -23.26/ <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
0.000000(¢ 0.0000000(
0.000000(¢ 0.0000000(
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBaito Nordeste



3 - Modelo Interativo (variavel UF)

Equacéao do Log Lucro
The SURVEYREG Procedure

Regression Analysis for Dependent Variable LNreeeit

1358981

6.75689

91824919

1358980

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade 5|aEducacao- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacéo -Bgperada zSabe ler e escr

3| N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

O}

UF 16| Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goiaadvihdo Minas Gerais Paran
Paraiba Pernambuco Piaui Rio de Janeiro Rio gdmdié Sergipe Tocantins
ZZZCeara
16|1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012
92003
212zz1
Identificacéo de 4| aAmbulante bAlugado clgnorado zProprio
negacio fixo
Identificado de outro 2| N&o Sim

negocio
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Tipo de prazo de vend 4|al15-30 dias b31-60 dias cMais de 60 dias zA vista

Tipos de controles 5| bNao tem cPrecario dSatisfatério elgnorado zBom
administrativos do
negdcio

70

372022 5314.59¢ 10470.6

1.36E6 689749 0.508

1.36E6| 1061771

70| 21752.3 <.0001

1| 1169.44 <.0001

1 111.57) <.0001

2| 2027.27 <.0001

1| 1031.02 <.0001

1| 1620.70 <.0001

4| 1001.59 <.0001

2 98.27| <.0001]

3| 2706.20 <.0001

15| 4072.61 <.0001

15 97.49| <.0001]

1 49.40| <.0001

3| 1613.76 <.0001

1| 1387.65 <.0001

3| 1034.19 <.0001
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544.04

14

160.45 <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858980.

5.129183(C 0.02920847 175.61] <.0001
0.0000055 0.00000052 10.56| <.0001
0.3021053 0.0047476]1 63.63] <.0001
0.6427420 0.52179134 1.23] 0.2180
0.000000¢ 0.0000000(¢

0.0368366 0.00114722 32.11 <.0001
-0.000384§ 0.0000095¢ -40.26/ <.0001
0.2403119 0.0066770¢ 35.99| <.0001
0.4000993 0.01292804 30.95 <.0001
0.4029956¢ 0.0196205¢  20.54| <.0001
0.3984243 0.01791684 22.24/ <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

0.0446542 0.00319567 13.97| <.0001
-0.003539§ 0.00503027 -0.70| 0.4816
0.000000¢ 0.0000000(

0.041445(0 0.00680491 6.09) <.0001
0.2547575 0.00287393 88.64| <.0001
-0.057053§ 0.01204467 -4.74] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢

0.386067§ 0.0081950( 47.11 <.0001
0.450854( 0.0065157¢ 69.19| <.0001
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0.196091§ 0.0313318¢ 6.26/ <.0001
0.502800§ 0.00368912 136.29) <.0001
0.1712619 0.00816714 20.97] <.0001
0.294043§ 0.00707643 41.55 <.0001
0.3533779 0.0049754¢ 71.02| <.0001
0.2279466 0.0053699§ 42.45 <.0001
0.5251609 0.0903829% 5.81] <.0001
0.1592876¢ 0.00487042 32.71 <.0001
0.2347527 0.0096219( 24.40f <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

0.6272081 0.19074962 3.29| 0.0010
0.3891433 0.02114071 18.41 <.0001
0.100235§ 0.0213766¢ 4.69| <.0001
0.087552( 0.01763048 497/ <.0001
0.032680§ 0.0162808¢9 2.01] 0.0447
0.0456566 0.01307171 3.49| 0.0005
0.0621921 0.00752833 8.26/ <.0001
0.0953906 0.00747875 12.75 <.0001
0.0955694 0.0074640(¢ 12.80| <.0001
0.0569272 0.0074866] 7.60, <.0001
0.0837767% 0.00821357 10.20] <.0001]
0.1011282 0.0096320¢  10.50| <.0001
0.0656867 0.01119038 5.87| <.0001
0.0218843 0.0122694¢ 1.78| 0.0745
0.0604126¢ 0.27428142 0.22| 0.8257]
0.000000¢ 0.0000000(

0.4318645 0.0032883( 131.33] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

-0.1526007 0.0051431( -29.67] <.0001
0.1164025 0.0019464% 59.80 <.0001
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-0.151685§ 0.01048132 -14.47 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0553817% 0.0014867] -37.25 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0774431 0.00158547 -48.85 <.0001
0.037160§ 0.00379657 9.79| <.0001
0.2494854 0.0172481¢ 14.46| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.267993¢ 0.00909027 -29.48  <.0001
-0.2203392 0.0087156§ -25.28 <.0001
-0.0231453 0.00340217 -6.80] <.0001
-0.0329444 0.27679087 -0.12| 0.9053
0.000000¢ 0.0000000(
-0.057880§ 0.00525417 -11.02 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.1326839 0.00415037 -31.97] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.239666( 0.02566323  -9.34| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.101405Q¢ 0.0047639¢ -21.29 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.2171085 0.0058325¢ -37.22] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0945599 0.0068817( -13.74/ <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.1288835 0.00739757 -17.42) <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.0722448 0.00448255 -16.12] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.235208(0 0.09728633 -2.42| 0.0156
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0.000000(

0.0000000(

-0.0519661

0.00587562

-8.84

<.0001]

0.000000(

0.0000000(

-0.1095517

0.0081893(

-13.38

<.0001

0.000000(

0.0000000(

0.000000(

0.0000000(

0.000000(

0.0000000(
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamid®anco do Nordeste



4 - Modelo Interativo (variavel escolaridade)

Equacéao do Log Lucro

The SURVEYREG Procedure

Regression Analysis for Dependent Variable LNreeeit

1358981

6.75689

91824919

1358980

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacao -dgperada zSabe ler e escr

Nao aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goi&avihao Minas Gerais Paran
Paraiba Pernambuco Piaui Rio de Janeiro Rio gdmdié Sergipe Tocantins
ZZZCeara

O}

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012
92003

2771

Identificacéo de
negacio fixo

aAmbulante bAlugado clgnorado zProprio

Identificado de outro
negocio

N&o Sim
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Tipo de prazo de vend 4|al15-30 dias b31-60 dias cMais de 60 dias zA vista

Tipos de controles 5| bNao tem cPrecario dSatisfatério elgnorado zBom
administrativos do
negdcio

60

370995 6183.253 12163.9

1.36E6 690775 0.508

1.36E6| 1061771

60| 25264.4 <.0001

1| 1185.74 <.0001

1 111.91 <.0001

2| 2032.83 <.0001

1| 1032.68 <.0001

1| 1623.36 <.0001

4| 1002.94 <.0001

2 82.65| <.0001]

3| 2730.95 <.0001

15| 4134.14 <.0001

15/ 100.48 <.0001

1| 4876.76 <.0001

3| 1630.27) <.0001

1| 1347.08 <.0001

3| 1031.74 <.0001
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541.85

4 84.44, <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858980.

5.1738535 0.0286797¢ 180.40 <.0001
0.0000055 0.00000052 10.58| <.0001]
0.3020583 0.00474037 63.72] <.0001
0.6409972 0.5213691( 1.23| 0.2189
0.000000¢ 0.0000000(¢

0.0368144 0.0011456]1 32.14] <.0001
-0.0003844 0.00000955 -40.29| <.0001
0.222783¢ 0.0061232¢  36.38] <.0001]
0.4044447 0.01149533  35.18 <.0001
0.427187( 0.01783625  23.95] <.0001]
0.4066499 0.01718162 23.67| <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

0.0408051 0.0031816(¢ 12.83] <.0001]
-0.0035569 0.00503067 -0.71 0.4796|
0.000000¢ 0.0000000(

0.0415931 0.00681063 6.11| <.0001
0.2554063 0.00286664  89.10 <.0001]
-0.056369(¢ 0.01208537 -4.66| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢

0.3566166 0.00819835 43.50] <.0001
0.3835237% 0.00612567 62.61] <.0001]
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0.0760975 0.03170987 2.40, 0.0164
0.4515171 0.00372372 121.25 <.0001
0.0615237 0.00805547 7.64| <.0001
0.2461634 0.0088428¢  27.84| <.0001]
0.287555( 0.0065312%  44.03| <.0001]
0.1915294 0.00568577 33.69] <.0001
0.4135864 0.0523180¢ 7.91] <.0001
0.1330724 0.0051378¢  25.90] <.0001]
0.1793371 0.01138923 15.75] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢

0.6325385 0.1930054¢ 3.28| 0.0010
0.392324§ 0.0211950¢ 18.51 <.0001
0.0984474 0.0214148¢ 4.60| <.0001
0.084350§ 0.01767927 4.77| <.0001
0.028203§ 0.0163326¢ 1.73| 0.0842
0.0421525 0.01311362 3.21| 0.0013
0.0630936 0.0075537¢ 8.35/ <.0001
0.0936085 0.0075117% 12.46] <.0001
0.091841§ 0.0075197(¢ 12.21] <.0001]
0.0539622 0.00756173 7.14| <.0001
0.0810297 0.0083005¢9 9.76| <.0001
0.0998072 0.0097241¢ 10.26] <.0001]
0.0634189 0.01130786 5.61 <.0001
0.0180709 0.0124015% 1.46| 0.1451
0.050784§ 0.27410563 0.19| 0.8530
0.000000¢ 0.0000000(

0.3510143 0.0050373%  69.68] <.0001]
0.000000¢ 0.0000000(

-0.152762Q 0.00513263 -29.76/ <.0001
0.1163837% 0.00194737 59.76] <.0001]
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-0.1484314 0.01048543 -14.16| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.0545849 0.00148727 -36.70, <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.0773609 0.0015865( -48.76| <.0001
0.0373066 0.00378993 9.84| <.0001
0.249723¢ 0.01721447 14.51 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(¢
-0.2681351 0.00905803 -29.60, <.0001
-0.2202329 0.00868774 -25.35 <.0001
-0.023190§ 0.00338717 -6.85| <.0001
-0.035242Q 0.27207865  -0.13| 0.8969
0.000000¢ 0.0000000(¢
0.0343182 0.0055509( 6.18 <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0086525 0.0062306§  -1.39| 0.1649
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0478924 0.0091424¢  -5.24| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
-0.0166377 0.01518747  -1.10| 0.2733
0.000000¢ 0.0000000(
0.000000¢ 0.0000000(
0.000000¢ 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste
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5 - Modelo Interativo (variavel tamanho da empresa)

1358981
6.75689

91824919

135898(

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacédo -dgperada zSabe ler e escr

N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Babhia Distrito Federal Espirito Santo Goi@avihao Minas Gerais Parang
Paraiba Pernambuco Piaui Rio de Janeiro Rio gdmdié Sergipe Tocantins
ZZZCeara

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012
92003

2771

Identificacdo de
negacio fixo

aAmbulante bAlugado clgnorado zProprio

Identificado de outro 2| N&o Sim
negocio
Tipo de prazo de vend 4|al15-30 dias b31-60 dias cMais de 60 dias zA vista

Tipos de controles
administrativos do
negocio

bN&o tem cPrecério dSatisfatdrio elgnorado zBom
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58| 370804

6393.171

12573.4

1.36E6 690967

0.508

1.36E6| 1061771

58 26111.9

<.0001

1| 1143.46

<.0001

1 111.96

<.0001

2| 2035.84

<.0001

1| 1037.51

<.0001

1| 1629.91

<.0001

4| 1002.38

<.0001

2 0.31

0.7339

3| 2721.63

<.0001

15| 4128.83

<.0001

15| 100.56

<.0001

1| 290.04

<.0001

3| 1627.43

<.0001

1| 1343.03

<.0001

3| 1031.19

<.0001

4| 542.05

<.0001

2 3.59

0.0277|

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858980.
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5.1629802 0.02976272 173.47 <.0001
0.0000055 0.00000057 10.58 <.0001
0.302099¢§ 0.00473709 63.77| <.0001
0.647289¢ 0.5294855¢ 1.22| 0.2215
0.000000(¢ 0.0000000(

0.0368546 0.0011441§ 32.21] <.0001
-0.0003850¢ 0.00000954 -40.37| <.0001
0.2404977 0.0066578]1 36.12) <.0001
0.4004437% 0.0128858¢ 31.08] <.0001
0.4034254 0.01955617 20.63] <.0001
0.398779( 0.0178696( 22.32| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0413404 0.0031878% 12.97) <.0001
0.0064693 0.00811507 0.80| 0.4253
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0417595 0.00681203 6.13) <.0001
0.2552471 0.0028695(  88.95| <.0001
-0.0563277 0.0120858] -4.66] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

0.3567179 0.0081931§ 43.54| <.0001
0.3835693 0.0061197€¢ 62.68] <.0001
0.0761993 0.03168564 2.40| 0.0162
0.4515565 0.0037222(¢ 121.31] <.0001
0.0616364 0.0080469¢ 7.66) <.0001
0.246310§ 0.0088318( 27.89 <.0001
0.2877337 0.0065221§ 44.12] <.0001
0.191561(¢ 0.0056833(  33.71) <.0001
0.413221§ 0.0522778¢4 7.90| <.0001
0.1332177 0.00513083 25.96/ <.0001
0.179441¢ 0.0113796¢ 15.77) <.0001
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0.000000¢ 0.0000000(

0.6339223 0.1918270¢ 3.30| 0.0010
0.3916087 0.0212080] 18.47| <.0001
0.0986075 0.02142594 4.60| <.0001
0.0845936¢ 0.0176838 4.78| <.0001
0.0283556 0.0163345( 1.74| 0.0826
0.0420732 0.01311337 3.21| 0.0013
0.0634521 0.0075517¢ 8.40, <.0001
0.0943803 0.0075110§ 12.57| <.0001
0.0932854 0.0075179¢ 12.41 <.0001
0.0559367% 0.0075524( 7.41] <.0001
0.083071(¢ 0.0082925¢ 10.02| <.0001
0.1024502 0.00969487 10.57) <.0001
0.0665191 0.0112643( 5.91/ <.0001
0.0214681 0.0123435§ 1.74| 0.0820
0.0483627 0.26940817 0.18| 0.8575
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.364216(0 0.00358823 101.50, <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

-0.1528127 0.0051298% -29.79 <.0001
0.116314¢ 0.00194769 59.72| <.0001
-0.1485821 0.0104810¢ -14.18] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.0545076 0.00148735 -36.65] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.0773778§ 0.00158673 -48.77| <.0001
0.037231¢ 0.0037915( 9.82| <.0001
0.2496282 0.0172090¢ 14.51) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.2681645 0.00905315F -29.62| <.0001
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-0.2202537

0.0086848¢

-0.0232013

0.0033861¢

-6.85

<.0001

-0.0290441

0.27392904

-0.11

0.9156

0.000000(

0.0000000¢

-0.1029945

0.0532984¢

-1.93

0.0533

0.000000(

0.0000000(¢

-0.019768¢

0.01024931

-1.93

0.0538

0.000000(

0.0000000¢

0.000000(

0.0000000(¢

0.000000(

0.0000000¢

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBaito Nordeste
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L) Equacao de Lucro Operacional

1358967

6.58856

8953632.(

1358966

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacédo -dgperada zSabe ler e escr

N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Babhia Distrito Federal Espirito Santo Goi@avihao Minas Gerais Parana Paraiba Pernan
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2771

44

294370

6690.227 12222.1

1.36E6 743858 0.547

1.36E6 1038228

121

bucc



37123.3

1430.49

<.0001]

119.65

<.0001

1646.64

<.0001]

129.30

<.0001

990.27

<.0001

92.13

<.0001

22.64

<.0001

15

6034.06

<.0001

15

182.64

<.0001

9466.96

<.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858966.

5.3474936 0.02409793

0.0000055 0.00000051 10.94| <.0001
0.2604987 0.00454113 57.36] <.0001
0.6196661 0.5183710¢ 1.20| 0.2319
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0039885 0.0003507€¢  11.37| <.0001
0.2651183 0.007817327 33.91] <.0001
0.4195104 0.0145172(¢ 28.90] <.0001
0.4243646 0.02186267 19.41] <.0001
0.4202031 0.0197366¢ 21.29 <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0433497 0.00331567 13.07) <.0001
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-0.022323§ 0.00534466¢  -4.18| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.0083820 0.00684697  -1.22| 0.2209
-0.0197295 0.0028490¢  -6.93| <.0001
-0.056788§ 0.0124723¢  -4.55| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.3330656 0.0065895(  50.54) <.0001
0.4985775 0.0079913§ 62.39] <.0001
0.2796305 0.03661265 7.64) <.0001
0.590446¢ 0.0051655( 114.31 <.0001
0.2361677 0.01116837 21.15] <.0001
0.4010876 0.01112421 36.06] <.0001
0.3744845 0.0078533§ 47.68 <.0001
0.3804017 0.00274357 138.65 <.0001
0.5012605 0.0537597¢ 9.32| <.0001
0.2385925 0.00720857 33.10, <.0001
0.191611¢ 0.01181177 16.22] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.606689¢ 0.2210607¢ 2.74) 0.0061
0.3001865 0.02049331 14.65| <.0001
-0.0064039 0.02084814  -0.31| 0.7587
0.011762§ 0.01672284 0.70| 0.4818
-0.0510417 0.01532429  -3.33| 0.0009
-0.0515349 0.01144119 -4.50| <.0001
0.1218384 0.007180337 16.97| <.0001
0.1538721 0.00721273 21.33] <.0001
0.1463581 0.00721362 20.29] <.0001
0.1124052 0.00732314 15.35 <.0001
0.1439845 0.00822804 17.50| <.0001
0.1358004 0.00963653 14.09] <.0001
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Fonte:

0.084957¢

0.0113664¢

0.0299965 0.0124206¢ 2.42| 0.0157

-0.2967271 0.17124103  -1.73| 0.0831

0.000000¢ 0.0000000(

0.3677217 0.00377932 97.30] <.0001

0.000000(¢ 0.0000000(¢

CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nordeste

M) Equacéo de Receita Operacional

1360272

7.54076

10257489

1360271

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacgéo -dgperada zSabe ler e escr

N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Babhia Distrito Federal Espirito Santo Goi@avihao Minas Gerais Parana Paraiba Pernan

Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara
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16| 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2|12zz1

44

319467

7260.612

13052.1

1.36E6/| 756667

0.556

1.36E6| 1076134

20868.9

3855.27

<.0001

120.27

<.0001]

1859.56

<.0001

120.97

<.0001

886.96

<.0001]

124.20

<.0001

1717.21

<.0001]

15

4354.54

<.0001]

15

127.51

<.0001

7692.71

<.0001]

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it860271.
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6.4062215 0.0277212(¢ 231.09] <.0001
0.0000064 0.0000005¢ 10.97) <.0001
0.316374§ 0.0051956§ 60.89] <.0001
0.6180855 0.3553865¢ 1.74] 0.0820
0.000000¢ 0.0000000(

0.0044496 0.00040455 11.00] <.0001
0.275207¢ 0.0089196(  30.85 <.0001
0.440227§ 0.0167210¢ 26.33] <.0001
0.470854§ 0.02516233 18.71] <.0001
0.454916§ 0.02239774 20.31) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.0532423 0.0034418¢ 15.47| <.0001
-0.0220449 0.0056463¢  -3.90| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.0035501 0.0074085§  -0.48| 0.6318
-0.1874868 0.0026814¢ -69.92| <.0001
-0.0378823 0.01354927  -2.80| 0.0052
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.4070165 0.00746095 54.55 <.0001
0.3600205 0.0091739€¢  39.24| <.0001
0.1019619 0.0418341¢ 2.44) 0.0148
0.4975461 0.0058262(  85.40, <.0001
0.0134824 0.01284613 1.05| 0.2939
0.2425802 0.01279387 18.96) <.0001
0.2553054 0.00895731 28.50, <.0001
0.204836( 0.0028347¢  72.26] <.0001
0.3553162 0.06168037 5.76/ <.0001
0.1511265 0.0082159¢  18.39 <.0001
0.1534275 0.01353134 11.34] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(
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0.390225§ 0.14063597

0.210993§ 0.02131997 9.90, <.0001
-0.023092§ 0.02135154  -1.08| 0.2795
0.0203181 0.0184797( 1.10| 0.2716
-0.0474465 0.0166946(  -2.84| 0.0045
-0.0451886 0.0125058¢  -3.61| 0.0003
0.1019392 0.0080556¢ 12.65 <.0001
0.127182§ 0.00812064 15.66| <.0001
0.100573§ 0.0080705(¢ 12.46] <.0001
0.046425( 0.0081834¢ 5.67| <.0001
0.0572263 0.0092775¢ 6.17| <.0001
0.037954§ 0.01095893 3.46| 0.0005
-0.0244130¢ 0.01300454  -1.88| 0.0605
-0.085640§ 0.0142265]1 -6.02| <.0001
-0.2578713 0.28783027  -0.90| 0.3703
0.000000¢ 0.0000000(

0.3666417 0.00418025 87.71] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢
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N) Equacéo de Total dos Custos Operacionais

1360137

4.23327

5757820.9

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste



3|Homem Ignorado Mulher

1360134

Escolaridade

5|aEducacéo- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacédo -dgperada zSabe ler e escr

3| N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16| Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goiasavihdo Minas Gerais Parana Paraiba Pernani
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara

16| 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2|12 zz1

44

695867

15815.15

9109.97

1.36E6

2361156

1.74

1.36E6

3057022

12504.4
1| 5829.29 <.0001
1 113.31 <.0001
2| 2324.88 <.0001
1 121.89 <.0001
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727.67
2 241.80 <.0001
3| 11614.5 <.0001
15/ 942.18 <.0001
15/ 134.91 <.0001
1| 2873.59 <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it360136.

2.750676§ 0.03988637

0.000008§ 0.00000083 10.64| <.0001
0.481969¢ 0.007472837 64.50, <.0001
0.7901904 0.0940074( 8.41) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0063357 0.0005738¢ 11.04) <.0001
0.4332279 0.01290093 33.58| <.0001
0.6869901 0.0238073¢  28.86] <.0001
0.7439264 0.03580994 20.77| <.0001
0.685047¢ 0.03273757 20.93] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.127524§ 0.0058298¢ 21.87) <.0001
-0.0275634 0.0093374§  -2.95| 0.0032
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.3279004 0.01241913F 26.40, <.0001
1.025730¢ 0.00549587 186.64) <.0001
0.113154(0 0.0237916( 4.76| <.0001
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0.000000(¢ 0.0000000(

0.1239291 0.0109389¢ 11.33] <.0001
0.2058111 0.01314547 15.66] <.0001
0.3117614 0.05994717 5.20, <.0001
-0.089943(0 0.0086767( -10.37| <.0001
-0.1019596 0.01839443  -5.54| <.0001
-0.1856451 0.0183944¢ -10.09] <.0001
0.018264( 0.0129950¢ 1.41] 0.1599
-0.2697782 0.00461064 -58.51 <.0001
0.8717555 0.08727764 9.99, <.0001
0.0603442 0.0119158¢ 5.06/ <.0001
0.1135927% 0.0193071¢ 5.88/ <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

1.275784€ 0.3937097¢ 3.24| 0.0012
0.849442¢ 0.03947579¢  21.52| <.0001
0.757290¢ 0.0393136( 19.26] <.0001
0.0981225 0.0319873¢ 3.07| 0.0022
-0.055389§ 0.0294518§  -1.88| 0.0600
-0.0497280¢ 0.0223761§ -2.22| 0.0263
0.076080(0 0.0140754¢ 5.41) <.0001
0.0534101 0.01397215% 3.82| 0.0001
0.0295705 0.0136788¢ 2.16/ 0.0306
-0.0480719 0.0136438§  -3.52| 0.0004
-0.07665527 0.01482123 -5.17| <.0001
0.0186096 0.01691294 1.10| 0.2712
0.041629¢ 0.01955117 2.13| 0.0332
0.025145Z 0.0211849] 1.19] 0.2353
0.444907§ 0.5862162¢ 0.76| 0.4479
0.000000(¢ 0.0000000(¢
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0.3386244 0.00631697

0.000000(¢ 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste

O) Equacéo de Ativo Total

1360261
9.82259
13361280

1360260

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade 5

aEducacéo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacéo -dgperada zSabe ler e escr

Nao aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16

Alagoas Babhia Distrito Federal Espirito Santo Goi@advihdo Minas Gerais Parana Paraiba Pernan
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe Totm@ZZCeara

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2zz1
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43

367378

8543.681

7683.13

1.36E6

1512568

1.112

1.36E6

1879947

41282.4
1| 2756.70 <.0001
2| 8379.24 <.0001
1| 81115.3 <.0001
4| 14739.4 <.0001
2 44.39| <.0001
3 252.51] <.0001
15| 6129.79 <.0001
15| 2177.50 <.0001
1| 5826.15 <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it860260.

7.14461

94

0.01046167

682.93

0.25120

94 0.00194069 129.44

<.0001

0.94484.

49 0.5221314¢€ 1.81

0.0704
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0.000000(¢ 0.0000000(

0.0226275 0.00007945 284.81 <.0001
0.460847¢ 0.0037953% 121.42 <.0001
0.7966137 0.0040808¢ 195.21 <.0001
1.0877897 0.00610993 178.04 <.0001
0.903976(¢ 0.01132333 79.83] <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

-0.0185754 0.00508809¢  -3.65| 0.0003
-0.0596450 0.00679069  -8.78| <.0001
0.000000¢ 0.0000000(

0.0686297 0.00841947 8.15/ <.0001
0.0967811 0.00364967 26.52| <.0001
0.003843§ 0.0192694¢ 0.20| 0.8419
0.000000(¢ 0.0000000(

0.368375§ 0.00434457 84.79] <.0001
0.5525844 0.0029122§ 189.74 <.0001
1.3106715 0.01868034 70.16| <.0001
0.4303527 0.0028962] 148.59 <.0001
0.693945¢ 0.00431144 160.95 <.0001
0.4557987% 0.0042829( 106.42] <.0001
0.4250517 0.0039873]1 106.60, <.0001
-0.1200667 0.00315484 -38.06] <.0001
1.099520& 0.03105907 35.40| <.0001
0.4280276¢ 0.00401355 106.65 <.0001
0.482497§ 0.0052439¢ 92.01) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.7040177 0.1643947¢ 4.28| <.0001
-0.1227823 0.02988553  -4.11| <.0001
-0.2467003 0.02938469  -8.40] <.0001
-0.19055127 0.02643595  -7.21] <.0001
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-0.1170937 0.0237538¢

-0.0787142 0.01789127  -4.40] <.0001
0.1488937 0.01145112 13.00] <.0001
0.2550467 0.01092642 23.34| <.0001
0.2961637 0.01051067 28.18 <.0001
0.3429825 0.0100469(¢ 34.14| <.0001
0.4995461 0.0095854¢ 52.11) <.0001
0.6445273 0.00930217 69.29 <.0001
0.7950924 0.0090512% 87.84] <.0001
0.8871082 0.0091009¢ 97.47) <.0001
0.4982934 0.22021177 2.26| 0.0236|
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.233495( 0.0030590§ 76.33] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste

P) Equacao de Ativo Circulante

1360231
7.60525

10344901

1360230

134



3|Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

5|aEducacao- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacéo -Bgperada zSabe ler e escr

3| N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16| Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goi&savihdo Minas Gerais Paran& Paraiba Pernani
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotadZZCeara

16| 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2|12 zz1

44| 572203 13004.61 14129.5

1.36E6| 1251894 0.92

1.36E6| 1824097

7113.58

1| 22102.1 <.0001

1 121.29 <.0001

2 502.65| <.0001

1 76.41 <.0001

4| 288.96/ <.0001

2 15.01) <.0001

3| 7695.89 <.0001

15| 3780.90 <.0001
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113.08

6508.30

<.0001]

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it860230.

6.2016566 0.0379707¢ 163.33 <.0001
0.000008¢ 0.0000008¢  11.01) <.0001
0.2248094 0.00709747 31.67| <.0001
1.146079€¢ 0.1158845¢ 9.89) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.0048537 0.00055527 8.74) <.0001
0.263501(¢ 0.01211287 21.75] <.0001
0.4777785 0.02291062 20.85| <.0001
0.580868( 0.0345045¢ 16.83] <.0001
0.525397(¢ 0.0307233¢ 17.10, <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.0126283 0.00442513  -2.85| 0.0043
-0.0327455 0.00734047 -4.46] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.1074471 0.00852499 -12.60, <.0001
-0.72600327 0.0048143¢ -150.80 <.0001
-0.0651472 0.01830821  -3.56] 0.0004
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.2841557 0.0101305¢ 28.05 <.0001
0.4298914 0.01255145  34.25] <.0001
0.1640917 0.05781557 2.84| 0.0045
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0.5732001 0.0079858¢ 71.78 <.0001
0.1736765 0.0175206¢ 9.91 <.0001
0.376171§ 0.01754907 21.44] <.0001
0.334931§ 0.0122796§ 27.28 <.0001
0.414836(0 0.0036863F 112.53 <.0001
0.2646534 0.0838173( 3.16] 0.0016
0.4563115 0.01117997 40.82] <.0001
0.1729094 0.01846947 9.36/ <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.389456§ 0.17800157 2.19, 0.0287|
0.069055¢§ 0.03030907 2.28| 0.0227|
-0.1908654 0.03062719  -6.23| <.0001
-0.0063519 0.0252852¢  -0.25| 0.8017
-0.029982¢ 0.0226733¢  -1.32| 0.1860
-0.0154867 0.01678431 -0.92] 0.3562
0.1017233 0.01061831 9.58| <.0001
0.133627¢ 0.01062527 12.58| <.0001
0.141130§ 0.0106496¢ 13.25] <.0001
0.1210337 0.0108737C(  11.13) <.0001
0.1745770 0.01246445 14.01] <.0001
0.1617307 0.01489121 10.86] <.0001
0.1097624 0.01776137 6.18 <.0001
0.0401303 0.01944064 2.06| 0.0390
-0.305197§ 0.28461719  -1.07| 0.2836
0.000000(¢ 0.0000000(

0.4608575 0.00571259¢ 80.67| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(
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Fonte:CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste



Q) Equacéo de Ativos da Familia

1200951
9.73635

11692880

1200950

Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

aEducacédo- 1° gr bEducacéo - 2° g cEducacgéo -dgperada zSabe ler e escr

N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

15

Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goi@avihao Minas Gerais Paraiba Pernambuco Pi
Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TocantirdC&ara

auf

16

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2771

514460

11964.2(¢

25822.2

1.2E6| 556417 0.46

1.2E6| 1070877
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218596
1| 28436.9 <.0001
1 108.33 <.0001
2 921.05/ <.0001
1 427.39 <.0001
4| 423.47 <.0001
2 2.99/ 0.0503
3 316.49 <.0001
14| 646.25 <.0001
15/ 111.04 <.0001
1 43.99| <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F test200950.

7.8131631 0.0382447¢

0.000008¢ 0.0000008% 10.41] <.0001
-0.0324863 0.00790659 -4.11] <.0001
0.4316851 0.0948141] 4.55| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0113491 0.00054897 20.67| <.0001
0.2602565 0.01322624 19.68| <.0001
0.4626765 0.0262312(¢ 17.64] <.0001
0.5768565 0.03976414 14.51] <.0001
0.4895756 0.0352157¢ 13.90, <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.003382§ 0.0035658( 0.95| 0.3428
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0.0135376 0.00644831 2.10| 0.0358
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.002172§ 0.00803473  -0.27| 0.7868
0.0934022 0.00358393 26.06) <.0001
0.001616¢ 0.01415747 0.11] 0.9091
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.2835071 0.01143154 24.80, <.0001
0.3204943 0.0130625¢ 24.54) <.0001
0.7300494 0.0628381§ 11.62| <.0001
0.1568994 0.00730763 21.47) <.0001
0.477665( 0.01834431 26.04| <.0001
0.3352116 0.02286177 14.66] <.0001
0.3123227 0.0146194¢ 21.36| <.0001
-0.0537244 0.00296189 -18.14] <.0001
0.3280685 0.09084211 3.61] 0.0003
0.244359(¢ 0.01246165 19.61) <.0001
0.3942423 0.02217704 17.78] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.561967¢ 0.13334697 4.21) <.0001
-0.3671051 0.05731011 -6.41] <.0001
-0.4820261 0.06599239  -7.30] <.0001
-0.1458500 0.02499091 -5.84| <.0001
-0.0905684 0.01836643 -4.93| <.0001
-0.0869225 0.01299671  -6.69| <.0001
0.0594923 0.0082688¢ 7.19) <.0001
0.120435(0 0.00848473 14.19] <.0001
0.184636§ 0.00864967 21.35 <.0001
0.2685206 0.0093497¢ 28.72) <.0001
0.4045935 0.01167317 34.66] <.0001
0.5381214 0.0148485( 36.24) <.0001

140



0.6676424 0.01849877

0.755078¢ 0.02045927 36.91) <.0001
0.332344§ 0.2221264¢ 1.50| 0.1346
0.000000¢ 0.0000000(

0.034342§ 0.0051780¢ 6.63] <.0001

0.000000(¢ 0.0000000(¢

Fonte:CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBato Nodeste

R) Equacao de Outras Despesas da Familia (EducacaanAhtacéo, Saude)

1353508

5.77020

7810011.3

1353507

3|Homem Ignorado Mulher

Escolaridade

5|aEducacao- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacéo -Bgperada zSabe ler e escr

3| N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

141




4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16| Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goi&savihdo Minas Gerais Parané Paraiba Pernani
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara

16| 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2|12zz1

44

160187.8

3640.632 9036.93

1.35E6| 545258.1

0.403

1.35E6| 705446.0

12450.0

1723.28 <.0001

122.60 <.0001

716.17) <.0001

1634.54 <.0001

350.39 <.0001

232.59 <.0001

9.44| <.0001

15

7710.35 <.0001

15

294.26 <.0001

1713.31] <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it853507.
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47447515 0.0146737¢ 323.35 <.0001]
0.0000031 0.0000002¢§ 11.07) <.0001
0.100860¢ 0.00267987 37.64| <.0001
-0.8055031 0.3311279]1 -2.43| 0.0150
0.000000¢ 0.0000000(

0.0080434 0.0001989%  40.43] <.0001
0.1210342 0.0046670§ 25.93 <.0001
0.233407§ 0.0083114¢ 28.08 <.0001
0.4232945 0.0125304(¢ 33.78] <.0001
0.2894437 0.01232463 23.48 <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.0651041 0.0030960% -21.03] <.0001
-0.0206952 0.0044027(  -4.70| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.025217§ 0.00507055 4.97| <.0001
0.0037662 0.0022419¢ 1.68| 0.0930
-0.0201386 0.01424897 -1.41] 0.1576
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0809464 0.00407221 19.88] <.0001
-0.1302347 0.00468447%1 -27.80, <.0001
-0.1243712 0.28020781  -0.44| 0.6571
-0.0347958 0.0031879¢ -10.91] <.0001
-0.1889540 0.00654013 -28.89 <.0001
0.0431662 0.006662745 6.48 <.0001
-0.3194233 0.00479617 -66.60, <.0001
-0.2778477 0.00209489 -132.63 <.0001
0.2662565 0.0331124( 8.04| <.0001
0.511675¢ 0.00447495 114.34 <.0001
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-0.3358149 0.00700577 -47.93] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.3063225 0.3893749¢ -0.79| 0.4315
-0.1695787 0.0215967¢  -7.85| <.0001
-0.2933793 0.02239434 -13.10] <.0001
-0.1847078§ 0.0194494%  -9.50| <.0001
-0.2001360 0.01778194 -11.26] <.0001
-0.1046205 0.0133213(¢ -7.85| <.0001
0.073692( 0.00817794 9.01) <.0001
0.1773837 0.0074519( 23.80, <.0001
0.2327691 0.0072119¢§ 32.28 <.0001
0.2538164 0.0071189¢  35.65| <.0001
0.317908§ 0.0072690¢  43.73] <.0001
0.393572¢ 0.00770653 51.07| <.0001
0.446396( 0.00835129¢ 53.45/ <.0001
0.4684493 0.0088144¢ 53.15 <.0001
-0.0009303 0.26846754  -0.00| 0.9972
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.103427¢ 0.00249871 41.39] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

S) Equacéo de Passivo Total

144

1360260
9.82258

13361263

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBaio Nodeste



3|Homem Ignorado Mulher

1360259

Escolaridade

5|aEducacéo- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacédo -dgperada zSabe ler e escr

3| N&o aplicavel a5 pessoas ou ma z1 a 4 pessoas

4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

UF

16| Alagoas Bahia Distrito Federal Espirito Santo Goiasavihdo Minas Gerais Parana Paraiba Pernani
Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara

16| 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 2012 92003

2|12 zz1

44

893575

20308.53

28005.6

1.36E6

986372

0.73

1.36E6

1879948

83761.1
1| 49933.6 <.0001
1 120.05 <.0001
2 851.74{ <.0001
1 332.07| <.0001
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359.97
2 64.02 <.0001
3 168.05 <.0001
15/ 1191.86 <.0001
15 48.65| <.0001
1 527.42| <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it860259.

7.7226839 0.0519432¢

0.0000123 0.000001127 10.96] <.0001
0.144413¢ 0.00966397 14.94) <.0001
0.3223075 0.0600659¢ 5.37| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.0140251 0.00076964  18.22) <.0001
0.278346( 0.01656693 16.80] <.0001
0.445859¢ 0.03170947 14.06] <.0001
0.564477( 0.04772405 11.83] <.0001
0.4588357 0.0413159¢ 11.11] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.0292969 0.0043104¢ -6.80| <.0001
-0.0667489 0.0084067§  -7.94| <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

-0.002278§ 0.00931202 -0.24| 0.8067
0.0728025 0.00366903  19.84| <.0001
0.005286¢ 0.01632404 0.32| 0.7460
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0.000000(¢ 0.0000000(

0.221680¢ 0.0137128¢ 16.17| <.0001
0.3616074 0.0172094¢ 21.01] <.0001
0.4822609 0.07718423 6.25| <.0001
0.3175473 0.0105256]1 30.17) <.0001
0.4334197 0.0240368§ 18.03] <.0001
0.192861§ 0.0241752¢ 7.98 <.0001
0.2266051 0.0166187¢  13.64) <.0001
-0.080568q 0.0044762§ -18.00, <.0001
0.3179704 0.1084587¢ 2.93| 0.0034
0.2655572 0.0150967§ 17.59 <.0001
0.2077114 0.02534203 8.20, <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.4200291 0.1782168¢ 2.36| 0.0184
-0.053881§ 0.02614467 -2.06] 0.0393
-0.172942§ 0.0260714( -6.63| <.0001
-0.141842Q 0.02298149 -6.17| <.0001
-0.0877679 0.0203995¢  -4.30] <.0001
-0.0638284 0.0152567(  -4.18| <.0001
0.1240627 0.0099326€¢ 12.49] <.0001
0.1987163 0.0105456] 18.84| <.0001
0.223073§ 0.0110820¢ 20.13) <.0001
0.2498387 0.01195273  20.90] <.0001
0.3618357 0.01486475 24.34) <.0001
0.4570884 0.01877687 24.34) <.0001
0.5539056 0.02316824 23.91] <.0001
0.604010¢ 0.02565387 23.54) <.0001
0.4185162 0.2035205¢ 2.06/ 0.0397
0.000000(¢ 0.0000000(¢
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0.1700555 0.0074047¢

0.000000(¢ 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo /cBaio Nodeste

T) Equacdao de Passivo Circulante

1358331
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5798189.3

135833(
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Escolaridade 5|aEducacao- 1° gr bEducagéo - 2° g cEducacéo -Bgperada zSabe ler e escr
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4| alndustria bOutro clgnorado zComércio
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Piaui Rio de Janeiro Rio grande do No Sergipe TotmdZZCeara
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44

1073508

24397.90

6418.06

1.36E6 5163449

3.80

1.36E6| 6236957

16619.4
1 514.06/ <.0001
1 116.25 <.0001
2 304.50 <.0001
1 109.96 <.0001
4 205.44 <.0001
2 47.95| <.0001
3 959.86/ <.0001
15| 6683.83 <.0001
15/ 178.01 <.0001
1| 12106.9 <.0001

NOTE: The denominator degrees of freedom for the F te<it858330.

3.049839¢

0.0447896¢

0.000009¢

0.0000008¢ 10.78

<.0001

0.2087487

0.00845991 24.67

<.0001
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0.8205121 0.59508417 1.38] 0.1680
0.000000(¢ 0.0000000(

0.006573§ 0.0006268¢ 10.49] <.0001
0.363931¢ 0.0147663¢ 24.65 <.0001
0.6489163 0.02623001 24.74) <.0001
0.7992924 0.0394230(¢ 20.27| <.0001
0.6944235 0.03801093 18.27) <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.0761991 0.0088447(  -8.62| <.0001
-0.0586547 0.0127345( -4.61] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

-0.1682852 0.0168995¢  -9.96] <.0001
-0.3638392 0.0068196¢ -53.35] <.0001
-0.1727689 0.0370460¢ -4.66] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢

0.6934426¢ 0.01265325 54.80, <.0001
1.3103845 0.01448969 90.44| <.0001
1.449234& 0.06519309¢ 22.23| <.0001
0.8016531 0.01019225 78.65 <.0001
1.264813& 0.02002267 63.17| <.0001
-0.222592(Q 0.0205900¢ -10.81] <.0001
0.1472585 0.01489707 9.89) <.0001
0.4854067 0.0060332¢ 80.45/ <.0001
1.9387814 0.1794292§ 10.81] <.0001
1.0770264 0.0134470¢ 80.09, <.0001
-0.3693953 0.0223215§ -16.55 <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(

0.9267931 0.4549927¢ 2.04| 0.0417|
0.3411375 0.06129277 5.57| <.0001
0.488109§ 0.0607597( 8.03| <.0001
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0.0437426 0.05046551

-0.1071252 0.0456820¢  -2.35| 0.0190
-0.1002305 0.03285777  -3.05| 0.0023
-0.0189501 0.0203814§  -0.93| 0.3525
-0.0156057 0.0197955(¢  -0.79| 0.4305
-0.1260055 0.01930579  -6.53| <.0001
-0.2694220 0.0186957¢ -14.41 <.0001
-0.3565731 0.01929687 -18.48| <.0001
-0.4674803 0.0210121% -22.25/ <.0001
-0.6652918 0.0233936( -28.44| <.0001
-0.880550§ 0.02503817 -35.17| <.0001
-0.8716603 0.93871391 -0.93| 0.3531
0.000000(¢ 0.0000000(

0.850189¢ 0.0077267¢ 110.03] <.0001
0.000000(¢ 0.0000000(¢
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PARTE 2

A Economia da Rocinha e do Aleméo, as UPPs e o Cradhigo: Do

Choque de Ordem ao de Progresso
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1. Resumo

Neste trabalho realizamos um diagnostico sobreoasligdes de vida e de
trabalho nas comunidades do Aleméo e da Rocinlzatit @o Censo do PAC realizado
pelo Governo do estado do Rio de janeiro. Nossetiobj € subsidiar as operacdes de
microcrédito vis a vis outras politicas de apoi@nmempresarial nestas areas a luz de
possiveis interacbes entre a implantacdo das URPgperacdo do Crediamigo nestas
comunidades. Estas licdes spodem ser uteis pabdades nordestinas onde comegam
a adotar novas politicas de seguranca publicap @prépria implantacédo do modelo

de UPPs em Salvador.

Microcrédito - Apresentamos inicialmente modelo estimado a pdosrCensos
Empresariais realizados nas tres comunidades doseAf@ os principais determinantes
do acesso a microcrédito. Este modelo foi rodada dados antes da pacificacdo do
Aleméo e da Rocinha. O modelo sugere que o Acass@rocrédito € superior na
Rocinha (chances 118% maiores que aqueles que Mdoguenguanto nao existe
diferenca estatisticamente significativa entre Alere  Manguinhos. Incidentalmente a

Rocinha é o berco do microcrédito no Rio de janairavés do VivaCred ja em 1997.

Negocios que sao realizados em locais fora ddewmsia tiveram maior acesso a
microcrédito (chances 101% maiores que aguelegaplzam na propria residéncia).
Isto demonstra a maior profissionalizacdo da aiéd econbmica exercida. Ja a
atividade de natureza comercial implica maior fdade de utilizacdo do microcrédito
(chances % maiores que aqueles que ) pela maibddae de financiamento do capital

de giro.

Finalmente, a existencia de sécios potencializeesso a microcredito (chances
50% maiores que aqueles que ndo tem socios). Aafmagao do negocio potencializa
bastante 0 acesso a crédito. Ambas as variavewrrdet da maior capcidade de

negocios formais e com soécios d eoferecer garaabiasicrocrédito.

Efeito-UPP - A favela nasce antes de tudo fungéo de um prablehitacional.
Nosso ponto de partida € a constatacdo que morggias (leia-se mesmo tamanho,
materiais, acesso a servicos publicos etc.), targuais 25% mais depreciados nas
favelas do que no restante da cidade. Isto € eit8efavela” sobre o valor dos imoveis.
Agora, na comparacdo do pré e pés UPP, esta sitwagéeca a mudar. Os aluguéis

subiram, apos as UPPs, 6,8% mais nas favelas qasfaito.
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As favelas ndo sdo um bloco monolitico. As UPPslantpdas em diferentes
favelas terdo impactos econdmicos diferenciadoss Nebrugcamos sobre as duas
maiores favelas cariocas, Rocinha e Alem&o. Umta\gesmna de indicadores revela, na
Rocinha, condi¢cdes de trabalho superiores, enqaentie habitacdo séo inferiores por
aglomeracdo e falta de infraestrutura privada eligalbEstas diferencas entre as
grandes favelas tendem a crescer no pos-UPP. Harnmasenca do Estado na
Rocinha em quase todas as dimensdes analisad&téasia social, educacdo saude,
seguranca, etc.). A pujanca privada ndo surpreemds a precariedade publica da
favela na area mais rica constitui o paradoxo dairfRa. Ha um ultimo aspecto
sistematico que é a baixa esperanca relativa dosdmes da Rocinha (pré-UPP) frente
as possibilidades de transformacéo. Esta mudanpardepc¢des e atitudes talvez seja o
maior desafio da intervencdo. A interpretacdo @atibilizacdo de amplo banco de
dados subjetivos dos moradores das favelas captedobjetividade dos numeros é a
principal contribuicdo empirica deste estudo. Eenyite que cada um olhe para as
favelas desde uma perspectiva propria a partirelssostas dadas em amostras pelos

moradores destas comunidades (150 mil entrevistas).

Condicdes de Vida ddentificamos regularidades mais gerais da ecoaaas
favelas para além do RocinhaXAlem&o. A Rocinhang deversos aspectos, o inverso
do resto do Rio (Rocinha = R como na formalidade do emprego, baixa escoldeida
e na sua juventude (as favelas sdo jovens: Rosinlwven?. O fim é captar quais s&o
as intervencdes necessarias e as suficientes parmas seguranca produza melhoras
econdmicas sustentaveis na vida dos moradoressdestaunidades, do seu entorno,
propagando para a cidade. Se o mote pré-UPP egalie dai?”, o pds-UPP parece ser
“legal, e ai!”. Ou ainda, como o choque de orda&sethboca no choque de progresso.
De maneira geral, procuramos entender como aesagnérgicas entre a seguranca e
a economia e como o0 microcrédito pode as politipaklicas ou privadas para
potencializa-las. A equacédo basica perseguidaa @RP ao quadrado. Isto é: UPP2 =

UPP * Upgrades Produtivos Populares
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Impactos do Programa CrediAmigo no Rio

Perfil dos Clientes

A base do CrediAmigo para o Rio de Janeiro é cotapesr observacdes que
comecam em fevereiro de 2009 e vao até dezemb®He Com base na amostra de
3406 observagbes, vamos fazer uma tentativa dartoaperfil da clientela carioca do
programa, partindo de informacdes como género/|astade, setor de atividade tipos
de controle administrativo, identificacdo do negodedicacdo ao negocio e tipo de

prazo de venda.

Género

Heuristicamente, o microcrédito, em geral, e o (Gueigo, em particular,
funcionam como fonte de financiamento da chamadalugédo feminina ora em curso.
Apesar de serem 1/3 dos microempresarios urbanaoestmos, as mulheres sdo 2/3
(66%) dos clientes do CrediAmigo. A metodologia gtepo solidario, o foco e o
retorno maiores obtidos pelas mulheres, a exempl&ihmeen Bank, consagram o
CrediAmigo no cenario do microcrédito nacional. &dsiciativa de priorizar a
concessao do crédito para as mulheres vai de acordoa ideia de que as mulheres
compartilham e investem mais os seus ganhos ndidaprincipalmente com os filhos,
gerando maiores retornos em termos de bem estat. sdlém disso, as mulheres séo
tradicionalmente excluidas da sociedade, e o m&ddo com foco no sexo feminino

também cumpre o papel social de maior incluséorfierai

No Rio de Janeiro, apesar de maioria, € menoppopgéo de clientes do sexo
feminino em comparacdo com o Brasil. Temos que 486,3sd0 mulheres e,

complementarmente, 43,66% sao homens.

Escolaridade

Olhando agora para o nivel de escolaridade dateleedo Crediamigo no Rio
de Janeiro, temos que a maioria dos clientes passel educacional de 1°grau

(54,43%), seguidos pelos clientes com 2° grau (38)1e por aqueles com educacéo
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superior (4,96%). O perfil dos clientes do Credigmno Rio de Janeiro, em termos de

escolaridade, é bem parecido com o do programa comtodo.
Setor de Atividade

A maioria dos clientes do programa no Rio de Janeabalham no setor de
comércio. Enquanto 58,81% trabalham nesse setgi3@ttrabalham em outros setores

e menos de 1% trabalham na industria.
Tipos de controles administrativos e identificacdde negdécio

Na experiéncia do Crediamigo no Rio, 76,34% dogocies sdo proprios e
19,85% sé&o alugados. Os numeros do Rio de Jaresse muesito superam os relativos

ao total do Brasil, ja que no Brasil somente 56,8R#% negdcios sdo proprios.

Dentre outros fatores essenciais ao sucesso deermpreendimento esta a
capacidade administrativa. 22,61% (38,25% no Bradds negocios apresentam
controles precarios, alertando para a necessidadethora no treinamento/capacitacao
administrativa dos microempresarios. Complemerdgate) 44,54% apresentam
controles satisfatorios e 28,33% controles conatttes bons.

Dedicacao ao negocio

Temos que a grande maioria dos clientes do Credjdmo Rio de Janeiro nao
se dedicam exclusivamente ao negdcio ao qual agragoferece crédito. 91,07% da
clientela carioca identificou ter outro negoéciogeanto somente 8,93% dedicam-se
exlusivamente ao negocio atrelado ao programa. des®nos chama atencao para uma
possivel diversificacdo do risco por parte dosntie, que ndo apostam suas fichas

apenas em um negacio.

Tipo de Prazo de Venda

As vendas da clientela do CrediAmigo no Rio sédmgrdialmente feitas a vista,
com 52,58% dos clientes vendendo dessa forma. %3f@Zem vendas com prazo de
15-30 dias e apenas 3,76% vendem com prazo de 8B$0No Brasil, apenas 24,56%
dos clientes do CrediAmigo fazem vendas a visig® mostra o menor fornecimento

de crédito aos seus compradores por parte daetherdrioca.
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Anélise Multivariada

Foi estimada uma equacao de lucros multivariada eerdados do programa
CrediAmigo para o Rio de Janeiro. A vantagem dalisen multivariada € permitir
controlar os resultados com base em caracteristidagduais e do negocio. Ou seja,
mede diferencas de lucro, comparando pessoas cone€sos atributos, & excecao de
um. Permite, por exemplo, avaliarmos os difereaalai lucro entre os diferentes postos
do programa CrediAmigo, diferentes momentos, difeises de género, escolaridade,

setor de atividade, entre outros.

O principal resultado do modelo foi em relacdovaligdo temporal do lucro.
Houve uma tendéncia de aumento de lucro da ordel2,d8% entre os dois momentos

de avaliacao do programa, indicando éxito do mesmo.

O modelo também indica que os homens possuem wm ¢ontrolado 31,6%
maior do que o referente as mulheres. Em termoacesp, fixamos o posto do
programa na Zona Sul-Centro como base para compgarar as outras unidades
espaciais. Percebe-se que o lucro no posto dalroéin9,84% menor em comparacao
com o posto da Zona Sul-Centro. Por outro ladajoool no posto de Sdo Gongalo €
34,4% maior do que o refente a zona mais nobraddae carioca. O problema é que
Sao Gongalo possui somente 10 observacgfes, 0 gigevpsar a analise. Os postos da
Zona Norte-Maré e Zona Oeste apresentaram codbsieegativos, indicando menores
lucros em comparacdo com a Zona Sul. No entantgsesoeficientes ndo sao
estatisticamentre diferentes de zero. Em relac&etw de atividade, microempresérios
que trabalham na inddstria apresentam lucro 26,%%rndo que um microempresario

com as mesmas caracteristicas mas que traballearae comércio.

Ao incluir variaveis interativas nas equacOes derd bruto, passamos a
contemplar a influéncia de diferentes atributogsa@bvariagdo do lucro bruto entre os
momentos 1 e 2. Como explicamos anteriormente nestdo, 0S exercicios séo
realizados controlando por certas caracteristiEmpecificamente para os modelos

abaixo, fizemos diversos controles: “posto ZonaGantro”, “sabe ler e escrever mas
nao tem educacao formal”, “sexo feminino” e “tamawlo empreendimento”. Em cada
modelo de interacdo, comparamos microempresarinscevacteristicas iguais exceto a

caracteristica especifica que queremos analisarexmplo, no caso do modelo de

159



interacdo por género, comparamos a variacdo do lrato de microempresarios com
as mesmas caracteristicas exceto que um é do génarono e outro masculino. Um

problema ao rodar o modelo com variaveis interatifita que, ja que a amostra era
pequena, os coeficientes que captam o diferengifdato ficaram estatisticamente nao
diferentes de zero, como pode ser observado olhpado os p valores dos modelos

apresentados abaixo.

2. Choque de Ordem ao de Progresso
“Efeito De Soto”

A UPP é um auténtico experimento para testar éaasdi® Hernan de Soto, entre
outros, sobre como a recuperacdo de direitos daipdade sob o império da lei e da
ordem pode induzir ganhos econdmicos instantanelsaglouros. Infelizmente, ainda
nao tinhamos conseguido medir este “Efeito-UPPfesaleconomia por falta de dados,
uma vez que os microdados do Censo 2010 do IBGHa aifio estdo disponiveis, mas
apenas algumas tabulacdes de populacéo.

O Censo Demografico é a base quantitativa maid pswa a analise social das
favelas, mas a ultima versao disponivel € de 260§ue a esta altura ja sdo aguas
passadas. O desafio aqui é atualiza-lo atravésedguida Nacional de Amostras a
Domicilio, cuja ultima edi¢éo é de 2009; com is#toalizamos no tempo e na tematica,
o trabalho anterior feito em parceria com o IngtitRereira Passos para depois do
tempo e estendemos a metodologia para captar deseézondmicos imediatos da
UPP, que é o nosso foco aqui nesta pesquisa. Assiralizamos em nove anos o
retrato das favelas do Censo 2000 e comecamos agaonalisar os impactos da UPP,

gue sao mais recentes, antes da safra do Cense@dhar disponivel.

Constatamos que moradias iguais em tamanho, qdalidee material de
construcdo, acesso a servigos publicos entre otdrasteristicas observaveis sdo 25%
mais depreciados nas favelas do que no restamidatie. Isto € o que podemos chamar
de efeito-favela sobre o valor dos iméveis (fot&)m primeiro resultado identificado
pela pesquisa na comparacao do pré e pés UPPesgusituacdo comeca a mudar. Os
aluguéis estao subindo 6,8% mais nas favelas qwsfatio, que pode ser visto como
um primeiro resultado sinérgico da intervengcdoetpiganca, que pode ser chamado de
“efeito-UPP” sobre os aluguéis (filme). Nossa éafado é sobre o mercado imobiliario
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em si: 0 “efeito-UPP” supracitado é apenas indicatios “efeitos sinergia” existentes
do choque de seguranca que comega a ser emanaths degsas. Tracamos,
inicialmente, um comparativo entre Rocinha e Alepdém de questdes mais gerais,

como o boom recente do Rio, e depois discutimes;des de politicas.

Rocinha x Alemao

Visdo Geral - O mérito da estratégia acima é diminuir defasagdes
informacBes no momento em que a politica publitizares da sociedade e o debate
social se voltam para as favelas. O defeito destadagem baseada na PNAD é
enxergar as favelas apenas como um bloco monglige@mrando as diferencas na
diferenca asfalto/favela. Da mesma forma que adaio Realengo difere do Leme, a
favela do Batam difere do Chapéu Mangueira em algis do que no nome e na
localizacdo. As UPPs implantadas nestes respechaosos e favelas terdo efeitos

econdmicos totalmente diferenciados tanto nas c@adas como no seu entorno.

O outro instrumento de trabalho, este mais ceatyal, sdo o Censo das Favelas
empreendidos pelo Governo do Estado do Rio de rdanei Alem&o, Manguinhos e
Rocinh&. Estes censos nos permitem enxergar a diferemca favelas nas formas
objetiva e subjetiva, vista pelos olhos de seusadwes e empreendedores, por
conterem um conjunto de perguntas sobre percepgdgsproprios moradores de
diferentes comunidades. Eles permitem fazer mesligéeimpactos ex-ante das UPPs

nos domicilios e nos negadcios, de forma a ajudatasenho das intervencdes.

Deteremos nossa atencdo sobre as favelas do AlenRacinha que sdo as
maiores da cidade, no sentido populacional e sietéblém é claro destes dois

complexos de favelas estarem sendo objeto de hiRBS.

Rocinha e Alemao sao retratadas numa ampla dieeiside dados, pois as
mesmas sédo Regides Administrativas (RAs) da Cidadeando de informagbes
individualizadas de seus territérios. Ha aindatadd Censo das Favelas, que buscou
mapear aspectos objetivos e subjetivos de todapaaudio destas areas. Em particular,

estas pesquisas abordam as percepcoes e avaldgdgmoprios individuos destas

® Paulo Ferraz empreendeu o Censo Domiciliar e Empresarial de Parada de Lucas e Vigdrio Geral, cujo
modelo foi implementado nas demais comunidades pelo Governo do Estado. Combinando a iniciativa
pioneira de Paulo Ferraz com a do Estado temos dados detalhados em cinco comunidades cariocas, a
saber: Alemdo, Manguinhos, Parada de Lucas, Rocinha e Vigario Geral.
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comunidades sobre diversos aspectos qualitativesiae vidas privadas (i.e., trabalho,
moradia, associativismo etc.) e do acesso e qaaidas politicas publicas (educacéao,
saude, servicos de infraestrutura etc.), entreasutesta visdo da populacdo por ela

mesmo é um elemento raro nas pesquisas brasileiras.

Nosso foco substantivo € o contraste da vida paivado acesso ao Estado entre
estas duas comunidades antes das UPPs, olhangegireamente o pés-UPP. Se as
duas favelas estdo na mesma faixa de tamanhoussedis social e econémico sao
completamente diferentes. O Aleméo se alinha ntapedil das favelas da periferia do
Rio por estar em area poés-industrial, economicagnestagnada, enquanto a Rocinha
esta incrustada na area mais rica da cidade eiaasi®@ expansdo rumo a oeste da
cidade. Isto faz com que a Rocinha tenha um merdadrabalho mais pujante, apesar
de -surpreendentemente — estar mais distante dddeqtie o Aleméo e outras favelas
da Zona Norte. Os efeitos colaterais adversos dagubddade aparente a olho nu
também sdo mais claros na Rocinha, que padece idedesxrenca em relagdo as suas
préprias possibilidades junto ao Estado, menorciethdsmo, mas menor precariedade
privada, seja em termos de acesso a trabalho, mndabens de consumo. A excecao
esta no acesso, qualidade e superlotacdo de moraaidocinha, que supera em muito
a do Alemdo. Argumentamos que este € um efeitderalada pujanca econbémica,

combinado a topografia que limita espacos da Racinh

A Rocinha € uma favela diferenciada, ndo sO pelobatdo, mas pela
precariedade causada pela falta de Estado no Wdatalizacéo faz diferenca, ja que
ela estd em uma das regides mais ricas do Riooldgona ndo é emprego, mas acesso
ao Estado. H4 uma decepcao da populacdo em re&lagigectativas que ela tem com
o Estado. A favela, que é a Regido Administrativen @ escolaridade mais baixa da
cidade, ainda tem um baixo associativismo comuaitérprodutivo que precisa ser
reforcado. Por outro lado, o Alem&o era aquela oweior taxa de pobreza, o que é

importante ter em mente na comparagédo. Senéo vejasndetalhes:

Rocinha X Alemao

Idade - Na média, a diferenca etaria entre asfalto e favelde 10 anos de idade. Entre
as grandes favelas, é 28,3 anos na Rocinha e B02re Alem&o. A proporcdo de
Jovensentre 15 e 33 anos na Rocinha (39,8%) é bem supedo Alemao (32,7%).
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As favelas séo lugares de populacdo mais jovemagudo resto da cidade. Portanto:

Rocinha = Joven

| Rocinha Aleméo |
Criancas até 14 ano25,18% 27,16%

| Jovens 39,77% 32,75%
Adultos Nao Jovens 35,01% 40,13%

| Idosos 572%  9,68%
Solteiros 52,37% 49,35%

Moradia: Espaco - 13% das pessoas moram em residéncia com mais adanmilia
contra 3% no Alemdo; Rocinha faz jus a denominatgmica de aglomerado
populacional. No aspecto subjetivo: 50,25% dos dares da Rocinha dizem que tem
espaco suficiente contra 62,4% no AlemaAs casas da Rocinha sdo menores: 34,5%
tém até trés comodos contra 12,34% no Alem&o. @thamais em cima dos critérios,

7,06% tém mais de um banheiro na Rocinha send&®8m@3Alemao.

| Rocinha Alemé&o |

Residéncia com 1 Familia 88,04% 97,47%
| Domicilios com até 3 comodos 34,50% 12,34%
Domicilios com até 4 comodos 67,68% 36,96%

| Domicilios com 1 cdmodo para dormitdri1,60% 35,81%

Forma de ocupacgdo do iméveh. Ha maior precariedade na Rocinha onde 65% dos
imoveis ja foram quitados, contra 80,3% no Alemda.Rocinha 4,95% dos iméveis

tem escritura, contra 12,2% no Alemao.

| Rocinha Alemé&o |
Domicilio préprio Quitado 65,02% 80,27%

| Sem documento de imével24,30%  26,30%
Imovel com escritura 4,95% 12,18%

Servigos PublicosEsgoto —88,9%das pessoas rRocinha estdo conectadas com rede
geral de esgoto, sendo este numero de 94,5% noaAleAinda neste quesito, na
Rocinha 6,75% séo valas a céu aberto versus 1,528teméao;Lixo — 12,17% do Lixo

da Rocinha é coletado diretamente por gari comumitél pela prefeitura, contra 53,1%
no Alem&o. Na Rocinha vigora mais a coleta indiexta cagamba 85,8%, 42,7% no
Alemao. A frequiéncia € pelo menos 3 vezes por semarRocinha em apenas 8,2% da

populacéo, subindo este nimero para 45,6% no AleAgie —Na Rocinha 21,1% das
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pessoas tem acesso a rede geral com ligacdo imesaasas passando este numero

para 71,3% no Alemé&o.

| Rocinha Aleméo |
Rede Geral de Agua com Ligac&o Interna 21,10% 4%4,3

| Rede Geral de Esgoto 88,96% 94,5P%
Vala a Céu aberto 6,75% 1,52%

| Lixo Coletado 12,17% 53,10%
Cacamba de Lixo 85,76% 42,68%

| Lixo Coletado ao menos 3 vezes por sema@20%  45,62%

Comunicacéo - Correio —Na Rocinha 33,9% dos casos o correio chega admsa
moradores. No Alemé&o 43,2%, sendo que apenas 4dd®omoradores ndo tém
endereco para correspondéncia. Na Rocinha, a mé@pados sem endereco de correio é
36,8%. Celular - Em compensacdo, na Rocinha, 64,8% tem, na farapearelho de

telefonia mével, contra 43,1% no Alemao confirmaondoaés privado da Rocinha.

| Rocinha Alemao|
Residéncia tem celular 26,41%14,14%
| O correio chega até a porta da sua ca33,90% 43,42%|

Infraestrutura Publica: Calgamento —Na Rocinha 72,2% das pessoas tem calgamento
pelo menos parcial em frente as suas casas, @3\3& no AlemaoCaminho para
casa -Acesso a moradia por rua de pedestre ou de qaorazais (ndo muito ingremes
ou becos) atinge 24,4% contra 65,7% no Alemdao. ssipdidade de ir e vir € um
componente fundamental da qualidade habitaciohaminagé&o na rua de casa -O
acesso a energia elétrica é praticamente universambas as comunidades (99,37%
na Rocinha contra 99,71 % no Alemao). Na Rocinba/5P6 das pessoas moram em
ruas nao iluminadas contra 8,75% no Aleméo. O asmpee chama atencéo é que, na
Rocinha, 54,7% dessa iluminacdo é de oferta pydeado 67,2% no Aleméo. Ja na
Rocinha h& um viés privado 29,6% dos casos a ilagdim na rua € privada contra
23,6% no Alemao.

| Rocinha Alemé&o|
Calcamento pelo menos parcial em frente da ca&819% 83,34%
| lluminag&o Publica em frente da casa 54,71%7,62%|
lluminacao Privada em frente da casa 29,5623,63%
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| Eletricidade nas casas 99,37989,71%)|

Politicas Publicas Diversas: Bolsa Familia Na Rocinha 5,61% das pessoas sao
beneficiarios do Bolsa Familia contra 12,66% non#ée; Saude -Na Rocinha 54,3%
das criangcas estdo com os cartdes de vacinacdodde &s criancas em dia contra
63,1% no Aleméo;Seguranca Publica Na Rocinha 18,41% dos entrevistados da
Rocinha avaliam a qualidade da seguranca publicenemmos boa contra 24,1%. Se
subirmos o nivel para aqueles que consideram @&iseguranca as estatisticas sobem
para 1,22% e 5,32%, respectivamente.

| Rocinha Aleméo |
A familia recebe bolsa familia 5,61% 12,66%
| Os cartdes de vacinagdo de todas as criancasesstdim 54,30% 63,51%

Educacdo — Dicotomia publico / privada 13,02% das criancas abaixo de 14 anos
estdo nas escolas privadas contra 12,4% no AleNi&et Publico -Na Rocinha 79,9%
das criancas abaixo de 14 anos que estdo em egquaidisas estdo em escolas

municipais contra 77,1% no Alemao;

Qualidade - Na escala de cinco pontos 15,18% das criancascmiatta na escola a
avaliam como ruim contra 13,13% no Alemao. No adsama segunda crianga nesta
faixa etaria, o diferencial Rocinha/Alem&o é ainahaior: 17,1% contra 11,7%

respectivamente.

| Rocinha Alemé&o |
Com criancas até 14 anos em Escolas Privad802% 12,45%
| Avaliagdo Ruim da Escola 0,15% 0,136

Associativismo —A existénciade organizacdo social na comunidade é percebida po
56,1% dos moradores da Rocinha contra 69,5% no d@&de@participacdo de alguém
da familia em organizacéo social (entre os queepero a existéncia na comunidade) é

de 5,83% nos moradores da Rocinha contra 12,03%Alamé&o; a atuacao da
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organizacao social € percebida como pelo meno®iilta 0s que atuam na mesma por

56,6% dos moradores da Rocinha contra 71,3% noddem

Rocinh  Alema
a 0
Existe alguma associac¢éo, org. social ou entidadetya na 69,46
. 56,05%
comunidade %
Alguém da familia participa desta entidade %83 1%/’003
Entidade Atuante 56,65% 7%/’030
,:é%légrrriwona familia com interesse em fazer trabathiontario ou 1.74% 2.14%

Trabalho - Segundo seus moradores, as oportunidades de trabaknda sdo muito

superiores na Rocinha do que do Aleméo: 27,8% dasopas na Rocinha dizem que
estas oportunidades sao pelo menos boas, con®& &b Alemao. Nosso trabalho
prévio, baseado no Censo 2000, ja mostrava taxaculgacdo mais alta na Rocinha,

informalidade e renda em relacdo a outras graraetals cariocas.

Como resultado da forga econdmica privada, ha bemosmdonas de casa na
Rocinha 7,1% e 11,22% no Aleméao. O distanciameat&stado da Rocinha é captado
pela menor presenca de funcionarios publicos (0,48%ocinha e 0,42% no Alem&o).
Ha mais empregados privados na Rocinha, 37%, donguélemado 27,8%, em
particular entre estes empregados formais (31%ocamRa e 20,4% no Alemao. Apesar
do viés ao emprego com carteira, 0 maior viés édaecdo ao trabalho. Como

consequéncia, ha mais empreendedores na Rocirnt? #0, que no Aleméao 8,5%.

| Rocinha Aleméo |
Pequeno empresario 10,09% 8,50%

| Empregados Privados 36,95% 27,75%
Trabalhou na Prépria Comunidades - ult. 30 digg55%  8,22%

Arrazoado de Percepcdes dos Moradores:

| Rocinha  Alemdo |
Abastecimento de agua
| Pelo menos Bom 53,37% 58,32% |
Otimo 6,52% 9,80%
| O escoamento do esgoto |
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Pelo menos Bom 33,48% 54,67%
| Otimo 2,30% 581% |
O recolhimento/tratamento dado ao lixo
| Pelo menos Bom 27,91% 60,00% |
Otimo 1,86% 8,60%
O calcamento/pavimentacdo em frente a sua
casa
Pelo menos Bom 24,76% 36,52%
| Otimo 1,03% 3,30% |
O escoamento de agua de chuva
| Pelo menos Bom 29,37% 45,32% |
Otimo 1,70% 5,36%
| Fornecimento de energia elétrica |
Pelo menos Bom 57,07% 58,76%
| Otimo 4,62% 8,33% |
Seguranca publica
Pelo menos Bom 18,41% 24,06% |
Otimo 1,22% 5,32%
| Seguranca em relagdo a incéndios |
Pelo menos Bom 19,86% 18,71%
| Otimo 0,76% 1,57% |
Seguranca em relacéo a
deslizamento/desabamento/desmoronamento
| Pelo menos Bom 27,85% 19,75% |
Otimo 1,07% 1,78%
| Oportunidades de trabalho e renda |
Pelo menos Bom 27,82% 8,19%
| Otimo 1,88% 0,74% |

Panorama das Comunidades de Baixa Renda

O Panorama das Comunidades de Baixa Renda foid@geln com base ng
Censo das Comunidades de Baixa Renda empreenda&peerno do Estado do R
de Janeiro. Com informacOes diversas sobre aspeatiftivos e subjetivos da
principais comunidades de baixa-renda cariocasfasnacoes podem ser consultag
através deste dispositivo amigavel, mediante crentms especificos e conforn
interesse do usuario. As analises podem ser camesrupara diferentes grup
populacionais com informacfes individuais e donaic#ls, permitindo enxergar
semelhangas, assim como apontar as particularidizdesda localidade.
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Panorama das Comunidades de Baixa Renda Cariocas

Anslise: Contexto: Varidvel:

[EIFIERED ~ Nao aplicavel -~ Populago total -

| GerarTabelas | | Limparselegio | | Selecionar todas

Caracteristicas Individuais

[7] Populagio total [ Sexo Posicio na familia
| Estada conjugal [] Oeupagso Renda bruta do trabalho ou aposentadoria
| Nosditimos 30 dias trabalhou [ | Outras fontes de renda Freqiienta escola

Grau de ensino. | Ultima série concluida Chefe

| Temalguém que deseja abrir seu préprio negécio ] Alguém na familia desenvolve algum tips de praduts ou servica fade

oué estd =
e = | Alguém na familia trabatha < ests procuranda um emprege melhor &m em idade escolar (4 2 14 anos) que nio ests matriculada
| Tem alguém que parou de estudar & deseja continuar seus estudos [] Tem alguém precisando de curso profissionalizante nos que frequentam algum projeto de esporte,

‘amilia tem interesse de fazer algum tipo de trabalha
u solidario

| Existem mulheres gravidas ne domicilio Existem mulheres amamentando no domicilio

Alguém na familia & portador de necessidades especiais | Cego Problema de visso

http://www.fgv.br/ibrecps/COMU/panorama/index.htm

Microcrédito - Apresentamos modelo estimado a partir dos Censos
Empresariais realizados nas tres comunidades doseAf@ os principais determinantes
do acesso a microcrédito. Este modelo foi rodada dados antes da pacificacdo do
Aleméo e da Rocinha. O modelo sugere que o Acass@rocrédito € superior na
Rocinha (chances 118% maiores que aqueles que Mdwoguengquanto ndo existe
diferenca estatisticamente significativa entre Alere  Manguinhos. Incidentalmente a

Rocinha é o berco do microcrédito no Rio de janairavés do VivaCred ja em 1997.

Negocios que sao realizados em locais fora ddewmsia tiveram maior acesso a
microcrédito (chances 101% maiores que aguelegaplzam na propria residéncia).
Isto demonstra a maior profissionalizacdo da aidéd econbmica exercida. Ja a
atividade de natureza comercial implica maior fdade de utilizacdo do microcrédito
(chances % maiores que aqueles que ) pela maibddéae de financiamento do capital

de giro.

Finalmente, a existencia de sécios potencializeesso a microcredito (chances
50% maiores que aqueles que ndo tem socios). Aafmagao do negdcio potencializa
bastante 0 acesso a crédito. Ambas as variavewrrdet da maior capcidade de

negocios formais e com socios d eoferecer garaabiasicrocredito.

Licbes - A pesquisa se debruca sobre as diferencas existentee 0s complexos de
favelas da Rocinha e do Alem&o. A nossa interpfietapbre as duas maiores favelas
cariocas versa sobre quatro aspectos. Em primegar,l as condicbes de trabalho na

Rocinha séo claramente superiores as do Aleméaa Baopografia local e sua posicao
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privilegiada em relacdo a area ja estabelecida cooaoe aquela em expansédo da
cidade, temos uma precariedade habitacional maoRaocinha, que é o segundo
aspecto a ser ressaltado, traduzida em maior apga® de pessoas e familias em
lugares menores e mais precarios. O que nos lexa@eira parte do tripé comparativo
que é a menor presenca do Estado sob as suasadiversentes na Rocinha. Primeiro,
com pior oferta de quase todos os servigcos publi@sRocinha, inclusive os de
infraestrutura urbana, que precariza as condic@emaradia. Apesar do dinamismo
econdmico a Rocinha € a regido administrativa dada com escolaridade mais baixa
seja na populacdo em geral, seja na populacédo dewupque reflete a caréncia histérica
de politicas publicas e de imigracdo de areas dmmmescolaridade. A pujanga privada
e a precariedade de politica publica constituirag@xo da Rocinha. Isto nos leva a um
quarto aspecto que é a baixa esperanca relatigawdemoradores (pré-UPP) frente as
possibilidades da politica publica seja ofertadagp&és niveis de governo, seja aquela

ofertada por Organiza¢cbes Nao Governamentais.

Rocinha = Rio™ - A pesquisa identifica algumas equacdes basicasalzomia
das favelas: i) A Rocinha é, em diversos aspeotas/erso do Rio (Rocinha = Rid):
a) O Rio é nordestinamente informal. A Rocinha apds ser a favela mais nordestina
do Rio, é fordista formal. Isto é, empregos comeda S840 mais importantes na
Rocinha; b) O Rio é capital de alta escolaridadgujata das 27 capitais) ja a Rocinha
apresenta a menor escolaridade de todas as 34segininistrativas da cidade. c) O
Rio € velho e a Rocinha € uma favela jovem. Engonente como as favelas séo

jovens, logo Rocinha = Jovérntre outras diferencas.

Efeito Olimpico - Desde o anuncio do Rio como sede das Olimpiad29 &,
observamos taxas de crescimento pelo menos duas seperiores ao do conjunto das
seis principais metropoles brasileiras. A reducdalesigualdade permanece como um
desafio. A expanséo do Bolsa Familia por forca>gmesdo do Bolsa Familia, agora
sob a égide do Brasil Sem Miséria federal, adidona implantacdo de programas
municipal e estadual, como o Cartdo Familia Caricao Renda Melhor,
respectivamente, irdo transformar a coberturawidgade dos programas percebidos; o
mesmo acontece na area de salude e na area dedaducagopria instalacdo das UPPs
nas duas maiores favelas do Rio contribui parandradodade do crescimento e para a
reducao da desigualdade na cidade.
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Efeito-Favela - Apesar de iguais em tamanho, numeros de banhéiposde
construcdo etc, imoveis sdo 25% mais desvalorizadesfavelas do que no resto da
cidade.

Efeito-UPP - A comparacdo do valor dos aluguéis cariocas anteéspois da
implantacdo das UPPs demonstra que os iméveisada®s$ se valorizaram 7% mais no

periodo.

Choque de Progresso Nosso norte é entender as condigbes necessargs e a
suficientes para que a melhora na seguranca prodalteoras econémicas na vida dos
moradores destas comunidades, do seu entorno prapagara a cidade. Em outras
palavras, buscamos ajudar a responder algumasmpasgoasicas: Se o mote pré-UPP
era “ilegal e dai?”, o p6s-UPP parece ser “legai?. Ou ainda, como o choque de

ordem desemboca no choque de progresso?

UPP? - De maneira geral, procuramos entender como agdedasinérgicas
entre a seguranga e a economia na formacéo dedieepropriedade e como isso pode
ser potencializado, seja através do “choque dedliwatdo” acompanhado de um menu
de politicas de apoio aos pequenos negocios peammipelo Sebrae-Rio, seja pela
oferta de microcrédito de qualidade como aquelectpegia aos morros do Rio atraves
da associacdo entre o Crediamigo e do VivaCredsa@xjuacdo béasica € a da
potencializacdo dos efeitos das UPPs, onde a icdido € maior que a soma das
partes, mas onde basta que um seja zero para doefeito seja zerado. A formula

para se chegar ao quadrado da UPPRP2 = UPP * Upgrades Produtivos Populares.

De maneira geral, realizamos um diagndstico sobreoadicfes de vida e de
trabalho nas comunidades do Alemdo e da Rocinhartér plos Censos do PAC
realizados pelo Governo do estado do Rio de jandiosso objetivo € subsidiar as
operacdes de microcrédito vis a vis outras pofitida apoio microempresarial nestas
areas a luz de possiveis interagfes entre a inggi@ntdas UPPs e a operacdo do
Crediamigo nestas comunidades. Estas liches spogBymuteis para localidades
nordestinas onde comecam a adotar novas politieaseguranca publica, como a

propria implantacdo do modelo de UPPs em Salvador.
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3. Antecedentes

As favelas distinguem-se como &reas de habitacocapas, sem presenca do
Estado e falta de regularizacdo fundiaria. Tai®ragrados originam-se normalmente
em grandes centros urbanos e tém, por tradicAdgadlor camadas pobres e
marginalizadas da sociedade. A situacdo precariandeadia, combinada com a
insalubridade, a auséncia de servi¢cos sociaisdssi@ superlotagcdo acabam por criar
um ambiente social extremamente degradado. Comtigebastasse, esse ambiente
ainda é fortemente caracterizado pela presencarde organizado e trafico de drogas;
a dificuldade de acesso dentro das favelas, beno eoauséncia do setor publico e de

seguranca, criam um ambiente perfeito para a prafifio dessas atividades ilegais.

No Rio de Janeiro, que é o foco de nosso trabakhavelas e complexos estéo
presentes em diversos pontos da cidade e espectalp@ximos a areas urbanas mais
aquecidas economicamente. A cidade do Rio de dadedstereotipada como Cidade

Partida, dividida entre o morro e o asfalto.

O Rio de Janeiro é a segunda poténcia econémiqeido perdendo para Sao
Paulo. Dado seu historico e importancia para ordedemento do pais, ndo podemos
caracterizar o Rio como uma cidade pobre ou iregiey Entretanto, sua importancia e
relacdo com o Estado vém sendo diminuida com @pédss anos, dando espago para o
crescimento do setor informal e da violéncia. Oogoiocupante € a informalidade e a
violéncia no Rio de Janeiro? Qual o papel dela mestdio do empobrecimento da

populacdo, em especial da populacdo moradora dels$®

No Censo 2000, 50% dos diferenciais de renda ptacdas 5 maiores Regides
Administrativas de baixa renda do Rio de Janeiscawis 0s bairros de renda mais alta
foram explicadas pala variavel favela, controlamdwo outras variaveis observaveis
como educacéo, sexo, idade e raca. Os resultadicariam a existéncia de um viés de

renda contra o favelado.

O pobre favelado € pobre de recursos nao porquecteme de rigueza é baixo,
mas sim porque ele € morto, sem valor de mercadatributo ilegal dos bens desse
pobre impede que o mesmo tenha acesso a mercapsdd o livro de De Soto, O
Mistério do Capital, em 1976, mais de dois tercas "ovas moradias construidas no
Brasil visavam aluguel. Em 2007, apenas 3% dasshomastrucdes foram oficialmente
registrada como moradias de aluguel. Para ondest® mercado? A informalidade e a
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violéncia acabam por gerar uma economia subterrameaexcelente exemplo desse
tipo de estrutura pode ser observado nas favelasgdades metrépoles, como a
Rocinha no Rio de Janeiro. H4 uma perda de capitalutivo em um dos pontos mais
nobres da cidade. Ja favelas mais distantes dooceabnémico da cidade, como o

Aleméao, padecem de outra natureza de problemas.

O que tem sido feito para impedir a expansdo dester e até mesmo
regularizi-lo? Primeiramente, € preciso retirafagelas do dominio dos criminosos e
entdo aproxima-las do Estado, garantindo em prariegar a seguranca da populacéao,
para que seja possivel conceder-lhes assisténbieag@ reconhecimento dos direitos
de propriedade. A populacdo carioca, em geral, éampercebeu esse abandono do
Estado para com a cidade do Rio de Janeiro, e petia com as favelas da cidade,
publicando sua revolta na série do jornal O Glamitulada “llegal, e dai?”. Tamanha
agitacao parece ter sido ouvida pelo prefeito,rggelveu colocar ordem, propriamente
dita, nas ruas, praias e favelas do municipioyé@sraa instituicdo do programa Choque
de Ordem, a partir de 2009, que parece estar rardo® cidadao nas ruas e trazendo
maior seguranca as favelas ja ocupadas pela pdfigiaelacdo a essa ultima, o projeto
batizado de UPP (Unidade de Policia Pacificadata), muito o qué falar e recebeu
forte apoio da midia e da sociedade. A idéia é Isisppecuperar para o Estado, os
territérios ocupados pelas fac¢bes de traficaraedavelas.

Perguntas - Alguns podem argumentar que o combate a violéncia e
informalidade, em si, ndo gera oportunidades, mailiza a realizacdo de

oportunidades ja existentes, podendo assim immasia produtividade da economia.

O Censo 2000 aplicado ao Rio, pela sua data euahageografica dos dados,
permite um dos melhores angulos para tracar unwgriafia estatistica das favelas
cariocas, mas que a esta altura ja sdo aguas pas€adesafio colocado em Neri (2009
e 2010) pela presente foi atualizi-lo trabalhandm ®s microdados da Pesquisa
Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD) abertarg aglomerados subnormais
como aproximacdo das comunidades de baixa renda demais comunidades do
municipio do Rio de Janeiro. A pergunta feita redisridas pesquisas foi “até que ponto
a cidade partida estava se integrando?”. Olham@sv@aias dimensdes das condi¢cbes
de vida pobreza, trabalho, educacéo, salude, aaesmwicos publicos, habitacdo entre
outros usando uma andlise de diferenca em diferemgadados de 1996 até 2008. O

objetivo do presente estudo € usar dados maistescpara testar o impacto das UPPs
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sobre variaveis econdmicas mais sensiveis a quéstéoeito de propriedade. A nossa
aposta é que a volta da segurangca em algumas dgvetke fazer com que o capital
morto dos pobres, na acep¢cdo de Hernan De Sotbegada. Tratamos de variaveis
diversas como valor do aluguel, acesso a crédibbiifario e variaveis relacionadas ao

funcionamento de pequenos negécios como lucroartamdos negdcibs

7 Captado pelo nimero de empregados e pela propria passagem da situagdo de conta-propria para de
empregador como em Neri (1998). A desvantagem é o menor tamanho da amostra, pois estudamos
impactos sobre segmentos especifico.
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4. Demografia das Grandes Favelas:

Focamos inicialmente em algumas diferencas demogsafjlue sdo importantes
componentes tanto de aspectos trabalhistas conreldgées com as politicas publicas:

Rocinha: A Favela Jovem (ou Rocinha = Jovefj

Idade: HA marcada diferenca de estrutura etaria entrét@sfdavelas, em geral. Na
média a diferenca € em torno de 10 anos de idade.

Estrutura Etaria da Populacdo - Média Mével de 5 Aies — 2007 e 2008
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N&o ha uma diferenca muito grande de idade méda @enso das Favelas
entre as grandes favelas: Rocinha (28,3 anos), #dg30,2 anos) e Manguinhos (27,1

anos).

Olhando para as diferencas entre as favelas, coapas quei) Jovens- a
participacdo de pessoas entre 15 e 33 anos nahRo(®9,8%) bem superior a do
Aleméo (32,7%). Em contrapartida a participacdatned de populagcdo dos demais
grupos etarios € menor na Rocinhiq:Adultos N&o Jovens- a participacdo de pessoas
acima de 33 anos é 35% na Rocinha e 40,1% no&lef®e isolarmos aqueles da
terceira idade temos 5,72% na Rocinha e 9,68% mopl&xo do Alemé&o. iiiCriangas
menores de 14 anos idade: 25,2 % na Rocinha e @7nb6Alemédo. Ou seja, 0 Viés
pré-Jovem na Rocinha se deve mais a diferenca I ioede e idosos do que nas

criangas.
Estrutura Etaria da Populag¢édo nas Grandes FavelasMédia Mével de 5 Anos

Idade

2,5

X ~—\
@——J“'—\\ -

emm==Rocinha === Complexodo Alemao Manguinhos

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Censo das Favelas
As favelas séo lugares de populacdo mais jovemagudo resto da cidade.
Portanto, designar uma favela de favela jovem ¥aeleo quadrado esta caracteristica.

Ou seja, em termos das equaces de politicas péiftiocinha = Joveni

Na Rocinha ha uma razdo de sexos um pouco maiaulimasgis a vis outras

favelas: 51,49% de Homens contra 52,14% no Alemao.

Vérias sao as consequéncias esperadas destauiliStniletaria peculiar da Rocinha,

por exemplo:
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)

ii)

Casamentos -Do ponto de vista conjugal - Ha mais solteirog (&2,4%)

gue no Aleméo (49,4%) e menos viuvos (as) (2,37%rao4,11%), por

exemplo.
Estado conjugal
Complexo
Rocinha do
Alemao
CASADO / AMIGADO 38,08 39,17
NAO INFORMOU 5,09 4,64
SEPARADO / DIVORCIADO /
DESQUITADO 2,09 2,13
SOLTEIRO 52,37 49,35
VIUVO 2,37 4,11

Filhos — No aspecto reprodutivo como fruto de combinagéo ude
populacdo ligeiramente feminina, mas composta desgas bem mais
jovens, temos que, entre mulheres no auge de ada réprodutiva (18 a 33
anos), ha mais gravidas na Rocinha, 0,54%, cop@®no Alemao, assim
como mais mulheres amamentando 1,05% na Rocinhac6r®5% no

Alemé&o. Ha um problema de gravidez precoce analisad nossa pesquisa

prévia.
Complexo
Categoria Rocinha do
Aleméo
mulheres gravidas no domicilio 0,54 0,46
mulheres amamentando no 1,05 0.95

domicilio

Deficiéncia - A Rocinha apresenta, pelo Censo 2000, a menoempgasde
pessoas com deficiéncia entre todas as Regidesnisgirativas cariocas pela
combinacdo de dois fatores: juventude e baixa Wikdsde dada a
topografia local. No Censo das favelas ha menaeatade da proporcéo de
pessoas com necessidades especiais na populag@ocioia (0,62%) do
gue no Aleméao (1,32%). Quando abrimos os tiposaesgde deficiéncia,
temos: a) Menos pessoas com problemas de visa8%0ra Rocinha e
0,28% no Alemé&o), sendo a propor¢cao de cegos Or@B®ocinha e 0,04%
no Alemao. b) Menos pessoas com problemas de au@g@% na Rocinha

e 0,04% no Alemao), sendo a propor¢cédo de surdo¥dja Rocinha e
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0,08% no Alemao. c) Menos pessoas com problemaalde (0,04% na
Rocinha e 0,05% no Alemé&o), sendo a proporcdo ddosmi®,01% na
Rocinha e 0,02% no Alemé&o. d) Menos pessoas conossifilidade de
locomocéo (0,08 % na Rocinha e 0,12 % no Alem&o)ls a proporcao de
paraliticos 0,03% na Rocinha e 0,06% no Aleméao eadeirantes 0,01% na
Rocinha e 0,02% no Alemé&o, o que reflete probled@snobilidade. e)
Menos pessoas com problemas mentais (0,13% na HRRo&n0,27% no
Aleméo), sendo a proporcdo de mudos 0,01% na Raoni®,02% no
Alemé&o) finalmente menos pessoas com outras defiei€ (0,16% na

Rocinha e 0,43% no Aleméao).

Alguém na familia é portador de necessidades especi

Complexo
Categoria Rocinha do
Aleméao
SIM 0,62 1,32
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5 . Rocinha X Alemao

A nossa interpretacdo sobre as duas maiores fas@i@eas, versa sobre quatro
aspectos. Em primeiro lugar, as condicdes de tiababh Rocinha s&do claramente
superiores as do Alemao. Dada a topografia losaiaeposicao privilegiada em relacao
a area ja estabelecida como rica e aquela em &pata cidade, temos uma
precariedade habitacional maior na Rocinha, queségando aspecto a ser ressaltado,
traduzida em maior aglomeracdo de pessoas e fangiiia lugares menores e mais
precarios. O que nos leva a terceira parte do tgpéparativo que é a menor presenca
do Estado sob as suas diversas vertentes na RoPEirimeiro com pior oferta de quase
todos o0s servicos publicos na Rocinha inclusivedesinfraestrutura urbana, que
precariza as condi¢cbes de moradia. Apesar do dnamecondmico a Rocinha é a
regido administrativa da cidade com escolaridades fpaixa seja na populacdo em
geral, seja na populacdo ocupada o que refleteéaaa historica de politicas publicas
e de imigracdo de areas de menor escolaridadejalhgauprivada e a precariedade de
politica publica constitui o paradoxo da Rocinls#o Ihos leva a um quarto aspecto que
€ a baixa esperanca relativa de seus moradore®) B¢ frente as possibilidades da
politica publica, seja a ofertada pelos trés nideiggoverno, seja aquela ofertada por
Organizagbes Nao Governamentd®r outro lado, o Alemao era aquela com maior
taxa de pobreza, o que é importante ter em mentemaaracacEstruturamos a nossa

analise de dados sobre estas quatro vertentes:

Trabalho

Para além de sua atualidade, talvez a principgdhgam do Censo das Favelas
seja perguntar diretamente a populacdo destas cdad@s suas percepcdes sobre
diferentes temas. Perguntas sobre diferentes aspg&tvida privada e acesso em cinco

niveis: péssima, ruim, regular, boa e 6tima.

Primeiro e mais importante, segundo os moradorepa@adunidades de trabalho
e renda sdo muito superiores na visdo dos moraderétocinha do que do Alemao:
27,8% das pessoas na Rocinha dizem que estas mipadeas sdo pelo menos boas
contra 8,19% no Alemao. Ou seja, mais de 300% md&erelevarmos a exigéncia para
percepcdo de 6timo, temos 1,88% na Rocinha e On@l%lemao. Este dado geral de
melhor desempenho relativo se reflete em diferefadss.
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Por exemplo: Olhando para as fontes de renda @8bba privadas alternativas as do
trabalho. Apesar das oportunidades trabalhistasepmlas pela populacdo serem

60,59% nao tem nenhuma fonte extra de renda naRaci

Avaliacao das Oportunidades de Trabalho e Renda
% pelo Menos Bom % Otimo

27,82

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ

Nosso trabalho prévio baseado no Censo 2000 jaramastaxa de ocupacao
mais alta na Rocinha, informalidade e renda emcdielaa outras grandes favelas

cariocas em relacdo ao conjunto de aglomerado®subis.

Voltando a aspectos objetivos baseados no Cendéadatas. Do ponto de vista
de posi¢cédo na ocupacdo ou na desocupacao vistanda &mpla pelas lentes deste novo
Censo das Favelas: ha menos aposentados e petasiarasRocinha (4,31%) que no
Aleméo (9,12%), e menos doentes ou invalidos (0,38%a Rocinha e 0,65% no
Alemdo — vide Box abaixo). Ha também nesta catagom pouco menos criangas
(8,25% contra 8,62%) e Estudantes (23,5% na Rocohtia 24,76% no Alemao).

Como resultado da forca econdmica privada (e uncg@ela razdo dos sexos)
h& bem menos donas de casa na Rocinha 7,1% e 1fh@2%mao. O distanciamento
do Estado da Rocinha é captado pela menor presenfiancionarios publicos (0,16%
na Rocinha e 0,42% no Alemao). Ha mais empregadeadpes na Rocinha 37% do
que no Aleméo 27,8%, em particular entre estes egapios formais (31% na Rocinha
e 20,4% no Alemdao). A proximidade com a area resiaé dinamica da cidade baixa o
custo de transporte (tempo incluso) de patrbes megados. De acordo com o Censo
2000, 40% das mulheres ocupadas na Rocinha eranregadas domésticas.

Argumentamos que a Rocinha tem, pela sua locabizaga viés fordista formal.
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Apesar do viés ao emprego com carteira, 0 mai@ &iém direcédo ao trabalho.
Como conseqliéncia ha mais empreendedores na Rdnh® do que no Alemao
8,5%. Este ponto merece destaque dada a nossaupagéo e a do Sebrae Rio em
apoiar 0s pequenos negocios nestas comunidadpsopre riqueza dos questionarios
aplicadas. Abrindo os nano negdécios nas auto-deramdés escolhidas em ordem
decrescente de importancia: i) Autbnomo ou Bic@{% na Rocinha e 5,81% no
Alemdo); ); ii) Conta Propria informal (1,81% nadthha e 2,17% no Alemao); iii)
Conta Propria Formal (0,41% na Rocinha e 0,44% leon&o; iv) Empresario (0,1%
na Rocinha e 0,08% no Alemao).

Ocupacéao
Complexo
Categoria Rocinha do
Aleméo
APOSENT/PENSIO 4,31 9,12
AUTONOMO/BICO 7,77 5,81
C PROPRIA FORM 0,41 0,44
C PROPRIA INFO 1,81 2,17
CRIANCA 8,25 8,62
DESEMPREGADO 7,72 7,08
DOENTE/INVALID 0,38 0,65
DONA DE CASA 7,1 11,22
EMP C/CARTEIRA 30,95 20,43
EMP S/CARTEIRA 6 7,32
EMPRESARIO 0,1 0,08
ESTUDANTE 23,5 24,76
FUNC PUBLICO 0,16 0,42

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ

O local onde estas atividades sdo exercidas é 9rEbpsopria comunidade da

Rocinha.
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Local de Trabalho nos Ultimos 30 Dias

% na Propria Comunidade

9,55

8,22

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrades / Gov. Estado RJ

Moradia

A parte domiciliar do Censo das Favelas € partimgate rica no que se refere
as condicdes objetivas e subjetivas de moradias®taas elas informam condicdes

piores de habitacdo na Rocinha em relacdo ao CamgteAleméo, sendo vejamos:

)] Espaco -13% das pessoas moram em residéncia com maisadamilia
contra 3% no Alem&o. b. No Aleméo onde também 3&&6casas isoladas
mais do que o dobro da Rocinha que faz jus a devam@o técnica de
aglomerado populacional; c. No aspecto subjeti®2®% dos moradores da
Rocinha dizem que tem espacgo suficiente contra%2x Aleméo; d.
Vizinhos barulhentos séo percebidos por 28,7% dagua Rocinha contra
13,6% no Aleméo; e. Vandalismo é outra dificuldatkrivada da alta
densidade demografica em particular de jovens:98,4d Rocinha e 6,97%

no Alemao
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NUmero de Familias na Residéncia
% Com 1 Familia

97,47%

88,04%

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasr@tades / Gov. Estado RJ

Tipo de Domicilio
% Casa Isolada

35,97%

20,84%

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ

% Domicilio com Espaco Suficiente

62,41%

50,25%

Rocinha Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ
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i) Tamanho das Residéncias a. As casas da Rocinha sdo menores: 34,5%
tém até trés comodos contra 12,34% no Alemao. 6% 1em apenas até
um dormitério contra 35,8% no Alem&o. c. Olhandoistem cima dos
critérios 7,06% tem mais de um banheiro na Rociséado 8,63% no
Alemao.

Comodos Existentes no Domicilio
% Até 3 coOmodos % Até 4 cOmodos

34,50% 67,68%

12,34%
36,96%

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Ceas@€dmunidades / Gov. Estaft]

i) Forma de ocupacao do iméveh. Ha maior precariedade na Rocinha onde
65% dos imdveis ja foram quitados contra 80,3% tem@o. Na Rocinha
4,95% dos imQveis tem escritura contra 12,2% nondle

O Domicilio é:
% Domicilio Préprio Quitado

80,27%

65,02%

Rocinha Complexo do Alemédo

Fonte:CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ
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Situacdo do Documento do Imovel:

%Nenhum documento de imvel % Escritura Valida

26,30%

12,18%

24,30% 4,95%

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Aleméo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasrtades / Gov. Estado RJ

Risco habitacional é a excecéo: na Rocinha ha menes. 6% na Rocinha
percebem risco de deslizamento em suas casas &dnf¥ do Alemaob.
Rachaduras: 15,6%na Rocinha e 35,2% no Alemao. c. Risco de Inundacao
5,96% na Rocinha e 7,44% no Alemah Fundacdes da casa Umidas
22,4 na Rocinha e 40,2% no Alemae. Casa umida% na Rocinha e %
no Alemao. f. Existéncia de goteiras: 14,4% na Rocinha dizem tque
goteiras contra 35,3% do Alemag. Salubridade - a. Residéncias da
Rocinha apresentam pior ventilagdo: 42,2% na Racidizem que tem
pouca ventilacdo contra 29,8% do Alemé&o. b. lluigéicanatural: 41,9% na
Rocinha dizem que tem pouca iluminag&o contra 2%d%lemé&o.
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% Domicilio Sem Rachaduras

84,40%

64,75%

Rocinha Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os micro dados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

% Domicilio com Boa Ventilacao

70,90%

58,06%

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

Em suma, seja nas condi¢cOes objetivas sejam naspgéles dos moradores
sobre suas condicoes de habitacdo: apesar da meais ha maior precariedade na
Rocinha. A excecao séo indicadores de Risco haitaic(deslizamentos, inundacgdes,
rachaduras que sdo piores no Alemao, ao passmdase &s categorias de tamanho, de
adensamento populacional, de forma de ocupacadandeel e de salubridade sé&o
melhores na Rocinha.
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Avaliagao da Seguranca em Relacao a Deslizamensdtdamento/desmoronamento

% pelo menos bom

Orimo

27,85

1,78

19,75

Rocinha

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

Complexo do Alemdo

Finalizamos olhando o eixo de moradia analisands aunterface com servi¢os
de infraestrutura publicos. Que seriam num cenbich® uma primeira categoria ligada

as acoes do Estado.

Servicos Publicos:

)] Esgoto —88,9%das pessoas mocinha estdo conectadas com rede geral de
esgoto, sendo este numero de 94,5% no Alemao. Aiedte quesito na
Rocinha 6,75% séo valas a céu aberto versus 1,528teméo;

Escoamento/Esgotamento do Banheiro ou Sanitario

% Rede Geral de Esgoto % Vala a @l#arto

94,52%

6,75%

88,96%

1,52%

Rocinha Complexo do Alemao Rocinha Complexodo Alem&o

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ
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Avaliacao do Esgoto

% pelo Menos Bom

% Otimo

54,67

33,48

Rocinha Complexodo Alemdo

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

i)

Lixo — 12,17% do Lixo da Rocinha é coletado diretamerte gari

comunitario ou servico da prefeitura contra 53,18Atemao. Na Rocinha

vigora mais a coleta indireta em cacamba 85,8%raatt,7% no Alemao.

A freqUéncia € pelo menos 3 vezes por semana nalRoem apenas 8,2%

da populagéo, subindo este numero para 45,6% nmasle

Lixo Domiciliar

% Lixo Coletado Diretamente

% Cacamba de Lixo

53,10%

12,17%

Rocinha Complexo do Alemdo

85,76%

42,68%

Rocinha Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

Frequéncia da Coleta de Lixo

% Lixo Coletado ao menos 3 vezes por semana

8,20%

Rocinha

45,62%

Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ
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Avaliacao do Recolhimento / Tratamento dado ao Lixo

% pelo Menos Bom % Otimo
60,00 860
27,91 1,86
Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

1)) Agua —Na Rocinha 21,1% das pessoas tem acesso a redegerligacio

interna nas casas passando este nimero para 74 8mao.

Abastecimento de Agua desse Domicilio Provém de
% Rede Geral com Ligacé&o Interna

71,34%

21,10%

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

Avaliacao do Abastecimento de Agga
% pelo Menos Bom % Otimo

58,32

53,37

Rocinha Complexodo Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ

189



V) Correio — Na Rocinha 33,9% dos casos o correio chega a dasa
moradores. No Alem&o o indice sobe para 43,2% sgudapenas 4,11%
dos moradores nédo tém endereco para correspond@&uiasua vez na
Rocinha a proporcdo dos sem endereco de corres@B&63

Correio Chega até a Porta da Casa
% Correio Chega % né&o tem endereco p/ correspondéncia

43,42% 36,84%

33,90%

4,11%

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Aleméo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ

V) Celular - Na Rocinha 64,8% tem na familia aparelho de telafonovel
contra 43,1% no Alemé&o.

% Residéncia com Celular

26,41%

14,14%

Rocinha Complexo do Alemédo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ
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Infraestrutura PuUblica

) Calgcamento —Na Rocinha 72,2% das pessoas tem calgcamento pgloam
parcial em frente as suas casas contra 83,3% moable

Calgamento/Pavimentacdo em Frente da Casa
% Calcamento pelo menos parcial

83,34%

72,19%

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

Avaliacdo do Calgcamento/Pavimentacdo em Frente as&a
% pelo Menos Bom % Otimo

36,52 3,30

24,76

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Ceas@€dmunidades / Gov. Estado RJ

i) Caminho para casa -Acesso a Moradia por Rua de pedestre ou de carros
normais (ndo muito ingremes ou becos) atinge 24;dftra 65,7% no
Alemdao. A possibilidade de ir e vir € um componefiledamental da

qualidade habitacional.
1)) lluminacdo na rua de casa -O acesso a energia elétrica é praticamente

universal em ambas as comunidades (99,37% na Rocmtitra 99,71 %

no Alem&o). Ha diferencas marcadas na iluminacaoiaae moradia, Na
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Rocinha 15,75% das pessoas moram em ruas nao ddasrcontra 8,75%
no Aleméo. O aspecto que chama atencdo é que nahBd#,7% dessa
iluminacgédo é de oferta publica, sendo 67,2% no Alenda na Rocinha ha
um viés privado 29,6% dos casos a iluminacdo naérpaivada contra
23,6% no Alemao. Este ponto mais o de comunicagéfiguram um viés

privado na Rocinha.

lluminacdo Proxima/em Frente & Casa
% lluminacédo Publica % lluminacBavada

67,62%

29,56%

54,71%
23,63%

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Ceas@dmunidades / Gov. Estado RJ

Politicas Publicas Diversas —

)] Bolsa Familia —Na Rocinha 5,61% das pessoas séo beneficiari@oda
Familia contra 12,66% no Alemé&o.

% Familia Recebe Bolsa-Familia

12,66

Rocinha Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ
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i) Saulde -Na Rocinha 54,3% das criancas estdo com os caleeacinacao

de todas as criancas em dia contra 63,1% no Aleméo.

% com Cartdes de Vacinacao de Todas as Crianca®én

63,51

54,30

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

i) Seguranca Publica — a) Qualidade Na Rocinha 18,41% dos entrevistados
da Rocinha avaliam a qualidade da seguranca pldddicaenos boa contra
24,1%. Se subirmos o nivel para aqueles que caasidétima a seguranca
as estatisticas sobem para 1,22% e 5,32%, respmetnte.

Avaliagdo da Seguranca publica
% pelo menos bom Oxmo

24,06 5,32

18,41

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ
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Avaliagao da Seguranca em Relagao a Incéndios
% pelo menos bom Gxtmo

1,57

19,86

18,71

Rocinha Complexo do Alemdo Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitades / Gov. Estado RJ

A expansdo do Bolsa Familia por forca da expaneddaisa Familia agora sob
a égide do Brasil Sem \miséria adicionado a implgitd de programas municipal e
estadual como o Cartdo Familia Carioca e o Rendtdvjerespectivamente irdo
transformar a cobertura e a qualidade dos progrape@ebidos, 0 mesmo acontece na
area de saude. A percepcao de seguranca seraagbetadpropria instalacdo das UPPs

nas duas maiores favelas do Rio.

Educacgédo —i) Dicotomia publico/privada:13,02% das criangcas abaixo de 14 anos
estdo nas escolas privadas contra 12,4% no Aleocdddirmando ligeiramente neste
caso - o viés privado observado da Rocinha em utimensdes citadas. ii) Nivel
Publico - Na Rocinha 79,9% das criancas abaixo 4dlerfos que estdo em escolas
publicas estdo em escolas municipais contra 77,6%\lemao. iii) Qualidade - Na
escala de cinco pontos 15,18% das criangas mattiguia escola a avaliam como ruim
contra 13,13% no Alemdo. No caso de uma segundagerinesta faixa etaria, o
diferencial Rocinha/Aleméo é ainda maior: 17,1%t@ril,7% respectivamente. iv)
Tem alguém na familia que parou de estudar e desmjinuar seus estudos?
Responderam afirmativamente 4,64% na Rocinha conB&% no Alemdo. Tem
alguém na familia que tem aptiddo que gostariaederd/olver ou aprimorar? 1,02% na

Rocinha contra 1,72% no Alemao.
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Familias com Criangas Abaixo de 14 anos
% Escola 1 Privada

13,02

12,45

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPEGV processando os microdados do Censo das Coadesd Gov. Estado RJ

Avaliacdo da Escola 1
% Ruim

15,18%

13,13%

Rocinha Complexo do Alemao

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ

Associativismo —i) A existéncia de organizacdo social na comunidade
percebida por 56,1% dos moradores da |Rocinhaac68i6% no Alemao. ii)
A participagdo de alguém da familia em organizagécal (entre os que
percebem a existéncia na comunidade) é de 5,83%olores da Rocinha
contra 12,03% no Alemao. iii) Qualidade da Atuadawmrganizacao social —
e percebida como pelo menos alta entre os que ataamesma por 56,6%
dos moradores da Rocinha contra 71,3% no AlemdoTém alguém na
familia que tem interesse de fazer algum trabalblantario ou solidario?
Responderam afirmativamente 1,74% na Rocinha caritd®6 no Alemao.
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Associacado, organizagao social, entidade que ataecomunidade
% Percebem Existéncia

69,46

56,05

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasriitadaes / Gov. Estado RJ

Participacéo entre o que Percebem Existencia
% Alguém na Familia Participa

12,03

5,83

Rocinha Complexo do Alem3o

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ

Esta entidade é
% pelo menos atuante

71,30

56,65

Rocinha Complexo do Alemdo

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritades / Gov. Estado RJ
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Trabalho Voluntario ou Solidario

% Alguém na Familia tem Interesse

Rocinha Complexo do Alem3o

Fonte: CPS/FGV processando os microdados do Censo dasritadas / Gov. Estado
RJ

Visado Prospectiva do Trabalho:i) Pequenos negdcios - Tem alguém na familia que
deseja abrir seu préprio negécio? Responderam afiramente 5,51% na Rocinha
contra 8,35% no Alemao. ii) Tem alguém na familiee qrabalha e procura emprego
melhor? Responderam afirmativamente 4,74% na Radanohtra 5,15% no Alemao. v)
Tem alguém na familia precisando de curso profisdipante? Responderam
afirmativamente 3,98% na Rocinha contra 6,82% rem#o. iv) Ha jovens de 14 a 24
anos que frequentam algum projeto de esporte, lazesultura? Responderam

afirmativamente % na Rocinha contra % no Alemao.
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6. Efeito-UPP nos Aluguéis

Empilhamos a PNAD 2009 com a 2007 e rodamos mottejdinear de
regressdo do valor de aluguéis com um ajuste hast@roavel com Racima de 60%,

usando as variaveis colocadas no simulador abaixo:

Simulador de aluguel

Nimero de banheiras |2 Forma de escoadoure | Rede coletora de esgoto ou pluvial

Himero de cémodos | 2 Destino do lixo | Coletado diretaments et

Nimero de dormitarios |3 Forma de iluminacao

.Elélrica (de rede, gerador. solar) %

Tipa do domicilic | Aparttamento % Subnormal | Nao Especial ¥
Material predominante na

construcao das paredes | Alvenaria ~ Regido | L = - o |

bt do préalia | SP - Regido Metropolitana - Capital il

Material predominante na
cobertura (telhado) do | Telha R Ano | 2009 v
domicilic

Agua | Rede geral de distribuicdo »

Simular Reiniciar J

Fonte: CPS através do processamento dos microdados da PNAD - IBGE

Apesar de imdveis iguais em tamanho, nimeros deelras, tipo de construcao
etc serem 25% mais desvalorizados nas favelagjugo no resto da cidade. A
comparacao do valor dos aluguéis cariocas antempeisdda implantacdo das UPPs
demonstra que os imoveis das favelas se valoriz@anmais no periodo. Felizes dos

proprietarios das favelas.

De maneira geral a pesquisa sugere que o efieitealorizacdo imobiliaria sera
ainda maior na Rocinha que nas demais UPPs polave&a cartdo postal do Rio a
pressao imobiliaria é maior: 13% das pessoas maganresidéncia com mais de uma
familia contra 3% no Alem&o. As casas sdo men®ie8% tem até um dormitério
contra 35,8% no Alemao onde também 35% sao caslaslas mais do que o dobro da
Rocinha que faz juz ao nome de aglomerado popuakio

Ha que se aplicar a risca 0 bom programa de ordemamurbano tracado pelo
Municipio o Morar Carioca para que as UPPs néo redfrgen mais construcoes
irregulares e crescimento da desordem futura. Ké gntender também as

externalidades negativas geradas para fora da meldo equilibrio local. Até
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recentemente vivemos no Rio um exemplo de violém@iRocinha que por nédo ter U
ainda era reduto dos traficantes. Mas na medidaagerepeliéncia da UPPs se, es

externalidades serao internalizadas ao proc

Metodologia de Diferenca em Diferenca- Estimador de diferenca em difereng
Exemplo de metodologia aplicada a dois periodos tiigtos

Em economia, muitas pesquisas sao feilanalisando o0s chamag
experimentos. Para analisar um experimento naserapre é preciso ter um grupo
controle, isto €, um grupo que nédo foi afetado paldanca, e um grupo de tratame
que foi afetado pelo evento, ambos com caractasstsemeltntes. Para estudas
diferencas entre os dois grupos sdo necessarias dedantes e de depois do ev
para os dois grupos. Assim, a amostra esta divididaquatro grupos: o grupo
controle de antes da mudanga, o grupo de conteo#edois da mudca, o grupo d
tratamento de antes da mudanca e o grupo de tnattache depois da mudan

A diferenca entre a diferenca verificada entre ois greriodos, entre cada
dos grupos € a diferenca em diferenca, represeatada seguinte equag

Gz = 02:0—22.a)— ;b —yp.a)
Onde cda Y representa a média da variavel estudada @@ ano e grup
com o numero subscrito representando o periodondatea (1 para antes da mudan
2 para depois da mudanca) e a letra representagdapo ao qual o dado pertence

para o grupo de odrole e B para o grupo de tratamentoss € a estimativa a partir
diferenca em diferenga. Uma vez obtidga, determinase o impacto do experimer

D

natural sobre a variavel que se quer exp

Exercicio multivariados deAluguel a partir da PNAD (Diferenca em Diferenca Pé
e P6s UPP Favelas e o Restante do Municip—Modelo Completo no Anexi

Equacéo do Log do valor do aluguel

Municipio do Rio de Janeiro

Estimated Regression Coefficients
Standard

Parameter Estimate Error tValue

Subnormal Especial de aglomerado subnormal -0.2519130 0.03561993 -7.07
Subnormal zNdo Especial 0.0000000 0.00000000
Subnormal*ANO Especial de aglomerado subnormal 2009 0.0681114 0.04040914 1.69
Subnormal*ANO Especial de aglomerado subnormal z2007 0.0000000 0.00000000
Subnormal*ANO zN&do Especial 2009 0.0000000 0.00000000
Subnormal*ANO zN3&o Especial 22007 0.0000000 0.00000000
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Grandes Favelas (RAs) e Aglomerados Subnormais

Mapas

O mapa abaixo apresenta a sub-divisdo da cidadeRidoem 32 Regides
Administrativas (RAs) também chamadas de subdisiritinco destas RAs que séo
favelas, areas de remocédo ou de urbanizacdo dmaiféivelas sdo de especial interesse
neste estudo, a saber: Complexo do Aleméao, Janhreri Rocinha (3 Favelas), Maré

(antiga Favela) e Cidade de Deus (area de remocao).

Subdistritos do Municipio do Rio de Janeiro

Mare

Complexo do Alemao Ramos ,
de Paqleta

Jacarezinho /
I ! pa
7
/
Inhauma
!/'

‘ /
;
/
/

e

\
: 1
<N\ |
Bangu Madurei I y
Campo Grande Realengo Ik /)
A=y .
2 Rio Comprido
Jacarepagua Cidade de Deus W _. anta Teresa
f\is/ Botafogo
¢
Guaratiba Barrada Tijuca

Apresentamos o crescimento relativo destas Regi@asnistrativas entre o

Censo 2000 e o Censo 2010 que disponibilizou apenasvel infra-municipal dados

populacionais.
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Crescimento Populacional 2000 a 2010
Por Regiao Administrativa

Taxa de Crescimento
-42 - -4

4-4
4-14
14 -24
24 -73

Fonte: CPS/FGV com base nos mesodados do Censo 2010/IBGE

Efeito Olimpico: Boom de Crescimento da Renda na Gade

Apresentamos abaixo o crescimento da renda doani@kr capita média do
trabalho e da desigualdade medida através da Basddensal do Emprego
(PME/IBGE). Desde o anuncio do Rio como sede dasgidas de 2016 observamos
taxas de crescimento pelo menos duas vezes s@g®rar do conjunto das seis
principais metropoles brasileiras. A reducdo deigdeddade permanece como um
desafio A expanséo do Bolsa Familia por for¢ca gmegdo do Bolsa Familia agora sob
a égide do Brasil Sem Miséria federal adicionadomplantacdo de programas
municipal e estadual como o Cartdo Familia Cariecao Renda Melhor,
respectivamente irdo transformar a cobertura eaidqule dos programas percebidos, o
mesmo acontece na area de saude e na area ded&aducagopria instalacdo das UPPs
nas duas maiores favelas do Rio contribui parandraodade do crescimento e para a

reducao da desigualdade na cidade.
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Dinamica Recente - Efeito-Olimpico?

Renda Média
x
x Vo)
™~ X
o~ n
o

Imai02 a mai08 Emai08 a mai09 ®mai09a maill

l4l

(Bgasil Metropolitano)
—

©o

Desigualdade (Gini)

1,5%

X
M
o
] e
Qo \O
N N
— A

Emailda maill

Fonte: CPS/FGV a partir
dos microdados da PME/IBGE

Renda Média

R
)
(=
i

3.1%

0.3%

7%

:Municipio do Rio

14

Gini

]~

l 3.0%
0.4%

-1.9%
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Microcrédito nas Favelas

Apresentamos modelo estimado a partir dos Cens@sesSariais realizados nas
tres comunidades do PAC sobre os principais detamtes do acesso a microcrédito.
Este modelo foi rodado para dados antes da pagificdo Alemao e da Rocinha. O
modelo sugere que o Acesso a microcrédito € supeda Rocinha (chances 118%
maiores que aqueles que Manguinhos enquanto n&te ediferenca estatisticamente
significativa entre Alem&o e Manguinhos. Incidémente a Rocinha é o berco do

microcrédito no Rio de janeiro através do Vivageedm 1997.

Negocios que sao realizados em locais fora ddewmsia tiveram maior acesso a
microcrédito (chances 101% maiores que aguelegaplzam na propria residéncia).
Isto demonstra a maior profissionalizacdo da aidéd econdbmica exercida. Ja a
atividade de natureza comercial implica maior fdade de utilizacdo do microcrédito
(chances % maiores que aqueles que ) pela maibddae de financiamento do capital

de giro.

Finalmente, a existencia de sécios potencializeesso a microcredito (chances
50% maiores que aqueles que ndo tem socios). Aafmagao do negocio potencializa
bastante 0 acesso a crédito. Ambas as variaverrdet da maior capcidade de

negocios formais e com soécios d eoferecer garaabiasicrocrédito.
Regressao Logistica

Capta recursos para investimentos no Microcrédito

A : . Erro . : Razao
Parametro Categoria Estimativa Padrio Qui-Quadrado | sig condicional
Intercept -24.2972 0.5994 1642.91 ** .
comu Rocinha 0.7801 0.2173 12.89| ** 2.18
comu Complexo Aleméao 0.1285 0.2300 0.31 1.14
comu Manguinhos 0.0000 0.0000 . 1.00
SEXO_EMP|F -0.1112  0.1402 0.63 0.89
SEXO_EMP|M 0.0000 0.0000 . 1.00
IDADE 0.0023 0.0053 0.19 1.00
Escolaridade 1 GRAU COMPLETO -0.7810 0.4137 3.57 0.46
1 GRAU INCOMPLETO -1.1411 0.3975 8.24 | ** 0.32
2 GRAU COMPLETO -0.5799 0.4007 2.09 0.56
2 GRAU INCOMPLETO -0.7782 0.4307 3.27 0.46
ANALFABETO -0.9453 0.4912 3.70 0.39
CURSO TECNICO -0.5353 1.0892 0.24 0.59
NS/NI -0.8332 0.4741 3.09 0.43
POS-GRADUACAO 0.0140 1.1273 0.00 1.01
SUPERIOR COMPLETO -0.0311 0.4991 0.00 0.97
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" : L Erro : . Razao
Parametro Categoria Estimativa Padrio Qui-Quadrado | sig condicional
SUPERIOR INCOMPLETO 0.0000 0.0000 1.00
O negocio | e\ ouTRO LOCAL 0.6957 0.2576 7.29 * 2.01
funciona
NA PROPRIA RESIDENCIA 0.0243 0.3122 0.01 1.02
NAO INFORMOU 0.0000 0.0000 . 1.00
Tem socios | NAO -0.4204 0.2080 4.08|** 0.66
NI -0.7483  0.3368 4.94] = 0.47
SIM 0.0000 0.0000 1.00
ge“ NEYOCIOl FHRMAL 20.7412 0.1876 12222.2 % 101..
INFORMAL 20.1019  0.0000 53..
NI 0.0000 0.0000 1.00
P q COMeCOU - o1 A\A DESEMPREGADO -0.2231 0.2217 1.01 0.80
0 negocio
NS/NI 1.2935 0.2472 27.37/ % 3.65
OUTROS 0.1204 0.4321 0.08 1.13
PARA AUMENTAR A RENDA FAMILIAR 0.1347| 0.2444 0.30 1.14
PARA NAO TRABALHAR PARA OUTROS 0.4279 0.2426 3.11 1.53
SURGIU OPORTUNIDADE 0.0000 0.0000 1.00
Possul outral \ g 0.1436 0.1856 0.60 1.15
ocupacao
NI -0.6181  0.4300 2.07 0.54
SIM 0.00000 0.0000 1.00
Qual setor de - peig 0.5015 0.1408 12.68 ** 1.65
atividade
INDUSTRIA 0.1442] 0.3560 0.16 1.16
NI -20.1089 37220.50 0.00 0.00
SERVICOS 0.0000 0.0000 1.00

* Estatisticamente significante ao nivel de comfa de 90% .

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Censorésapal das Favelas/ERJ

** Estatisticamente significante ao nivel de canffa de 95% .

Apresentamos no apéndice modelo sobre crédito pdécad do negdocio com

resultados similares e algumas tabulacdes referastatividades da Rocinha a partir do

Censo Empresarial das Comunidades do PAC.
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Impactos do Programa CrediAmigo no Rio

Perfil dos Clientes

A base do CrediAmigo para o Rio de Janeiro é cotapesr observacdes que
comecam em fevereiro de 2009 e vao até dezemb®He Com base na amostra de
3406 observagbes, vamos fazer uma tentativa dartoaperfil da clientela carioca do
programa, partindo de informacdes como género/|astade, setor de atividade tipos
de controle administrativo, identificacdo do negodedicacdo ao negocio e tipo de

prazo de venda.

Género

Heuristicamente, o microcrédito, em geral, e o (Gueigo, em particular,
funcionam como fonte de financiamento da chamadalugédo feminina ora em curso.
Apesar de serem 1/3 dos microempresarios urbanaoestmos, as mulheres sdo 2/3
(66%) dos clientes do CrediAmigo. A metodologia gtepo solidario, o foco e o
retorno maiores obtidos pelas mulheres, a exempl&@ihmeen Bank, consagram o
CrediAmigo no cenario do microcrédito nacional. &dsiciativa de priorizar a
concessao do crédito para as mulheres vai de acordoa ideia de que as mulheres
compartilham e investem mais os seus ganhos ndidaprincipalmente com os filhos,
gerando maiores retornos em termos de bem estat. sdlém disso, as mulheres séo
tradicionalmente excluidas da sociedade, e o m&ddo com foco no sexo feminino

também cumpre o papel social de maior incluséorfierai

No Rio de Janeiro, apesar de maioria, € menoppopgdo de clientes do sexo
feminino em comparacdo com o Brasil. Temos que 486,3sd0 mulheres e,

complementarmente, 43,66% sao homens.

Escolaridade

Olhando agora para o nivel de escolaridade dateleedo Crediamigo no Rio
de Janeiro, temos que a maioria dos clientes passel educacional de 1°grau

(54,43%), seguidos pelos clientes com 2° grau (38)1e por aqueles com educacéo

206



superior (4,96%). O perfil dos clientes do Credigmno Rio de Janeiro, em termos de

escolaridade, é bem parecido com o do programa comtodo.
Setor de Atividade

A maioria dos clientes do programa no Rio de Janeabalham no setor de
comércio. Enquanto 58,81% trabalham nesse setgi3@ttrabalham em outros setores

e menos de 1% trabalham na industria.

Tipos de controles administrativos e identificacade negocio

Na experiéncia do Crediamigo no Rio, 76,34% dogocies sao proprios e
19,85% séao alugados. Os numeros do Rio de Jaresse muesito superam os relativos
ao total do Brasil, jA que no Brasil somente 56,8R@% negdcios sdo proprios.

Dentre outros fatores essenciais ao sucesso deermpreendimento esta a
capacidade administrativa. 22,61% (38,25% no Bradds negocios apresentam
controles precarios, alertando para a necessidadethora no treinamento/capacitacédo
administrativa dos microempresarios. Complemerdgata) 44,54% apresentam

controles satisfatorios e 28,33% controles conadizs bons.
Dedicacao ao negocio

Temos que a grande maioria dos clientes do Credjdmo Rio de Janeiro nao
se dedicam exclusivamente ao negdcio ao qual agragoferece crédito. 91,07% da
clientela carioca identificou ter outro negoéciogeanto somente 8,93% dedicam-se
exlusivamente ao negocio atrelado ao programa. desfenos chama atencao para uma
possivel diversificacdo do risco por parte dosntdie, que ndo apostam suas fichas

apenas em um negocio.
Tipo de Prazo de Venda

As vendas da clientela do CrediAmigo no Rio sameprdialmente feitas a vista,
com 52,58% dos clientes vendendo dessa forma. %3f@Zem vendas com prazo de
15-30 dias e apenas 3,76% vendem com prazo de 8i$0No Brasil, apenas 24,56%
dos clientes do CrediAmigo fazem vendas a visi@® mostra o0 menor fornecimento

de crédito aos seus compradores por parte daetherdrioca.
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Analise Multivariada

Foi estimada uma equacao de lucros multivariada esrdados do programa
CrediAmigo para o Rio de Janeiro. A vantagem dalisen multivariada € permitir
controlar os resultados com base em caracteristidagduais e do negocio. Ou seja,
mede diferencas de lucro, comparando pessoas cone®®0s atributos, a excecao de
um. Permite, por exemplo, avaliarmos os difereaalai lucro entre os diferentes postos
do programa CrediAmigo, diferentes momentos, difeis@s de género, escolaridade,

setor de atividade, entre outros.

O principal resultado do modelo foi em relacdovalwgao temporal do lucro.
Houve uma tendéncia de aumento de lucro da ordet2,d8% entre os dois momentos
de avaliacdo do programa, indicando éxito do mesmo.

O modelo também indica que os homens possuem wm ¢ontrolado 31,6%
maior do que o referente as mulheres. Em termoacesp, fixamos o posto do
programa na Zona Sul-Centro como base para compgarar as outras unidades
espaciais. Percebe-se que o lucro no posto da Roéii9,84% menor em comparacao
com o posto da Zona Sul-Centro. Por outro ladajoool no posto de Sdo Gongalo €
34,4% maior do que o refente a zona mais nobraddae carioca. O problema é que
Sao Gongalo possui somente 10 observacgfes, 0 gigevpsar a analise. Os postos da
Zona Norte-Maré e Zona Oeste apresentaram codfsieegativos, indicando menores
lucros em comparacdo com a Zona Sul. No entantgsesoeficientes ndo sao
estatisticamentre diferentes de zero. Em relac&etmo de atividade, microempresarios
que trabalham na inddstria apresentam lucro 26,%%rndo que um microempresario

com as mesmas caracteristicas mas que traballearale comércio.
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Lucro Bruto

Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0

Class Level Information

Class Variable Label Levels| Values

Sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade saEducacao- 1° grau bEducacéo - 2° grau cEducatfrerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instru¢do

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 3/2010 2011 92009

momento 2|2 zz1

id_neg fixa Identificagdo de negdcio fixp Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2| Nao Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5|Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatério

administrativos do negécio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

®osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Sdo @dmad Norte

- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF| F Value| Pr>F
Model 29 51.57| <.0001
Intercept 1| 7869.28 <.0001
Ativo TOTAL 1 2.57| 0.1086
sexo 1| 262.09 <.0001
IDADE 1 1.99| 0.1581
escol2 4 10.87, <.0001
tamemp2 1 0.00| 0.9665
setativ 3 11.55 <.0001
anon 2 0.90/ 0.4060
momento 1 33.56| <.0001
id_neg_fixa 2| 100.67, <.0001
ID_OUT_NEG 1 8.06| 0.0046
tp_pz_vdaa 3 15.14| <.000]]
TP_CTL_ADMa 4 18.13 <.0001
Posto do Crediamigo 5 12.15] <.0001
Estimated Regression Coefficients
Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr> |t
Intercept 7.6237613 0.20113832 37.90] <.0001
Ativo_TOTAL 0.0000009 0.00000056 1.60] 0.1086
sexo Homem 0.3159729 0.01951757 16.19 <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000( . .
IDADE 0.0016618 0.00117707 1.41] 0.1581
escol2 aEducagédo- 1° grau -0.0562364 0.17340681 -0.32] 0.7457
escol2 bEducagéo - 2° grau 0.0645787 0.17445958 0.37) 0.7113
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Estimated Regression Coefficients
Standard

Parameter Estimate Error | tValue| Pr> [t
escol2 cEducacéo - superior 0.1583435 0.18174641 0.87| 0.3837
escol2 dignorada 0.1338299 0.1864505¢ 0.72] 0.4729
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucao 0.0000000 0.0000000¢ . .
tamemp?2 a5 pessoas ou mais -0.0038535 0.09161571 -0.04| 0.9665
tamemp?2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000(¢ . .
setativ alndustria 0.2656469 0.0730893( 3.63] 0.0003
setativ bOutro 0.1124313 0.02263875 4.97| <.0001
setativ clgnorado -0.0160496 0.04693711 -0.34| 0.7324
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000¢ . .
anon 2010 -0.0280440 0.02456248 -1.14| 0.2536
anon 2011 -0.0324862 0.02602334 -1.25| 0.2119
anon 92009 0.0000000 0.0000000( . :
momento 2 0.1243554 0.02146685 5.79| <.0001
momento zz1 0.0000000 0.0000000( . .
id_neg_fixa Alugado 0.3186872 0.02255303 14.13 <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1585389 0.04695356 3.38| 0.0007
id neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000( . :
ID_ OUT_NEG Néo 0.1034293 0.03644248 2.84| 0.0044
ID_ OUT _NEG Sim 0.0000000 0.0000000( . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4109345 0.0964841% -4.26) <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2563030 0.10379672 -2.47| 0.0136
tp_pz_vdaa A vista -0.3127928 0.09612504 -3.25| 0.0011
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000(¢ . .
TP_CTL_ADMa Bom 0.1200969 0.02575829 466, <.0001
TP_CTL_ADMa Ignorado -0.0775029 0.19094333 -0.41] 0.6848
TP_CTL_ADMa Né&o tem -0.1268764 0.04647583 -2.73] 0.0064
TP_CTL_ADMa Precario -0.1910852 0.02811766 -6.80, <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000( . .
Posto _do_ Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0572099 0.0484745¢8 -1.18, 0.2380
Posto _do_Crediamigo Posto Rocinha -0.1984736 0.04029707 -4.93| <.0001
Posto _do_Crediamigo Posto Sao Goncalo 0.3439040 0.17351273 1.98| 0.0475
Posto_do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0211785 0.04124531 -0.51] 0.6076
Posto_do_Crediamigo Zona Oeste -0.0618791 0.04393874 -1.41] 0.159]
Posto _do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BalacNordeste

Ao incluir variaveis interativas nas equacdes derdubruto, passamos a
contemplar a influéncia de diferentes atributogs@bvariacdo do lucro bruto entre os
momentos 1 e 2. Como explicamos anteriormente nestdo, 0S exercicios séo
realizados controlando por certas caracteristiEspecificamente para os modelos

abaixo, fizemos diversos controles: “posto ZonaGantro”, “sabe ler e escrever mas

v

nao tem educacao formal”, “sexo feminino” e “tamawlo empreendimento”. Em cada
modelo de interacdo, comparamos microempresarinscavacteristicas iguais exceto a
caracteristica especifica que queremos analisarexmplo, no caso do modelo de
interacdo por género, comparamos a variacdo do lrato de microempresarios com
as mesmas caracteristicas exceto que um é do génarono e outro masculino. Um

problema ao rodar o modelo com variaveis interatifica que, ja que a amostra era
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pequena, os coeficientes que captam o diferengiadato ficaram estatisticamente nao
diferentes de zero, como pode ser observado olhpado os p valores dos modelos
apresentados abaixo. Cabe ressaltar que paraicieoef ser significativo (no caso, a
10% de significancia), isto €, estatisticamenterdiite de zero, usualmente € necessario

que apresentem p valores até 0,10.

Género

No caso da interacdo por género, apesar de ensravieicro dos homens ser
aproximadamente 31,6% maior do que o das mulheredglo multivariado completo,
sem interagdo, como Vvisto na ultima sec¢ao) a \&wido lucro dos homens do momento
1 para o0 momento 2 foi 1,5% menor do que em relacédwlheres com as mesmas
caracteristicas. No entanto, o coeficiente € n&nifgativo, isto é, nao €

estatisticamente diferente de zero (p valor 0,64).

Estimated Regression Coefficients
Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr> [t
sexo*momento Homem 2 -0.015264( 0.03333732  -0.46] 0.647]]
sexo*momento Homem zz1 0.000000( 0.0000000¢(
sexo*momento Mulher 2 0.000000( 0.0000000¢(
sexo*momento Mulher zz1 0.000000( 0.0000000¢(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CrediafB@nco do Nordeste

Posto do CrediAmigo

Com excecdo de Rio das Pedras, que apresentowgieotfinegativo, ou seja,
variagdo menor do que em relacdo ao posto da Zah&ehtro, oS outros postos
apresentaram coeficientes positivos, indicando womnaumento do lucro entre os dois
momentos de andlise. No entanto, os coeficientas B0 estatisticamente diferentes

de zero (p valores muito altos, bem acima de 0,10).

Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr> |t
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Posto Rio das Pedras -0.0041421 0.07407913 -0.06|] 0.9554
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Posto Rocinha 0.0483211 0.07587219 0.64| 0.5242
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Norte - Maré 0.0464398 0.07848249 0.59| 0.5541
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Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr> |t
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Oeste 0.0765309 0.07607541 1.01) 0.3145
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto Rio das Pedra 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto Rocinha 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto S&do Gongalo 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Zona Norte - Maré 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Zona Oeste 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_ Crediamigo zz1 Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000(

Tamanho da Empresa

Em relacéo ao tamanho da empresa, o resultado delonnos mostra que um
empreendedor de uma empresa com 5 pessoas ou emaiaumento de lucro do
momento 1 para 0 momento 2 aproximadamente 1,6%omeid que outro
empreendedor com as mesmas caracteristicas masmoempreendimento de 1 a 4

7

pessoas. No entanto, o coeficiente ndo é estatisticte diferente de zero (p valor

0,9270).
Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr> [t|
tamemp2*momento a5 pessoas ou mais 2 -0.0158905 0.17554939 -0.09| 0.9279
tamemp2*momento a5 pessoas ou mais zz1 0.0000000 0.0000000(
tamemp2*momento z1 a 4 pessoas 2 0.0000000 0.0000000(
tamemp2*momento z1 a 4 pessoas zz1 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CredjarBanco do Nordeste

Escolaridade

Olhando para a escolaridade, percebemos que urnaempresario com 1° grau
teria variacdo no lucro bruto entre os dois monge{ maior em comparacdo a um
microempresario similar que sabe apenas ler e wegcr&m microempresario com
2°grau, por sua vez, teria variacao de lucro 19,68%@r, e um cliente com educagao
superior aproximadamente 10% maior. No entantopgtods coeficientes ndo sao

estatisticamente diferente de zero (p valores nalits, acima de 0,10).
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Estimated Regression Coefficients

Standard| t Valu
Parameter Estimate Error e Pr> |t
escol2*momento aEducacao- 1° grau 2 0.20234170.35349138 0.57 0.5671
escol2*momento aEducacao- 1° grau zz1 0.00000000.00000000 : .
escol2*momento bEducagéo - 2° grau 2 0.19684970.35371984 0.56| 0.5779
escol2*momento bEducacéo - 2° grau zz1 0.00000000.00000000 : .
escol2*momento cEducagao - superior 2 0.09900690.36199173 0.27| 0.7845
escol2*momento cEducacao - superior zz1 0.00000000.00000000
escol2*momento zSabe ler e escrever - sem instrugs6.00000000.00000000
2
escol2*momento zSabe ler e escrever - sem instrugs6.00000000.00000000
zz1

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do CreidiafBanco do Nordeste
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7. Breves Conclusdes de Politica Publica: UBR UPPs * Upgrades

Produtivos Populares

Se os ganhos econémicos e de bem estar forem maime os custos fiscais a

expansao das UPPs é sustentavel. UPP para todos!

Ja tivemos oportunidade em nossas pesquisas deid&lguns dos chamados
problemas coletivos brasileiros como inflacéao, glesidade, informalidade que estéao
avancando ao longo do tempo. A bola da vez talwga a violéncia urbana e o
instrumento novo a ser utilizado parece ser a WBRgendas de combate a inflacdo e a
violéncia sdo de natureza distintas, uma naciangta local, mas guardam a promessa
de gerar um ganho de qualidade de vida a quase tslenvolvidos mais do que
proporcional aos custos envolvidos no processoe(adigo na Revista Conjuntura

Econbmica em Abril de 200Bstado da JuventudeAmbas envolvem a necessidade de

coordenar acdes. Se a UPP for adotada em outras éeno modelo de combate a
violéncia, observaremos sucessivos grandes choguoespequenas areas gerando
mudanca gradual nos indicadores de violéncia adosga ganhos de capital e de
arrecadacéo a todos o que pode mais do que commsnsastos fiscais da pacificagéo.
Se isto for verdade a expanséao continua destas éestentavel.

As favelas cariocas apresentam uma seérie de cogstrantos incluindo um
sistema de ensino fraco e um emaranhado de ohstacedjulatérios de moradia e
infraestrutura, sé para citar alguns. Agora, pargpexspectivas de crescimento futuro
destes lugares, o que importa ndo é o nivel almsdegses fatores, e sim como eles
evoluem no tempo. As favelas cariocas podem avargricalmente se escolher os

caminhos certos em direcéo a sua fronteira delpbdades.

E preciso ir além e “dar o mercado as comunidadmsfipletando o movimento
dos ultimos anos quando houve queda da desiguatataidefavela e asfalto, "demos os
pobres aos mercados (consumidores)'. Devemos tragar moradores destas
comunidades como protagonistas de sua HistOria ce ap&nas como um passivo
receptor de transferéncias de dinheiro oficiaie erédito consignados a beneficios. Ha

qgue se turbinar o protagonismo das pessoas. Estinka de ataque das UPPs Social
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nas maos da prefeitura do Rio e de algumas acosscdetaria de Direitos Humanos e

Assistencia Social do Estado do RJ.

A agenda de mercado aos favelados é vantajosap@oigncerra custos fiscais
adicionais aos da pacificacdo, gerando melhoraBadeto, onde ninguém perde e 0s
moradores das favelas ganhapygradesdiferenciados, pois estavam mais distantes do
mercado. Quando os mercados estdo muito incompgbossivel sair do velho dilema
entre eficiéncia (direita) e equidade (esquerdgamhar através da unido harmoniosa
destes vetores. O crédito consignado a benefiegiggabramas sociais vai nesta linha,

alavancando os ganhos de bem estar daqueles céadespor razGes de equidade.

Concretamente, no ambito das politicas publicas flo financeiro, falo de
Microseguro e de Microcrédito. O crédito produtipopular é fundamental para dar
vazdo aos espiritos empreendedores das comunideddsmixa renda, e temos o
exemplo do Crediamigo, avaliado de um banco puliéderal em area pobre, o Banco
do Nordeste, que funciona na linha de Muhammad ¥uatiador do Grameen Bank,
usando sistema de grupos solidarios nos colateHas.uma licdo especifica do
rendimento do trabalho aumentando com a produtieédgalario-eficiéncia), no caso
dos agentes de crédito que podem até triplicativicadependendo da performance da
carteira. Isto pode gerar licbes do tipo “mercado tchbalho privado” a outros
segmentos do setor publico.

Em 2011, no lancamento do Programa Nacional de ddiédito, ha
reconhecimento da exceléncia do modelo do Cred@mmige se tornou a referencia
basica operacional para os bancos federais comcaar@oBdo Brasil e a Caixa
Econbmica Federal tal como definido pela PresiddatR®epublica. No dia primeiro de
julho de 2009 presenciei no municipio do Rio deelfarcerimdnia que marcou o inicio
da expanséo do Crediamigo para outras regidesail Broroada com o langcamento do
Programa Nacional de Microcrédito. O Nordeste tiadialmente exportador de
pessoas e receptor de politicas compensatorias;ecarexportar politicas estruturais.

Uma agenda que esta atrofiada no Brasil é aqugdddi aos trabalhadores por
conta-propria e pequenos produtores urbanos, estersm dar acesso aos pobres,
enquanto produtores, aos mercados consumidoresa Gy 65% dos empresarios
nanicos urbanos dizem que seu principal problemdadta de clientes ou concorréncia
acirrada, os quais séo problemas de demanda eendferth, como formalizagao, infra-

estrutura, acesso a crédito, etc. Politicas dessaamercados consumidores, tais como
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exportacdo atraveés de cooperativas de pequenostpresl, potencializam o comércio

eletrbnico e mesmo compras governamentais.

O choque de seguranca cria terreno fértil parsserdelvimento dos mercados na
base da piramide, assim como a diminuicdo da w@éms UPPs cariocas sao um
exemplo vivo de como “o choque de ordem” pode levam “choque de progresso”,
principalmente aquelas situadas em areas maisqieasofriam mais perdas de capital.
Ha que se cuidar para ndo dar owershootingdo processo. Isto remete a questao mais

geral de garantir direitos de propriedade a todgsra e depois.

“Dar o mercado” significa acima de tudo melhoram@esso das pessoas ao
mercado de trabalho. Permitindo-me uma visdo mtgsal, uma boa politica de
transporte urbano. Em particular os casos dos &g de Bilhete Unico Carioca e 0
do Estado do Rio. Este ultimo é o primeiro casoBilbete Unico intermunicipal,
aproximando as comunidades pobres das periferissrswcados, podendo para isso

decidir onde morar.

A educacao funciona como passaporte para o tralbath@al: refiro-me a todos
0S niveis escolares formais e da educacao profmsi®A agenda de premiar os
professores com salarios crescentes com as natadudms € outro exemplo recente de
salario-eficiéncia, tal como vigente nos Estadaecidade do Rio de janeiro. Mas a
principal intervencdo especifica das Favelas s@ésaslas do amanhd. Como o setor
publico é, ou deveria ser, mais proximo dos pobeks pode pavimentar 0 acesso ao
mercado. A avaliacdo de proficiéncia escolar traasparéncia aos pais da qualidade
de educacdo da escola do seu filho, melhorandanciditamento do setor publico.
Metas sociais complementam este movimento, incanatwr eficiéncia do setor privado
ao setor publico através de um pseudo-mercadaigddo existem precos. As metas de
educacao do IDEB, do Movimento Todos Pela Educac@ie Dakar sdo exemplos
disto. Se a opcao é ir além do “dar mercado aosepblisando o Estado como ponte,
vale incorporar na agenda do “choque de gestaadnax@o entre a distribuicdo de
recursos do orcamento publico e o desempenho faerdies unidades receptoras de

recursos, medidas por indicadores sociais.

Alguns gostariam de uma agenda mais amigavel apg#aa, outros gostariam de um
Estado provedor. O desafio das UPPs é combinartagdes do Estado com as virtudes
dos mercados, sem se esquecer de evitar as faltasld um dos lados.
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Apéndice:

Sitio da Pesquisa do CPS: Desigualdades e FavelawiGcas: a Cidade Partida esta

se Integrando?

O sitio da pesquisavww.fgv.br/cps/favela oferece um amplo banco de dac
com dispositivos interativos e amigaveis de coasastinformacdes. Através dele, V¢
pode avaliar a evolucao das condi¢des de vidaaedotmunicipio dividida em “favel
e asfalto” por caracteristicas sécio demograficanacgénero, raca, idade etc etc .
estatisticas estdo disponiveis até 2008 e permitet®r uma visdo panoramica

distribuicdo de renda, trabalho e do acesso aceare ativos privados nos dois lados
nossa cidade.

Fid Desigualdade e Favelas Cariocas: Diagnostico e Politicas para Integrar a Cidade Partida - Centr - Windows Internet Explorer

@. | w | ™ htkpe S, Fgw.bricpsifavelal Vi #2|| X| |Live Searct \ Pl

Arquiva  Editar  Exibir  Favoritos  Ferramentas  Ajuda

I S| — » = 5 nin »
o e ;\- Desigualdade e Favelas Cariocas: Disgndstico e Palitic.., | | - B = v |-k Pagina - (k Ferramentas -

Desigualdade e Favelas Cariocas:

a Cidade Partida esta se integrando?

Visualizacdo Impressdo

Pa artida
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)Cé
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da
da
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Panorama de Evolugao: Condi¢des de Vida da Populag&arioca

Devido a sua natureza geografica, o Censo Demogrdfo permite captg
informacbes em nivel local (abertura municipal &amunicipal de informacde
incluindo as grandes Regifes Administrativas ouasirde Planejamento (APs
Selecionamos as principais comunidades de baidareariocas e construimos U
panorama sobre a renda, educacdo e outras varigueisepresentam as condic
gerais de vida dessas localidades. Essas varipedsm ser cruzadas com série
caracteristicas populacionais que estdo dividas te#s grupos (demogréfica
socioecondémicas e espaciais). Para saber mais aotaeacteristica analisada, ba
clicar com 0 mouse em cima do item a ser analisagoaparecera a pergunta que
origem a variavel, exatamente da forma como fogpesda. Os indicadores est
desagregados espacialmente sob duas formas, gem ®&d analisadas de acordo ¢
interesses especificos:

i. cada comunidade de baixa renda

=~

Im
Des
de

g

sta
deu
ao

om

Complexa Cidade
Categoria | Todos Rocinha Jacarezinho  do Mare ~ Outras
~ de Deus
Alemao
il. conjunto de regides especificas. |
Ko =] (Ko~ Cariocas - l\?el\t/:gloc:?ess 9 WEIBIEE
: RAs/ Outras Cariocas — ~ P Metrépoles
Categoria | Todos Nao / N
Favelas 27 Subnormal Subnormal Subnormal / Nao
* RAs Subnormal

— *%

Panorama das Comunidades de Baixa Renda Cariocas

Analise | Taxa ¥ Grupo | Miséna (US$ 1) » Area Favelas ¥

Gerar Tabelas I Limpar selec¢So ] I Selecionar todas

Caracteristicas Demograficas

Populacio Total [[] Sexa [] Faixa Etéria [ AnosdeEstuda [ corouRaca

[l Posiciona Familia [[] Imigracio UF/ Pais [] Imigracio Municipio

Caracteristicas Sécio-Econbémicas

[[] Paosicio na Ocupacio ] S::";:;R“da Familiar [] Pobreza-cps ] :‘:::;Z“;:i:"“ [ Religide
[] situacie Conjugal ] g’:‘t':f;:e"““t’:g"
Caracteristicas Espaciais
[] Tamanho da Cidade [] situacao do Domicilio [} Local de Maradia
l Limpar selecdo ] [ Selecionar todas

Centro de Politicas Sodas
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Panorama das Comunidades de Baixa Renda — Rio den#iro

O Panorama das Comunidades de Baixa Renda Caf@madssenvolvido com base 1
PNAD. A pesquisa permite-nos monitorar a evolugédadiversos indicadores socig
baseados em renda, sob duas clivagens (aglomesallosrmais x restante da cidade

Com ele podemos analisar uma série de indicad@ies;omo miséria (a part
de diferentes linhas e conceitos), classes ecom8n(@gregadas ou desagregad

renda, desigualdade e acesso a ativos de produgiameumo desde 1996.

Renda

Populacio Total
[] torou Raca
[] Maternidade

[[] Tem renda de todas as fontes

[] Tem renda de outras fontes

Panorama do Rio de Janeiro

Favela e o restante da cidade - 1996-2008

Saiba rnais

Tema:

Indicador:

Renda Familiar per Capita - Média

Filtro:

MNéo especial

w

* Segure a tecla ‘CTRL para marcagda de 2 filfros simultdneas.
L P i

[ Gerar tabelas ] [ Limpar selecéo ]

Caracteristicas Soclo-Demograficas

Renda

[[] Tem renda do trabalho principal

[[] Tem renda de programas sociais

Caracteristicas do Produtor

[] Eaixa Etaria

[] Imigracio

[[] Tem renda da previdéncia

[] Tem renda de todos os trabalhos

na
IS
ir
as),
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Equacgbes de Lucro

1 - Modelo Bésico

Lucro Bruto
Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0
Fit Statistics

R-square 0.1981

Root MSE 0.6664

Denominator DF 6288

Class Level Information

Class Variable

Label

Levels| Values

sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade baEducacao- 1° grau bEducacéo - 2° grau cEducagfaerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instrucao

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 3/2010 2011 92009

momento 2|2 zz1

id_neg_fixa Identificag8o de negdcio fixo Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2|N&o Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5| Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatdrio

administrativos do negdcio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

#osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Séo @dtwah Norte
- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF| F Value| Pr>F
Model 29 51.57| <.0001]
Intercept 1| 7869.28 <.0001
Ativo TOTAL 1 2.57| 0.1086¢
sSexo 1| 262.09 <.0001
IDADE 1 1.99| 0.158]
escol2 4 10.87| <.0001
tamemp?2 1 0.00| 0.9665
setativ 3 11.55 <.0001
anon 2 0.90| 0.4060
momento 1 33.56/ <.0001
id_neg_fixa 2| 100.67, <.0001
ID_ OUT_NEG 1 8.06| 0.0046
tp_pz_vdaa 3 15.14| <.0001]
TP_CTL_ADMa 4 18.13| <.0001
Posto_do_Crediamigo 5 12.15 <.0001
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Estimated Regression Coefficients

Standard

Parameter Estimate Error | tValue| Pr> [t
Intercept 7.6237613 0.20113832 37.90] <.0001
Ativo_TOTAL 0.0000009 0.00000056 1.60, 0.1086
sexo Homem 0.3159729 0.01951757 16.19] <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000¢ . .
IDADE 0.0016618 0.00117707 1.41) 0.1581
escol2 aEducacéo- 1° grau -0.0562364 0.17340681 -0.32| 0.7457
escol2 bEducacao - 2° grau 0.0645787 0.1744595% 0.37] 0.7113
escol2 cEducacao - superior 0.1583435 0.18174641 0.87| 0.3837
escol2 dignorada 0.1338299 0.1864505¢ 0.72] 0.4729
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucdo 0.0000000 0.0000000( . .
tamemp2 a5 pessoas ou mais -0.0038535 0.09161571 -0.04| 0.9665
tamemp2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000¢ . .
setativ alndustria 0.2656469 0.0730893( 3.63| 0.0003
setativ bOutro 0.1124313 0.02263875 4.97| <.0001
setativ clgnorado -0.0160496 0.04693711 -0.34] 0.7324
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000¢ . .
anon 2010 -0.0280440 0.02456248 -1.14| 0.2536
anon 2011 -0.0324862 0.02602334 -1.25| 0.2119
anon 92009 0.0000000 0.0000000( ) :
momento 2 0.1243554 0.02146685 5.79] <.0001
momento zz1 0.0000000 0.0000000(¢ . .
id_neg_fixa Alugado 0.3186872 0.02255303 14.13] <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1585389 0.04695356 3.38] 0.0007
id_neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000(¢ . .
ID_OUT_NEG Néo 0.1034293 0.0364424¢ 2.84| 0.0046
ID_OUT_NEG Sim 0.0000000 0.0000000( . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4109345 0.09648415 -4.26] <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2563030 0.10379672 -2.47| 0.0136
tp_pz_vdaa A vista -0.3127928 0.09612504 -3.25| 0.0011
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000¢ . .
TP_CTL_ADMa Bom 0.1200969 0.02575829 4,66/ <.0001
TP_CTL _ADMa Ignorado -0.0775029 0.19094333 -0.41] 0.6848
TP_CTL_ADMa Néo tem -0.1268764 0.04647583 -2.73| 0.0064
TP_CTL_ADMa Precario -0.1910852 0.02811766 -6.80| <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000( . :
Posto_do_Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0572099 0.04847458 -1.18| 0.2380
Posto_do_Crediamigo Posto Rocinha -0.1984736 0.04029707 -4.93] <.0001]
Posto_do_Crediamigo Posto Sdo Gongalo 0.3439040 0.17351273 1.98| 0.0475
Posto_do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0211785 0.04124531 -0.51] 0.6076
Posto_do_Crediamigo Zona Oeste -0.0618791 0.04393874 -1.41] 0.159]
Posto_do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BataNordeste

222



2 - Modelo Interativo (variavel sexo)

Lucro Bruto
Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0
Fit Statistics

R-square 0.2076

Root MSE 0.6625

Denominator DF 6288

Class Level Information

Class Variable Label Levels| Values

Sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade saEducacao- 1° grau bEducacéo - 2° grau cEducatfxerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instrucdo

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 3/2010 2011 92009

momento 2|2 2zz1

id_neg_fixa Identificag8o de negdcio fixo Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2|N&o Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5| Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatorio

administrativos do negécio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

#osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Sdo @dmad Norte

- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF| F Value| Pr>F
Model 31 51.26/ <.0001
Intercept 1| 3893.27 <.0001
Ativo TOTAL 1 2.57| 0.1090
Sexo 1| 267.89 <.0001
IDADE 1 68.33| <.0001
idade2 1 73.35| <.0001
escol2 4 11.58 <.0001
tamemp2 1 0.44| 0.5071
setativ 3 11.11 <.0001
anon 2 0.58| 0.5614
momento 1 32.50 <.0001
id_neg_fixa 2| 101.19 <.0001
ID_ OUT_NEG 1 7.47| 0.0063
tp_pz_vdaa 3 15.31] <.0001]
TP _CTL_ADMa 4 17.08 <.0001
Posto_do_Crediamigo 5 12.58| <.0001
sexo*momento 1 0.21] 0.6471

Note: The denominator degrees of freedom for the F te§288.
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Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | t Value| Pr > [t|
Intercept 6.9777503 0.22167586 31.48 <.0001]
Ativo TOTAL 0.0000009 0.0000005¢  1.60| 0.1090
sexo Homem 0.3252800 0.0250619% 12.98 <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000( . .
IDADE 0.0351326 0.00425008 8.27| <.0001
idade2 -0.0003734 0.00004360 -8.56| <.0001
escol2 aEducacédo- 1° grau -0.1019750 0.17923767 -0.57| 0.5694
escol2 bEducacéo - 2° grau 0.0211390 0.18017082  0.12| 0.9066
escol2 cEducacao - superior 0.1228122 0.18711085 0.66| 0.5116
escol2 dignorada 0.0932088 0.19170686  0.49| 0.6268
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucdo 0.0000000 0.0000000¢ . .
tamemp2 a5 pessoas ou mais 0.0589499 0.08886746  0.66| 0.5071
tamemp2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000( . .
setativ alndustria 0.2419373 0.07367072  3.28| 0.0010
setativ bOutro 0.1129875 0.02243581  5.04| <.0001
setativ clgnorado -0.0111056 0.04615657 -0.24| 0.8099
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000( . .
anon 2010 -0.0209907 0.02451847 -0.86| 0.3920
anon 2011 -0.0267568 0.02589868 -1.03| 0.3016
anon 92009 0.0000000 0.0000000( . .
momento 2 0.1299727 0.0254538( 5.11| <.0001
momento zz1 0.0000000 0.0000000( . .
id_neg_fixa Alugado 0.3167657 0.02239180 14.15 <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1644892 0.04606364  3.57| 0.0004
id_neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000( . .
ID_OUT_NEG Néo 0.0989255 0.03618726  2.73| 0.0063
ID_OUT_NEG Sim 0.0000000 0.0000000¢ . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4142927 0.09614563 -4.31| <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2612383 0.10352249 -2.52| 0.0116
tp_pz_vdaa A vista -0.3163314 0.09578038 -3.30, 0.0010
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000( : )
TP_CTL_ADMa Bom 0.1181926 0.02556461  4.62| <.0001
TP_CTL _ADMa Ignorado -0.0785433 0.19076245 -0.41| 0.6805
TP_CTL_ADMa Néo tem -0.1180205 0.04596552 -2.57| 0.0103
TP_CTL_ADMa Precario -0.1796683 0.02765204 -6.50| <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000¢( : )
Posto _do_Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0631055 0.04791762 -1.32| 0.1879
Posto_do_Crediamigo Posto Rocinha -0.2033224 0.03993537 -5.09| <.0001]
Posto_do_Crediamigo Posto Sao Gongalo 0.3215720 0.1809234( 1.78| 0.0756
Posto _do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0208718 0.04078816 -0.51] 0.6089
Posto _do_Crediamigo Zona Oeste -0.0676602 0.04348073 -1.56| 0.1197
Posto _do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000( . .
sexo*momento Homem 2 -0.0152640 0.03333732 -0.46| 0.6471]
sexo*momento Homem zz1 0.0000000 0.0000000(
sexo*momento Mulher 2 0.0000000 0.0000000(
sexo*momento Mulher zz1 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BateNordeste

224



3 - Modelo Interativo (variavel posto do CrediAmigo

Lucro Bruto
Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0
Fit Statistics

R-square 0.2080

Root MSE 0.6625

Denominator DF 6288

Class Level Information

Class Variable Label Levels| Values

sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade baEducacao- 1° grau bEducacéao - 2° grau cEducatfaerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instrucdo

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 3/2010 2011 92009

momento 2|2 zz1

id_neg_fixa Identificag8o de negdcio fixo Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2|N&o Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5| Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatdrio

administrativos do negdcio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

®osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Sdo @dmadh Norte
- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF| F Value| Pr>F
Model 34 47.06| <.0001]
Intercept 1| 3993.18 <.0001
Ativo_TOTAL 1 2.57| 0.1090
sexo 1| 268.81 <.0001
IDADE 1 68.13| <.0001
idade2 1 73.09] <.0001
escol2 4 11.56 <.0001
tamemp2 1 0.44| 0.5092
setativ 3 11.06 <.0001
anon 2 0.52| 0.5974
momento 1 26.92 <.0001
id_neg_fixa 2| 101.18 <.0001
ID OUT_NEG 1 7.43| 0.0064
tp_pz_vdaa 3 15.32] <.0001]
TP_CTL_ADMa 4 17.06| <.0001
Posto_do_Crediamigo 5 12.32 <.0001
momento*Posto_do_Crediamigo 4 0.93| 0.4427

Note: The denominator

degrees of freedom for the F te€288.
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Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | t Value| Pr > [t
Intercept 6.9918079 0.22315884 31.33| <.0001
Ativo_ TOTAL 0.0000009 0.0000005¢ 1.60, 0.1090
sexo Homem 0.3184250 0.01942175% 16.40, <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000¢ . .
IDADE 0.0351035 0.0042528¢ 8.25| <.0001
idade2 -0.0003731 0.00004364 -8.55| <.0001
escol2 aEducacéo- 1° grau -0.0999603 0.17900806  -0.56| 0.5766
escol2 bEducacao - 2° grau 0.0228922 0.1799580¢ 0.13| 0.8988
escol2 cEducacao - superior 0.1240844 0.18694244  0.66| 0.5069
escol2 dignorada 0.0942597 0.19155707  0.49| 0.6227
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucao 0.0000000 0.0000000( . .
tamemp2 a5 pessoas ou mais 0.0587081 0.0889357( 0.66/ 0.5092
tamemp2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000(¢ . .
setativ alndustria 0.2410307 0.07348105  3.28| 0.0010
setativ bOutro 0.1125573 0.02240155  5.02| <.0001
setativ clgnorado -0.0103742 0.04609157 -0.23| 0.8219
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000(¢ . .
anon 2010 -0.0213546 0.02456311 -0.87| 0.3847
anon 2011 -0.0244716 0.02601549  -0.94| 0.3469
anon 92009 0.0000000 0.0000000( . .
momento 2 0.0905615 0.07002093  1.29| 0.1959
momento zz1 0.0000000 0.0000000¢ . .
id_neg_fixa Alugado 0.3165970 0.02238338 14.14| <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1647591 0.0460838( 3.58| 0.0004
id_neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000¢ . .
ID_OUT_NEG Néo 0.0987445 0.03621822  2.73| 0.0064
ID_OUT_NEG Sim 0.0000000 0.0000000( . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4136774 0.09578204 -4.32| <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2599981 0.10316180 -2.52| 0.0118
tp_pz_vdaa A vista -0.3158321 0.09541815 -3.31| 0.0009
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000( . .
TP_CTL_ADMa Bom 0.1182894 0.02555689  4.63| <.0001
TP_CTL _ADMa Ignorado -0.0758015 0.18956187 -0.40| 0.6893
TP_CTL_ADMa Néo tem -0.1182514 0.04600424 -2.57| 0.0102
TP_CTL_ADMa Precario -0.1806193 0.02779073 -6.50, <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000( . .
Posto_do_Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0602336 0.05979425 -1.01] 0.3138
Posto_do_Crediamigo Posto Rocinha -0.2240128 0.05216597 -4.29) <.0001
Posto_do_Crediamigo Posto Sdo Gongalo 0.30750100.18318249  1.68| 0.0933
Posto_do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0414168 0.05364345 -0.77| 0.4401]
Posto do_Crediamigo Zona Oeste -0.1022236 0.05527452 -1.85| 0.0644
Posto _do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000¢ . .
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Posto Rio das Pedras -0.0041421 0.07407913 -0.06] 0.9554
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Posto Rocinha 0.0483211 0.07587219  0.64| 0.5242
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Norte - Maré 0.0464398 0.07848249  0.59| 0.5541
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Oeste 0.0765309 0.07607541 1.01) 0.3145
momento*Posto_do_Crediamigo 2 Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000¢
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto Rio das Pedra 0.0000000 0.0000000¢
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto Rocinha 0.0000000 0.0000000¢
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Posto Sdo Goncalo 0.0000000 0.0000000¢
momento*Posto_do Crediamigo zz1 Zona Norte - Maré 0.0000000 0.0000000¢
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Zona Oeste 0.0000000 0.0000000(
momento*Posto_do_Crediamigo zz1 Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BataNordeste
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4 - Modelo Interativo (variavel escolaridade)

Lucro Bruto
Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0
Fit Statistics

R-square 0.2079

Root MSE 0.6625

Denominator DF 6288

Class Level Information

Class Variable Label Levels| Values

Sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade saEducacao- 1° grau bEducacéo - 2° grau cEducatfxerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instrucdo

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 3/2010 2011 92009

momento 2|2 2zz1

id_neg_fixa Identificag8o de negdcio fixo Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2|N&o Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5| Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatorio

administrativos do negécio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

#osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Sdo @dmad Norte

- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF| F Value| Pr>F
Model 34 46.75| <.0001
Intercept 1| 3897.87 <.0001
Ativo TOTAL 1 2.57| 0.109]
Sexo 1| 269.22 <.000]
IDADE 1 68.45| <.0001
idade2 1 73.54| <.0001
escol2 4 11.43] <.0001
tamemp2 1 0.44| 0.5048
setativ 3 11.08 <.0001
anon 2 0.57| 0.5651
momento 1 0.89| 0.3443
id_neg_fixa 2| 101.25 <.0001
ID_ OUT_NEG 1 7.44| 0.0064
tp_pz_vdaa 3 15.32| <.0001]
TP _CTL_ADMa 4 17.10] <.0001
Posto_do_Crediamigo 5 12.48| <.0001
escol2*momento 4 0.47| 0.7562

Note: The denominator degrees of freedom for the F te§288.
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Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | t Value| Pr > [t|
Intercept 7.0778046 0.31527348 22.45 <.0001
Ativo_ TOTAL 0.0000009 0.00000056  1.60| 0.109]
sexo Homem 0.3183173 0.01940021 16.41 <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000( . .
IDADE 0.0351606 0.00424991  8.27| <.0001
idade2 -0.0003738 0.00004358 -8.58| <.0001
escol2 aEducagédo- 1° grau -0.2027325 0.28753884  -0.71| 0.4808
escol2 bEducacdao - 2° grau -0.0771005 0.28803447 -0.27| 0.7890
escol2 cEducacao - superior 0.0702897 0.29549843  0.24| 0.8120
escol2 dignorada -0.0172944 0.30023617 -0.06| 0.9541
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucdo 0.0000000 0.0000000( . .
tamemp2 a5 pessoas ou mais 0.0593064 0.08890567  0.67| 0.5048
tamemp2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000¢ . .
setativ alndustria 0.2408739 0.07360918  3.27| 0.0011]
setativ bOutro 0.1129420 0.02243891  5.03| <.0001
setativ clgnorado -0.0108608 0.04611988 -0.24| 0.8138
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000( . .
anon 2010 -0.0207177 0.02453750 -0.84| 0.3985
anon 2011 -0.0266902 0.02590940 -1.03| 0.3030
anon 92009 0.0000000 0.0000000( . .
momento 2 -0.0715116 0.35248095 -0.20, 0.8392
momento zz1 0.0000000 0.0000000( . .
id_neg_fixa Alugado 0.3168611 0.02239176 14.15 <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1643933 0.04607423  3.57| 0.0004
id_neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000( . .
ID_OUT_NEG Nao 0.0987288 0.0361964( 2.73] 0.0064
ID_OUT_NEG Sim 0.0000000 0.0000000( . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4146939 0.0959999% -4.32| <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2612838 0.10338846  -2.53| 0.0115
tp_pz_vdaa A vista -0.3168271 0.09562573 -3.31| 0.0009
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000( . .
TP_CTL_ADMa Bom 0.1186042 0.0255611( 4.64| <.0001
TP_CTL _ADMa Ignorado -0.0782403 0.19058396 -0.41| 0.6814
TP_CTL_ADMa Néo tem -0.1178000 0.04596275 -2.56| 0.0104
TP_CTL_ADMa Precario -0.1794931 0.02764831 -6.49| <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000( . .
Posto_do_Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0635576 0.04788784 -1.33| 0.1845
Posto_do_Crediamigo Posto Rocinha -0.2027206 0.03993739 -5.08| <.0001
Posto_do_Crediamigo Posto Sao Gongalo 0.3236162 0.18076799 1.79| 0.0735
Posto _do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0211301 0.04077246  -0.52| 0.6043]
Posto do_Crediamigo Zona Oeste -0.0677322 0.04347746  -1.56| 0.1193
Posto _do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000( . .
escol2*momento aEducacao- 1° grau 2 0.2023417 0.3534913¢ 0.57| 0.5671
escol2*momento aEducacao- 1° grau zz1 0.0000000 0.0000000( . .
escol2*momento bEducacéo - 2° grau 2 0.1968497 0.35371984  0.56] 0.5779
escol2*momento bEducacéao - 2° grau zz1 0.0000000 0.0000000( . .
escol2*momento cEducacao - superior 2 0.0990069 0.36199173  0.27| 0.7845
escol2*momento cEducacao - superior zz1 0.0000000 0.0000000(¢ . .
escol2*momento dignorada 2 0.2249377 0.37291607 0.60| 0.5464
escol2*momento dignorada zz1 0.0000000 0.0000000(
escol2*momento zSabe ler e escrever - sem instru¢zo 0.0000000 0.0000000(
escol2*momento zSabe ler e escrever - sem instrucZirl 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BataNordeste
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4 - Modelo Interativo (variavel tamanho da empresa)

Lucro Bruto
Regression Analysis for Dependent Variable LN Lucro

Data Summary
Number of Observations 6289
Mean of LNavalor30 7.61854
Sum of LNavalor30 47913.0
Fit Statistics

R-square 0.2076

Root MSE 0.6625

Denominator DF 6288

Class Level Information

Class Variable Label Levels| Values

Sexo 2| Homem Mulher

escol2 Escolaridade saEducacao- 1° grau bEducacéo - 2° grau cEducatixerior
dlgnorada zSabe ler e escrever - sem instrucdo

tamemp?2 2| ab pessoas ou mais z1 a 4 pessoas

setativ 4| alndustria bOutro clgnorado zComércio

anon 312010 2011 92009

momento 2|2zz1

id_neg fixa Identificagdo de negdcio fixp Alugado Ignorado Proprio

ID_OUT_NEG Identificado de outro negdcio 2| Nao Sim

tp_pz_vdaa Tipo de prazo de venda 45-30 dias 31-60 dias A vista Mais de 60 dias

TP_CTL_ADMa Tipos de controles 5|Bom Ignorado N&o tem Precério Satisfatério

administrativos do negécio

Posto_do_Crediamigo

Posto do Crediamigo

®osto Rio das Pedras Posto Rocinha Posto Sdo @dmadh Norte

- Maré Zona Oeste Zona Sul - Centro

Tests of Model Effects
Effect Num DF | F Value| Pr>F
Model 31 51.22| <.0001]
Intercept 1| 3893.37 <.0001
Ativo TOTAL 1 2.57| 0.1091
sexo 1| 269.14/ <.0001
IDADE 1 68.26| <.0001
idade? 1 73.28| <.0001]
escol2 4 11.57| <.0001]
tamemp2 1 0.43| 0.5144
setativ 3 11.12| <.0001]
anon 2 0.59| 0.5536
momento 1 1.71] 0.1915
id_neg_fixa 2| 101.17 <.0001
ID_OUT_NEG 1 7.46| 0.0063
tp_pz_vdaa 3 15.30| <.0001]
TP_CTL_ADMa 4 17.08 <.0001
Posto _do_Crediamigo 5 12.57| <.0001
tamemp2*momento 1 0.01] 0.9279

229




Note: The denominator degrees of freedom for the F te§288.

Estimated Regression Coefficients

Standard
Parameter Estimate Error | tValue| Pr > [t|
Intercept 6.9812002 0.2214268(0 31.53] <.0001
Ativo TOTAL 0.0000009 0.00000056  1.60| 0.1091
sexo Homem 0.3182933 0.01940147 16.41 <.0001
sexo Mulher 0.0000000 0.0000000( . .
IDADE 0.0351227 0.00425104  8.26| <.0001
idade2 -0.0003733 0.00004361 -8.56| <.0001
escol2 aEducagédo- 1° grau -0.1018994 0.17924335 -0.57| 0.5697
escol2 bEducagéo - 2° grau 0.0211860 0.18017602  0.12| 0.9064
escol2 cEducacao - superior 0.1228501 0.18711594  0.66| 0.5115
escol2 dignorada 0.09323850.19171591  0.49| 0.6267
escol2 zSabe ler e escrever - sem instrucdo 0.0000000 0.0000000( . .
tamemp?2 a5 pessoas ou mais 0.0661012 0.11934685 0.55| 0.5797
tamemp?2 z1 a 4 pessoas 0.0000000 0.0000000( . .
setativ alndustria 0.2420128 0.07366104 3.29, 0.0010
setativ bOutro 0.1129692 0.02243677 5.04| <.0001
setativ clgnorado -0.0113336 0.04614552 -0.25| 0.8060
setativ zComércio 0.0000000 0.0000000( . .
anon 2010 -0.0214108 0.02451120 -0.87| 0.3824
anon 2011 -0.0269913 0.02590142 -1.04| 0.2974
anon 92009 0.0000000 0.0000000( . .
momento 2 0.1235101 0.02137459 5.78| <.0001
momento zz1 0.0000000 0.0000000( . .
id_neg_fixa Alugado 0.3167348 0.02239144 14.15 <.0001
id_neg_fixa Ignorado 0.1643578 0.04606034  3.57| 0.0004
id neg_fixa Proprio 0.0000000 0.0000000( . )
ID_ OUT _NEG Néo 0.0988510 0.03619083  2.73| 0.0063
ID_ OUT _NEG Sim 0.0000000 0.0000000( . .
tp_pz_vdaa 15-30 dias -0.4142679 0.09614592 -4.31| <.0001
tp_pz_vdaa 31-60 dias -0.2612550 0.10352526  -2.52| 0.0116
tp_pz_vdaa A vista -0.3163781 0.09577962 -3.30, 0.0010
tp_pz_vdaa Mais de 60 dias 0.0000000 0.0000000¢( . )
TP_CTL_ADMa Bom 0.1181837 0.02556603  4.62| <.0001
TP_CTL_ADMa Ignorado -0.0783499 0.19064197 -0.41| 0.6811
TP_CTL_ADMa Né&o tem -0.1181479 0.04595912 -2.57, 0.0102
TP_CTL_ADMa Precario -0.1796475 0.02765322 -6.50, <.0001
TP_CTL_ADMa Satisfatério 0.0000000 0.0000000( . .
Posto_do_Crediamigo Posto Rio das Pedras -0.0631431 0.04791782 -1.32] 0.1876
Posto _do_Crediamigo Posto Rocinha -0.2032906 0.03993638 -5.09| <.0001
Posto_do_Crediamigo Posto Sao Gongalo 0.3211138 0.18077146 1.78| 0.0757
Posto _do_Crediamigo Zona Norte - Maré -0.0210073 0.04077841 -0.52| 0.6065
Posto _do_Crediamigo Zona Oeste -0.0677018 0.04348023 -1.56| 0.1195
Posto _do_Crediamigo Zona Sul - Centro 0.0000000 0.0000000( . .
tamemp2*momento a5 pessoas ou mais 2 -0.0158905 0.17554939 -0.09| 0.9279
tamemp2*momento a5 pessoas ou mais zz1 0.0000000 0.0000000(
tamemp2*momento z1 a 4 pessoas 2 0.0000000 0.0000000(
tamemp2*momento z1 a 4 pessoas zz1 0.0000000 0.0000000(

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Crediamigo/BataNordeste
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Comegou o negdcio com microcrédito

Regressdo Logistica

n . . . Erro . . Razao
Parametro Categoria Estimativa padrio Qui-Quadrado | sig condicional
Intercept -26.8205 0.8581 976.95 | ** .
comu Rocinha 1.9300 0.4721 16.71 | ** 6.89
comu Complexo Alemao 2.3051 0.4624 24.85 | ** 10.02
comu Manguinhos 0.0000 0.0000 . 1.00
SEXO_EMP | F 0.0650| 0.1679 0.15 1.07
SEXO_EMP | M 0.0000| 0.0000 . 1.00
IDADE 0.0055| 0.0062 0.80 1.01
Escolaridade | 1 GRAU COMPLETO -0.2908| 0.5515 0.28 0.75

1 GRAU INCOMPLETO -0.6815| 0.5366 161 0.51
2 GRAU COMPLETO -0.2080| 0.5391 0.15 0.81
2 GRAU INCOMPLETO 03042 05721 0.28 0.74
ANALFABETO 15177 0.7333 4.8 ** 0.22
CURSO TECNICO 0.2408| 1.1485 0.04 127
NS/NI -1.0858| 0.7261 2.24 0.34
POS-GRADUACAO 0.8366| 1.1959 0.49 231
SUPERIOR COMPLETO -1.0230| 0.8790 1.35 0.36
SUPERIOR INCOMPLETO 0.0000| 0.0000 1.00
Onegocio | ey 5TRO LOCAL 0.1320| 0.3037 0.19 1.14
funciona
NA PROPRIA RESIDENCIA 0.2869| 0.3255 0.78 1.33
NAO INFORMOU 0.0000| 0.0000 . 1.00
Tem sdcios NAO -0.1632 0.2681 0.37 0.85
NI 06912 | 0.4246 2.65 0.50
SIM 0.0000| 0.0000 1.00
Ze“ NeBOCo | FormAL 20.9800|  0.2444 7368.86 ** | 1292708783.42
INFORMAL 20.1793| 0.0000 580442433.23
NI 0.0000| 0.0000 1.00
Pg cOMECOU | o1 a\/A DESEMPREGADO 02836 0.2758 1.06 1.33
O nhegocio
NS/NI -0.1744| 0.4831 0.13 0.84
OUTROS -0.6099| 0.7528 0.66 0.54
PARA AUMENTAR A RENDA FAMILIAR 0.5353| 0.2860 3.50 171
PARA NAO TRABALHAR PARA OUTROS 0.1760| 0.3345 0.28 1.19
SURGIU OPORTUNIDADE 0.0000| 0.0000 1.00
Possui outra | \ag 0.0040|  0.2004 0.00 1.00
ocupagio
NI -0.3609 | 0.5419 0.44 0.70
SIM 0.0000| 0.0000 1.00
Qualsetor ' omercio 0.6558 | 0.1681 15.23 | ** 1.93
de atividade
INDUSTRIA 03414 0.3841 0.79 1.41
NI -19.7967 | 57418.08 0.00 0.00
SERVICOS 0.0000| 0.0000 1.00

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Censo Empresarial das Favelas/ERJ

* Estatisticamente significante ao nivel de confianca de 90% .
** Estatisticamente significante ao nivel de confianca de 95% .
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AVALIAC,‘AO MICROEMPRESARIAL - ROCINHA
Apresentamos a seguir algumas tabulacdes refer@ntds/idades da Rocinha a

partir do Censo Empresarial das Comunidades do PAC:

AVALIACAO MICROEMPRESARIAL - ROCINHA

POP POP %

totc
6529 100.00

1
Sexo empresario
E 2675 40.97
M 3854 59.03
Sexo entrevistador
F 5221 79.97
M 1308 20.03
Sexo supervisor
F 5636 86.32
M 893 13.68
Tem telefone
3479 53.29
NAO
NI 891 13.65
SIM 2159 33.07
Tem fax
5026 76.98
NAO
NI 1453 22.25
SIM 50 0.77
Tem email
5180 79.34
NAO
NI 1238 18.96
SIM 111 1.70
O negdcio funciona
4479 68.60
EM OUTRO LOCAL
NA PROPRIA RESIDENCIA 774 11.85
NAO INFORMOU 1276 19.54
Tem sécios
5114 78.33
NAO
NI 1057 16.19
SIM 358 5.48
Seu negdcio é
544 8.33
FORMAL
INFORMAL 5780 88.53
NI 205 3.14
Existe vontade de formalizar 749 11.47
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NAO
NI
SIM
Ja tentou formalizar

NAO
NI
SIM
Por qual motivo ndo formalizou

BUROCRACIA
CARGA TRIBUTARIA/IMPOSTOS
FALTA DE CAPITAL
FALTA DE INFORMACAO
NAO INFORMOU

NAO SENTE NECESSIDADE DE FORMALIZAR

OUTRO MOTIVO
Escolaridade
1 GRAU COMPLETO
1 GRAU INCOMPLETO
2 GRAU COMPLETO
2 GRAU INCOMPLETO
ANALFABETO
CURSO TECNICO
NS/NI
POS-GRADUACAO
SUPERIOR COMPLETO
SUPERIOR INCOMPLETO
Tem celular
NAO
NI
SIM
P g comecou o negécio
ESTAVA DESEMPREGADO
NS/NI
OUTROS
PARA AUMENTAR A RENDA FAMILIAR
PARA NAO TRABALHAR PARA OUTROS
SURGIU OPORTUNIDADE
Ocupacéao anterior
DO LAR
ERA EMPREGADO DA MESMA AREA
ERA EMPREGADO DE OUTRA AREA
ERA ESTUDANTE
NAO FAZIA NADA
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4262
1013
505

749

4472
1026
282

807

513
61
825
210
1225
2501
387

980

2967
722
580
321

16
821

67
51

3235

1130
2164

3101

987
89
894
625
833
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1340
2991
136
241

65.28
15.52
7.73

11.47

68.49
15.71
4.32

12.36

7.86
0.93
12.64
3.22
18.76
38.31
5.93

15.01

45.44
11.06
8.88
4.92
0.25
12.57
0.06
1.03
0.78

49.55

17.31
33.14

47.50

15.12
1.36
13.69
9.57
12.76

3.63

20.52
45.81
2.08
3.69



NS/NI
OUTROS
SEMPRE TRABALHOU DESTA FORMA
TINHA NEGOCIO EM OUTRA AREA
TINHA OUTRO NEGO NA MESMA AREA
Possui outra ocupacao
NAO
NI
SIM
Quantos negocios vc ja abriu
2
3
4
MAIS DE 4
NS/NI
SO ESTE
Algum funciona atualmente
NAO
NI
SIM
Qual setor de atividade do negocio
COMERCIO
INDUSTRIA
NI
SERVICOS

Seu produto/servico é temporario/sazonal

NAO
NI
SIM
Onde seus produtos sao fabricados

CASA
EM FABRICA
NS/NI
NSA
OUTROS

Vocé esta satisfeito com seus fornecedores

NAO
NI
NS
SIM
Como paga seus fornecedores
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1120
42
334
50
38

4746

683
1100

360

52

25

27
1275
4790

976

2406
3147

1827

133
183
4386

4415

1498
616

384

281
1078
4145

473

168

384

95
3838
807
1405

384

17.15
0.64
5.12
0.77
0.58

72.69

10.46
16.85

5.51

0.80
0.38
0.41
19.53
73.36

14.95

36.85
48.20

27.98

2.04
2.80
67.18

67.62

22.94
9.43

5.88

4.30
16.51
63.49

7.24

2.57

5.88

1.46
58.78
12.36
21.52

5.88



A VISTA
CARTAO DE CREDITO
DUPLICATA OU BOLETO BANCARIO
NS/NI
OUTROS
PRESTACAO / A PRAZO
Onde vende seus produtos

DE CASA EM CASA
EM BARRACA FIXA EM VIA PUBLICA
EM CASA
EM VEICULO/BARRACA MOVEL
LOJA, OFICINA OU ESCRITORIO ALUGADO
LOJA, OFICINA OU ESCRITORIO PROPRIO
NS/NI
OUTROS

Quem compra mais seus produtos/servicos

AMIGOS, VIZINHOS E/OU FAMILIARES
GRANDES EMPRESAS
INDUSTRIAS
MORADORES DA COMUNIDADE
MORADORES DE FORA DA COMUNIDADE

NS/NI

ORGAOS DE GOVERNO A/OU ORGANIZACOES NAO-
GOVERNAMENTAIS

OUTROS
PASSANTES NA RUA
PEQUENAS EMPRESAS
UM CLIENTE ESPECIFICO
VAREJISTAS

Seu cliente compra mais a vista ou a prazo

A PRAZO
A VISTA
NI
Como avalia seu negocio

CRESCENDO
DECRESCENDO
ESTAVEL

NI

Grau de satisfacéo dos resultados do seu negécio

235

2113
95
166
3645
18
108

384

1231
376
590
323
741
880

1743
261

384

458
10

2154
684
1134

38
1105
35
512

384

248
5176
721

384

1260
148
4405
332

384

32.36
1.46
2.54

55.83
0.28
1.65

5.88

18.85
5.76
9.04
4.95
11.35
13.48

26.70
4.00

5.88

7.01
0.15
0.02
32.99
10.48
17.37

0.11

0.58
16.92
0.54
7.84
0.11

5.88

3.80
79.28
11.04

5.88

19.30
2.27
67.47
5.09

5.88
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NS
O faturamente de seu negécio esta

CRESCENDO
DECRESCENDO
ESTAVEL
NAO INFORMOU
Algum setor é terceirizado

NAO
NI
SIM
Seu negécio tem computadores

NAO
NI
SIM

Seu negocio esta conectado a internet

NAO
NI
SIM
Seu negdcio é

FAMILIAR
MISTA
NAO FAMILIAR
NAO INFORMOU

Quantos integrantes da familia trabalham no negocio
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12
14
694
29
29
84
659
868
1348
1379
417
264
348

384

1151
167
4076
751

384

4473
1525
147

384

4372
1505
268

6261

85
14
169

384

1897
452
2840
956

384

607

0.18
0.21
10.63
0.44
0.44
1.29
10.09
13.29
20.65
21.12
6.39
4.04
5.33

5.88

17.63
2.56
62.43
11.50

5.88

68.51
23.36
2.25

5.88

66.96
23.05
4.10

95.90

1.30
0.21
2.59

5.88

29.05
6.92
43.50
14.64

5.88

9.30



1 0.02

1000 15.32

10 2 0.03

13 2 0.03

18 1 0.02

2 325 4.98

20 3 0.05

3 117 1.79

30 6 0.09

36 1 0.02

4 39 0.60

40 1 0.02

5 11 0.17

6 2 0.03

7 1 0.02

8 3 0.05

9 1 0.02

NEMHUM 1 0.02

NENHUM 29 0.44

NENHUN 4 0.06

NI 3988 61.08

Seus funcionarios participaram de algum curso de

capacitacao/aperfeicoamento esse ano 384 5.88
NAO 2699 41.34

NI 1167 17.87

NSA 2104 32.23

SIM 175 2.68

O proprietéario participou de algum curso de capaaifio/aperfeicoamento

esse ano 384 5.88

NAO 5270 80.72

NI 483 7.40

SIM 392 6.00

Quais as areas de cursos de capacitacdo/aperfeigramque mais

interessam no seu negoécio 384 5.88
ADMINISTRACAO/GERENCIA 187 2.86
INFORMATICA 187 2.86

LIGADAS A INDUSTRIA 123 1.88
LIGADAS A PRESTACAO DE SERVICOS 1382 21.17
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LIGADAS AO COMERCIO 430 6.59

NS/NI 3328 50.97
VENDAS 508 7.78

Com que dinheiro comegou o negécio
384 5.88
AGIOTA 18 0.28
EMPRESTIMO BANCARIO 301 4.61
EMPRESTIMO COM AMIGOS OU FAMILIARES 482 7.38
FGTS 396 6.07
HERDOU O NEGOCIO 94 1.44
MICROCREDITO 67 1.03
NS/NI 3510 53.76
OUTROS 572 8.76
POUPANCA 705 10.80

Quais as dificuldades de que atualmente seu negécifrenta para captagac
de recursos 384 5.88
COMPROVACAO DE RENDA 387 5.93
DOCUMENTACAO DA EMPRESA 84 1.29
FIADOR 161 2.47
JUROS ELEVADOS 336 5.15
NS/NI 3612 55.32
NUNCA TENTOU/NUNCA UTILIZOU 1396 21.38
OUTROS 169 2.59
Seu negocio gera residuos
384 5.88
NAO 4673 71.57
NI 381 5.84
SIM 1091 16.71
Qual o destino dos residuos

5438 83.29
AJUDA A FAZER ROUPAS 1 0.02
APOIO COMUNITARIO 1 0.02
ARTESANATO 1 0.02
BUEIRO 3 0.05
BUEIRO / LIXEIRA 1 0.02
CACAMBA 4 0.06
CACAMBA DA PREFEITURA 2 0.03
CACAMBA DE LIXO 1 0.02
COLETADO PELO SERVICO DA PREFEITURA 9 0.14
COLOCA NO GALAO 1 0.02
CUSTOMIZACAO 7 0.11
DEVOLVIDOS PARA A FABRICA 1 0.02
DOADOS 11 0.17
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ENTULHO 1 0.02
FAZ SABAO 1 0.02
FAZER TRAVESSEIRO 1 0.02
FERRAMENTAS 1 0.02
FERRO VELHO 2 0.03
GARRAFAS 1 0.02
GUARDA PARA A CASA DELE 1 0.02
JOGADO NA VALA 1 0.02
JOGADO NO AR 3 0.05
LIMPA TUDO 3 0.05
LIXO 836 12.80
LIXO / BUEIRO 1 0.02
LIXO / CUSTOMIZACAO 1 0.02
LIXO / RECICLAGEM 3 0.05
NAO INFORMOU 124 1.90
QUEIMADOS 1 0.02
REAPROVEITADOS 8 0.12
REAPROVEITADOS / JOGADOS NO LIXO 3 0.05
RECICLADOS 34 0.52
RECOLHIDOS 14 0.21
REDE DE ESGOTO 3 0.05
SELECIONADOS E RECOLHIDOS POR EMPRESAS URBANAS 1 0.02
VENDIDOS 3 0.05
VENDIDOS / LIXO 1 0.02
Seu negécio desenvolve agdes comunitarias
384 5.88
NAO 5347 81.90
NI 413 6.33
SIM 385 5.90
Se ndo, tem interesse em desenvolver
1182 18.10
NAO 4357 66.73
NI 521 7.98
SIM 469 7.18
Seu negécio faz parte de
384 5.88
ASSOCIACAO COMERCIAL 206 3.16
COOPERATIVA 436 6.68
GRUPO DE EMPREENDEDORES LOCAIS (INFORMAL) 89 1.36
NENHUM 4176 63.96
NS/NI 1137 17.41
OUTROS 44 0.67
SINDICATO 57 0.87
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Falta de instalaces adequadas

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Falta de instalaces adequadas

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Infra-estrutura de agua

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Infra-estrutura de agua

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Infra-estrutura de eletrecidade

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Infra-estrutura de eletrecidade

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI
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384

400
676
1705
281
1356
1727

384

513
937
1570
168
1190
1767

384

289
732
1710
276
1372
1766

384

363
964
1627
162
1219
1810

384

293
730
1764
276
1367
1715

384

354
984
1656
161

5.88

6.13
10.35
26.11

4.30
20.77
26.45

5.88

7.86
14.35
24.05

2.57
18.23
27.06

5.88

4.43
11.21
26.19
4.23
21.01
27.05

5.88

5.56
14.76
24.92

2.48
18.67
27.72

5.88

4.49
11.18
27.02
4.23
20.94
26.27

5.88

5.42
15.07
25.36

2.47



NS/NR
NSA

Infra-estrutura de telecomunicacdes

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Infra-estrutura de telecomunicacdes

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Mao de obra qualificada na comunidade

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Mao de obra qualificada na comunidade

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Marketing e propaganda

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Marketing e propaganda
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1225
1765

384

277
741
1701
284
1418
1724

384

395
947
1585
176
1264
1778

384

361
595
1721
279
1421
1768

384

421
875
1583
173
1268
1825

384

404
735
1822
271
1311
1602

384

18.76
27.03

5.88

4.24
11.35
26.05

4.35
21.72
26.41

5.88

6.05
14.50
24.28

2.70
19.36
27.23

5.88

5.53
9.11
26.36
4.27
21.76
27.08

5.88

6.45
13.40
24.25

2.65
19.42
27.95

5.88

6.19
11.26
27.91

4.15
20.08
24.54

5.88



ALTA
BAIXA
MEDIA

NI
NS/NR
NSA
Pouca clientela

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI
NS/NR
NSA
Pouca clientela

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Problemas com fiscalizacao e/ou regularizacdo

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Problemas com fiscalizacao e/ou regularizacdo

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Rotatividade de mao de obra

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI
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473
1087
1631

158
1149
1647

384

344
731
1995
270
1300
1505

384

424
1011
1870
159
1140
1541

384

231
888
1220
282
1520
2004

384

253
1088
1198

165
1378
2063

384

232
861
1348
271

7.24
16.65
24.98

2.42
17.60
25.23

5.88

5.27
11.20
30.56

414
19.91
23.05

5.88

6.49
15.48
28.64

2.44
17.46
23.60

5.88

3.54
13.60
18.69

4.32
23.28
30.69

5.88

3.88
16.66
18.35

2.53
21.11
31.60

5.88

3.55
13.19
20.65

4.15



NS/NR
NSA
Rotatividade de méo de obra

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Transporte e guarda de material

ALTA
BAIXA
MEDIA
NI
NS/NR
NSA
Transporte e guarda de material

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Acesso a cursos de capacitacdo e aperfeicoamento

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Acesso a cursos de capacitacdo e aperfeicoamento

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Acesso dos clientes as suas instalacdes
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1501
1932

384

269
1083
1290

170
1350
1983

384

258
796
1586
266
1411
1828

384

289
1178
1383

159
1254
1882

384

396
804
1520
275
1372
1778

384

379
1167
1407

152
1205
1835

384

22.99
29.59

5.88

4.12
16.59
19.76

2.60
20.68
30.37

5.88

3.95
12.19
24.29
4.07
21.61
28.00

5.88

4.43
18.04
21.18

2.44
19.21
28.83

5.88

6.07
12.31
23.28

421
21.01
27.23

5.88

5.80
17.87
21.55

2.33
18.46
28.11

5.88



ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Acesso dos clientes as suas instalacdes

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Altos engargos e impostos

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Altos engargos e impostos

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Baixo lucro

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Baixo lucro

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

655
655
1814
257
1250
1514

384

623
1040
1709

142
1078
1553

384

323
812
1307
281
1484
1938

384

334
1077
1245

162
1321
2006

384

295
645
2132
271
1300
1502

384

344
984
1980
157

10.03
10.03
27.78
3.94
19.15
23.19

5.88

9.54
15.93
26.18

2.17
16.51
23.79

5.88

4.95
12.44
20.02
4.30
22.73
29.68

5.88

5.12
16.50
19.07

2.48
20.23
30.72

5.88

4.52
9.88
32.65
4.15
19.91
23.01

5.88

5.27
15.07
30.33

2.40



NS/NR
NSA

Compra de material

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Compra de material

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Concorréncia local

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Concorréncia local

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Condicdes econdmica dos clientes

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Condicdes econbmica dos clientes

ALTA
BAIXA

1135
1545

384

413
645
1869
274
1232
1712

384

487
1072
1583
160
1085
1758

384

1175
499
1671
258
1163
1379

384

1073
877
1624
144
1013
1414

384

297
567
2222
265
1231
1563

384

354
841

17.38
23.66

5.88

6.33
9.88
28.63
4.20
18.87
26.22

5.88

7.46
16.42
24.25

2.45
16.62
26.93

5.88

18.00
7.64
25.59
3.95
17.81
21.12

5.88

16.43
13.43
24.87
2.21
15.52
21.66

5.88

4.55
8.68
34.03
4.06
18.85
23.94

5.88

5.42
12.88



MEDIA
NI
NS/NR
NSA

Escassez ou ma qualidade de matéria prima

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Escassez ou ma qualidade de matéria prima

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Falta de crédito

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Falta de crédito

ALTA
BAIXA
MEDIA

NI

NS/NR

NSA

Numero de empregados

AUMENTAR

DIMINUIR

FICAR COMO ESTA

N.S.A.
NAO SEI
NI

2128
149
1076
1597

384

200
745
1589
301
1440
1870

384

258
988
1483
191
1296
1929

384

272
729
1620
278
1405
1841

384

360
1005
1460

168
1252
1900

384

774
30
2954
1658
614
115

32.59
2.28
16.48
24.46

5.88

3.06
11.41
24.34

461
22.06
28.64

5.88

3.95
15.13
22.71
2.93
19.85
29.55

5.88

4.17
11.17
24.81
4.26
21.52
28.20

5.88

5.51
15.39
22.36

2.57
19.18
29.10

5.88

11.85
0.46
45.24
25.39
9.40
1.76



Instalacdes fisicas

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Maquinas e equipamentos

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Forca de vendas

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Empréstimos bancarios

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Informatizagdo do negécio

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Volume de producéo

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.

247

384

1089
31
2580
1655
666
124

384

1413
25
2268
1673
646
120

384

2116
32
1768
1541
563
125

384

521
394
2433
1782
877
138

384

1405
40
2283
1605
664
148

384

2077
25
1781
1553

5.88

16.68
0.47
39.52
25.35
10.20
1.90

5.88

21.64
0.38
34.74
25.62
9.89
1.84

5.88

32.41
0.49
27.08
23.60
8.62
1.91

5.88

7.98
6.03
37.26
27.29
13.43
2.11

5.88

21.52
0.61
34.97
24.58
10.17
2.27

5.88

31.81
0.38
27.28
23.79



NAO SEI
NI

Investimento em desenvolvimento tecnolégico

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.
NAO SEI
NI
Investimento em recursos humanos

AUMENTAR
DIMINUIR
FICAR COMO ESTA
N.S.A.

NAO SEI
NI

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Censor&sapial das
Favelas/ERJ

248

569
140

384

1048
31
2325
1764
841
136

384

837
38
2492
1781
857
140

8.71
2.14

5.88

16.05
0.47
35.61
27.02
12.88
2.08

5.88

12.82
0.58
38.17
27.28
13.13
2.14
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